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Экономическая теория
Предисловие

В условиях трансформации российской экономики от административно-командной к рыночной резко возрастает роль и значение экономической теории. Она должна дать ответы на злободневные вопросы, стоящие перед обществом.

Заметим, что попытка абсолютизации одного-единственного подхода при решении столь масштабных задач неизбежно обедняет не только хозяйственную жизнь страны, но и интеллектуальную деятельность общества по переосмыслению собственной и чужой истории и обрекает наше Отечество на очередное повторение чужих ошибок.

Стремление объяснить все экономические проблемы при помощи неоклассического подхода не только не может быть признано плодотворным, но и порождает ряд достаточно опасных иллюзий. Особенно это относится к молодому поколению, для которого при такой постановке вопроса ненужным становится само осмысление истории России, ее хозяйственного опыта, появляется неверие в собственные силы. Все многообразие мировой экономической мысли сводится к набору достаточно простых и незатейливых формул, примитивизирующих хозяйственное поведение.

Представляется, что будущее за разносторонне грамотными специалистами, которые не только в курсе современных проблем, но знакомы и с теоретическим и практическим опытом предшественников. Все это делает очень важным для будущих экономистов, менеджеров, финансистов, бухгалтеров изучение экономической теории как методологической основы практического экономического знания.

В представленном учебном пособии авторы предлагают рассмотреть основные положения экономической теории с точки зрения историко-логической концепции. Эта работа - лишь первая часть большого раздела теории, необходимой для изучения будущими специалистами-экономистами высшей квалификации. Нам кажется, что обеднение теории недопустимо. Именно поэтому в Петрозаводском государственном университете на экономическом факультете рассматриваются разные теоретические концепции, описывающие хозяйственную жизнь общества (см. Введение).

Работа начинается достаточно подробным перечислением основных проблем, исследуемых в книге. Далее следует содержательная часть, которая заканчивается воспроизведением общей логики (схемы) развития экономической системы и списком основной литературы.

В Приложении 1 содержатся планы семинарских занятий, которые рекомендуются студентам 1-го курса, с указанием вопросов и необходимой для изучения литературы.

В Приложении 2 приводится краткий словарь основных экономических терминов, который облегчит начинающим студентам понимание текста пособия.

Теперь подробно перечислим те вопросы, которые будут анализироваться в учебном пособии. 
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1. Введение

Общий подход к экономической теории, многовариантность (историко-логическая концепция, неоклассический подход, институциональный и др.), подход, который будет реализован в процессе подготовки на факультете, его особенности, преимущества. Смысл историко-логической концепции.
Хозяйственная деятельность - это фактически материальная основа существования человеческой цивилизации. Человечество не может прекратить производить, так как это связано с существованием самого рода человека разумного.

Люди справедливо считают, что необходимо не только заниматься хозяйством, но следует делать это как можно эффективнее (чтобы результат деятельности превышал затраты, связанные с ней). Такой подход неизбежно приводит к тому, что человек, пытаясь построить модель окружающего его мира и объяснить механизмы, лежащие в основе бытия, начинает рассматривать не только проблемы мироздания, но и проблемы собственной хозяйственной деятельности. Возникает объективная необходимость в специальной области знания (науки), которая своим предметом анализа имеет именно хозяйственную деятельность человека, причинно-следственные связи и отношения, которые здесь возникают.

Строго говоря, экономическая наука (наука о ведении хозяйства) - одна из самых древних областей человеческого знания. Достаточно вспомнить греческого мыслителя Аристотеля, который пытался ответить на ряд очевидных вопросов, которые выдвигала хозяйственная деятельность. Заметим, что в ходе профессиональной подготовки студенты будут слушать (изучать) курс “История экономических учений”, в котором будет представлена достаточно широкая гамма взглядов и представлений на хозяйственную деятельность человека в различные периоды истории его развития. Поэтому мы специально не будем анализировать различные взгляды и представления ученых о хозяйственных (экономических) процессах, которые сопровождают жизнь человека.

Несерьезно утверждать, что существует одна (или единая) точка зрения на хозяйственные (экономические) процессы. Взгляды исследователя, конечно же, зависят от его позиции, от тех явлений, которые им рассматриваются или сознательно опускаются. Вспомним, какими разными будут наши представления, если мы вначале днем просто посмотрим на Солнце, а затем сделаем то же самое ночью. Столь же различными будут результаты наших наблюдений, если сначала мы посмотрим на звездное небо невооруженным глазом, а потом используем пусть самый простой, но астрономический инструмент1. 

Это, безусловно, усложняет нашу задачу. Однако попытаемся все-таки найти выход из этой непростой ситуации. Для того чтобы у нас сложилось более-менее целостное представление о хозяйственной деятельности, мы должны определиться с принципиальным подходом к экономическим процессам (выявить некую объективную основу, которая даст возможность увидеть экономическую деятельность как известную целостность, имеющую собственную логику развития, описывающую хозяйственную деятельность как определенную модель, в основе которой причинно-следственные связи, возникающие между участниками хозяйственных процессов).

По мнению авторов, для начинающих изучение экономической науки (экономической теории, экономики) такой базой может стать историко-логическая концепция, в основе которой лежит подход, отражающий общее развитие (усложнение) экономической системы (появление новых экономических субъектов, новых отношений, причинно-следственных связей и проч.). Материальным базисом развития хозяйственной (экономической) деятельности является прогресс материально-вещественных элементов, которые использует человек в своей хозяйственной деятельности. 

В науке данный процесс представлен усложнением и развитием научных категорий, отражающих реальные хозяйственные (экономические) процессы. Изложение материала в данном учебном пособии построено с учетом этого важнейшего принципа. Мы начнем рассмотрение экономических отношений с самых простых и примитивных форм, приближаясь по мере изучения к наиболее сложным и развитым, соответствующим более поздним этапам развития экономической системы и человеческого общества, и в конечном итоге сможем построить модель современной высокоразвитой экономики.

Общая экономическая подготовка в Петрозаводском государственном университете представляет собой многоступенчатую систему, которая позволяет будущим специалистам-экономистам сформировать научное представление о процессах, протекающих в хозяйственной (экономической) деятельности человека.

Первый шаг - общая экономическая теория на базе историко-логической концепции (предмет рассмотрения данного пособия). Результатом изучения будет формирование у студентов общего представления о существе, движении, усложнении, развитии экономических процессов, экономических субъектов, причинно-следственных связей между ними и т. д.

Следующая экономическая концепция - неоклассическая - подробно рассматривается в курсе микроэкономики. Она основывается на изучении конкретных рыночных процессов, протекающих на уровне фирмы (производителя) или потребителя, описывает принцип ограниченности ресурсов и обязательный выбор, который возникает у каждого экономического субъекта, стремящегося максимизировать собственную выгоду (разницу между результатом и затратами).

Естественным представляется и следующая ступень, когда экономические процессы рассматриваются на уровне всего народного хозяйства. Это - предмет курса макроэкономики. В рамках данного раздела экономической теории анализируются основные процессы, протекающие в целом в экономической системе, общая совокупность отношений, возникающая между экономическими субъектами, и возможности воздействия на них, которые имеются у регулирующих субъектов, коими являются на национальном уровне - государство, на международном - так называемые мирохозяйственные институты.

Макроэкономика как раздел науки - поле противостояния двух основных традиций - классической и кейнсианской (школ в макроэкономике гораздо больше). Адепты каждой из указанных традиций имеют достаточно аргументированную позицию по основным вопросам, решаемым данным разделом науки. Хозяйственная практика развитых стран, как правило, демонстрирует конкретную макроэкономичекую политику, которая исходит или из преимущественно кейнсианских рецептов, или преимущественно из рецептов, описываемых противоположной традицией (так называемой классической). В различные периоды времени и при различных внешних обстоятельствах практика показывает преимущества того или иного подхода. Единственного подхода здесь не было и не будет!

В современной экономической теории особое место занимает институционалистское направление. Специально данный подход рассматривается в рамках двух курсов - “История экономических учений” и “Теория организации”2.

Нам кажется, что изложенный выше подход к изучению экономической теории позволит выработать у будущих специалистов научное представление об общих экономических процессах, их взаимосвязях и зависимостях, мотивах поведения основных экономических субъектов и т. д. При этом в ходе обучения будет изложен и достаточно широкий спектр взглядов и представлений, которые сформировались у исследователей, принадлежащих к различным традициям, школам в экономической теории.

Теперь настало время непосредственно перейти к основным вопросам экономической теории, рассмотренным на основе так называемой историко-логической концепции.

Заметим, что историко-логическая концепция не подменяет сугубо исторического подхода в изложении хозяйственной истории человечества. Данный подход реализуется в специальной области знания - экономической истории. 

Нас будет интересовать логика усложнения экономической системы, последовательность смены экономических форм, экономических отношений, причинно-следственных связей, экономических субъектов, подтвержденные Историей человечества. В этом авторы и видят смысл историко-логической концепции. 

Начнем с самых простых и примитивных экономических форм и категорий, которые их описывают.



1 Любопытным представляется взгляд на карту мира, изданную, например, в России, в США или Австралии. Первая отражает общепринятое (с нашей точки зрения) видение мира. В США - карта уже иная. В центре не Евразия (как у нас), а американский континент (Северная и Южная Америка). В Австралии же карта фактически перевернута. Кто же в таком случае прав? Три разные карты отражают одну и ту же реальность - мир стран и континентов.
2 Подробнее см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Теория организации. Петрозаводск, 1999. 
2. Производство и продукт труда

Человек - природа, появление потребностей. Безграничность потребностей и ограниченность ресурсов. Сопоставление результата и затрат. Процесс взаимодействия человека с веществом природы по поводу трансформации его в элементы жизнедеятельности. Появление производства (орудия труда, средства труда, предмет труда, средства производства, инфраструктура, производительные силы, отношения, возникающие между людьми в процессе производства, организационно-экономические отношения и отношения присвоения, собственности на средства производства). Появление экономических субъектов. Продукт труда как результат процесса производства (продукт натурального производства), удовлетворение ограниченных потребностей человека. Производительность труда. Ее рост в процессе прогресса средств труда, средств производства. Появление излишка сверх необходимого продукта (прибавочного продукта). Деление продукта на необходимый и прибавочный. Появление обмена. Эквивалентный, неэквивалентный обмен. Дифференциация производителей. Превращение продукта труда в товар.

Выше уже говорилось, что человек не может не производить, так как это связано с самим его существованием. Однако стоит заметить, что человек, являясь частью живой Природы, неизбежно взаимодействует с нею в ходе своей деятельности. На заре человечества такая деятельность мало чем по форме отличалась от действий высших приматов, которые занимались поиском своего пропитания. По мере совершенствования приспособлений и материальных условий такого взаимодействия наш древний предок все более и более в своих действиях отличался от высших приматов. Речь шла не только об осмысленной деятельности, но и об использовании все более совершенных приспособлений и материальных условий для добычи пищи, причем зачастую созданных человеком самостоятельно.

На определенном этапе человеческой эволюции произошло обособление описанной выше деятельности, связанной с добычей пищи. У нашего предка появились потребности, выходящие за рамки физиологического минимума существования. Именно появление потребностей - желаний сделать осознанно что-то полезное для себя и своих близких - явилось мощным фактором, стимулирующим к поиску решений возникших проблем. Это неизбежно вело к совершенствованию приспособлений и материальных условий взаимодействия с веществом природы для реализации появившихся потребностей (желаний). Взаимодействие неизбежно начало принимать форму сознательного изменения вещества природы для удовлетворения возрастающих человеческих потребностей.

Именно здесь и начинается история человеческого производства в качестве хозяйственной деятельности. Под производством, стало быть, мы понимаем процесс взаимодействия человека с веществом природы по поводу его трансформации (изменения) в элементы жизнедеятельности (для удовлетворения возникающих потребностей). Следует отметить, что мы фактически исходим из тождественности понятий “хозяйственная деятельность” и “производство”.

Трансформация вещества природы в элементы жизнедеятельности осуществляется человеком при помощи определенных материальных элементов, которые сам человек и создает для этих целей. В дальнейшем мы будем классифицировать такие материальные элементы. Начнем с орудий труда. Это - материально-вещественные элементы, при помощи которых человек непосредственно воздействует на вещество природы (в развитом обществе - станки, машины, механизмы и проч.). 

По мере развития человеческого производства развиваются и такие материальные элементы, без которых процесс производства становится невозможным, но сами они при этом непосредственно на вещество природы не воздействуют. Это - инфраструктура. К ней в развитом обществе относятся: здания, сооружения, дороги, трубопроводы, системы связи и коммуникаций (стало быть, объектами инфраструктуры становятся и информационные системы, сам процесс передачи информации, хотя во многом мы здесь уже и не сталкиваемся с материальными, в непосредственном смысле слова, элементами). Орудия труда и инфраструктура вместе образуют средства труда.

То, на что направлена человеческая деятельность (непосредственное вещество природы), становится предметом труда (сырье, материалы, топливо, энергия). Заметим, что часть элементов предмета труда подвергается непосредственному воздействию со стороны средств труда, а другая часть (топливо, энергия, например) - не подвергается, но без этих предметов труда процесс производства также становится невозможным1. Средства труда и предметы труда вместе составляют средства производства.

Однако сами по себе материальные элементы производства, сколь бы они ни были совершенными, не в состоянии что-то произвести. Они должны быть приведены в движение человеком (даже так называемое “безлюдное” производство имеет первотолчок в виде человека-производителя, который к тому же должен обслуживать эти автоматы). 

По мере развития человеческого общества возможности человека многократно возрастают. С другой стороны, каждый человек становится специалистом в определенной сфере деятельности. Это означает, что фактором производства является уже не сам человек как биосоциальное существо, а только его способность к труду (определенная совокупность знаний, опыта, квалификации, которые каждый человек может использовать в конкретном процессе производства), или рабочая сила. Человеческое общество теперь предстает перед нами в виде совокупности рабочих сил, которые оно может использовать для удовлетворения собственных потребностей (можно вместо термина “совокупность рабочих сил” использовать прижившийся в западной экономической науке термин “человеческий капитал”). Средства производства и рабочая сила вместе образуют производительные силы общества. В категории производительных сил материальные и нематериальные элементы производства находят свое концентрированное выражение.

Однако все вышесказанное представляет собой только одну сторону сложного процесса производства. Как только мы специально поставили вопрос о роли человека - носителя рабочей силы в процессе производства, так сразу же должны были признать, что необоснованным будет не замечать, что люди неизбежно в процессе взаимодействия с веществом природы по поводу его трансформации вступают в какие-то отношения друг с другом. Эти отношения становятся неотъемлемой частью процесса производства и хозяйственной деятельности. 

О каких отношениях мы должны вести речь? Представляется, что это двоякого рода отношения. Одни - отношения между людьми по поводу организации в едином технологическом процессе производства, распределения обязанностей и ответственности между ними, обмена деятельностью и проч., их мы будем называть организационно-экономическими. Такого рода отношения изучаются, например, теорией организации (заметим, что даже эта специальная область знания не может абстрагироваться от отношений собственности)2. Другие - отношения между людьми по поводу того, кому принадлежат материальные условия производства и его результат. Это - отношения присвоения. Можно говорить, что присвоение чего-то - это превращение его в свое. Таким образом, для других это что-то становится чужим. Здесь и возникает достаточно сложный и противоречивый узел отношений свой - чужой. Присвоение принимает частную форму (материализуется в юридически закрепленной частной собственности на средства производства и продукт труда).

Заметим, что в истории человеческого общества попытки решения этого вопроса (свой - чужой) зачастую приводили к войнам, насилию и кровопролитию. Человечество многократно пыталось изобрести для решения этой непростой проблемы некий “философский камень”. Пожалуй, только господство Закона, перед которым все равны, может считаться формой отношений частного присвоения, в которых в наибольшей степени проявляется извечное стремление человека к социальной справедливости. Отношения присвоения материализуются в юридически закрепленных отношениях собственности. В развитой экономике титулы собственности становятся такими же товарными ценностями, как и любые другие материальные и нематериальные блага, произведенные людьми.

Заметим, что попытки административного введения общественного (нечастного) присвоения условий и результатов производства не смогли выйти за рамки частного, по сути, присвоения условий и результатов производства. Достаточно вспомнить, кто и как присваивал условия и результаты производства в социалистической экономике в недалеком прошлом.

Вернемся к мощным побудительным стимулам развития производства, коими являются человеческие потребности. Здесь мы должны определиться, вероятно, в важнейшем постулате (принципе) любой экономической теории, так как именно в нем материализуется важнейший мотив экономического поведения человека. Это - принцип безграничности потребностей (человеческих желаний) и ограниченности ресурсов (возможностей Природы и Человека). Что это означает?

Желания человека разумного, действительно, мало чем ограничены. Стремление каждого жить как можно лучше кажется совершенно обоснованным. Однако человек не в состоянии мобилизовать все вещество природы для удовлетворения собственных потребностей. Это связано с так называемым ограничением ресурсов. Непонятно, как можно говорить о каких-то ограничениях, когда нам известно, что весь земной шар состоит из тех или иных элементов, безграничных, на первый взгляд, ресурсов. Тем не менее природные ресурсы для экономики ограничены (достаточно жестко и определенно). 

Любая экономическая деятельность (она именно потому и становится экономической) строится на основе сопоставления результата и затрат, при превышении первого над вторым. Именно поэтому человечеству в каждый конкретный момент для экономической (хозяйственной) деятельности доступны только те ресурсы, затраты на вовлечение которых в хозяйственный оборот позволяют добиваться превышения результата над издержками. По мере прогресса производительных сил будет расширяться доступность тех или иных природных ресурсов, а стало быть, человечество будет в состоянии удовлетворять все более широкий круг потребностей. Могут ли при этом быть удовлетворены все человеческие потребности? Нет, так как удовлетворение существующих потребностей неизбежно порождает новые и так далее.

Следовательно, мы должны согласиться, что принцип ограниченности ресурсов - относительный. Ограничение ресурсов определяется затратами, которые производит общество по вовлечению данного вида ресурсов в хозяйственный оборот.

Определившись с основными понятиями и базовым постулатом хозяйственной деятельности, описываемыми в рамках экономической науки, стоит перейти к следующему достаточно логичному шагу по мере усложнения экономической системы - появлению специфических экономических субъектов. Далее мы уже не можем, рассматривая экономическую (хозяйственную) деятельность, продолжать говорить просто о человеке. Происходит обособление групп (частей) людей и закрепление за ними определенных экономических ролей.

Под экономическим субъектом мы понимаем участника экономических (хозяйственных) отношений, который в состоянии осуществлять собственное воспроизводство и реализовать свой экономический интерес, обладая при этом возможностью присваивать условия и результаты производства3.

Первоначально такими экономическими субъектами становятся производители и потребители. Их различие - это собственно функция, которую они выполняют. Но при этом каждый из них в состоянии воспроизводить себя, реализует именно свой экономический интерес и присваивает: производитель - условия и результаты производства, а потребитель - собственно результат производства, который расходуется на удовлетворение определенных человеческих потребностей.

В дальнейшем процессы обособления идут уже в рамках как производителей, так и потребителей4. Конечно, противопоставляя производителей и потребителей, мы понимаем, что любой процесс производства одновременно является и процессом потребления, а процесс потребления, с другой стороны, является процессом производства.

Например, производитель, создавая материальные и нематериальные ценности, потребляет материальные условия производства (средства производства), а потребитель, непосредственно используя созданные материальные и нематериальные ценности, производит главного участника любого процесса производства - человека (точнее, воспроизводит себя).

Заметим, что результатом хозяйственной (экономической) деятельности становится продукт труда. Первоначально он предстает перед нами в виде так называемого продукта натурального хозяйства. Непосредственный производитель, создающий продукт труда, выступает и его непосредственным и конечным потребителем. Это кажется достаточно очевидным, так как появившиеся потребности должны удовлетворяться непосредственно тем, у кого они возникли.

История человеческого общества полностью подтверждает этот тезис. Первоначально производитель и потребитель были одним лицом, семьей, общиной и т. д. Создаваемого в рамках таких общностей продукта труда едва хватало на удовлетворение самых примитивных (физиологических) потребностей людей, которые продолжали бороться за свое существование, оставаясь неотъемлемой частью природы. Такой продукт труда в науке получил название необходимого.

Однако со временем труд человека становился все более и более производительным, т. е. человек, используя все более совершенные средства производства, был в состоянии производить все больше и больше продукта труда в единицу времени. Это означает рост производительности труда (под последней мы понимаем именно количество продукта труда, производимого в единицу времени или отдельным работником (индивидуальная производительность труда), или обществом в целом (общественная производительность труда)).

Рост производительной силы труда (или производительности труда) ведет к тому, что человек получает дополнительные блага для удовлетворения собственных потребностей. Появляется излишек над необходимым продуктом. Сначала этот излишек носит спорадический (случайный, нерегулярный) характер. Однако по мере развития хозяйственной жизни такой излишек становится регулярным, постоянным. Это дает возможность людям удовлетворять не только самые простые, необходимые потребности, но и перейти к удовлетворению все более широкого круга потребностей, или (и это очень важно!) к расширению хозяйственной деятельности на постоянной основе. То есть люди получают возможность перейти от собственного в основном простого воспроизводства (в неизменном масштабе) к расширенному. Это, безусловно, сказывается и на человеческой популяции, которая получает материальную основу для постоянного роста. Большее количество людей производят большее количество продукта труда, в том числе избыточного (прибавочного). 

Деление продукта труда на необходимую и прибавочную части - важнейшее качественное изменение в жизни человеческого общества. Это создает объективную возможность для выделения группы людей, которые более-менее профессионально начинают заниматься процессами упорядочивания хозяйственных отношений. Они уже не заняты в сфере непосредственного производства материальных благ. Результат их деятельности - нематериальные блага (услуги определенного качества и предназначения). Со временем именно эти люди, как правило, и станут владельцами титулов собственности на материальные условия и результат производства.

Деление продукта на необходимую и прибавочную части ведет к образованию специфических отношений между людьми в процессе их хозяйственной деятельности - отношений присвоения. Первоначально объектом таких отношений становится прибавочный продукт. Это ведет к имущественной дифференциации, которая со временем закрепляется юридически в титулах собственности не только на прибавочный продукт (здесь действуют еще традиции, обряды), но и на весь продукт и средства производства. На известном этапе развития человеческого общества объектом отношений присвоения становится и сам человек - носитель способности к труду. Этот процесс достаточно хорошо описан в известных понятиях рабовладельческого, азиатского и феодального способов производства, где отношения присвоения распространялись либо полностью, либо частично непосредственно на человека.

Деление продукта труда на необходимую и прибавочную части, кроме отмеченных выше качественных изменений в хозяйственной жизни человека, приводит к скачку непосредственно и в отношениях между экономическими субъектами (помимо выделения и закрепления в юридической форме отношений присвоения). Они превращаются в отношения обмена (обмена продуктов труда).

Заметим, что отношения обмена (обмена деятельностью) существовали задолго до тех отношений обмена, которые сейчас будут нами рассматриваться. Это было связано прежде всего с различной ролью полов, разных поколений одной большой семьи, общины и создавало так называемое естественное разделение труда в рамках древнейших человеческих общностей.

Появление излишка над необходимым продуктом, его постоянное воспроизводство привело к тому, что данный излишек, созданный неким экономическим субъектом, мог стать предметом для удовлетворения потребностей других экономических субъектов. Очевидно, что это могло произойти только в том случае, если другой экономический субъект, желающий иметь данный продукт труда для удовлетворения собственных потребностей, в состоянии предоставить нашему экономическому субъекту иной продукт труда, причем в эквивалентном количестве. Основа этой эквивалентности определяется участниками данной сделки (именно такой вид принимают отношения данного рода) самостоятельно. Очевидно, что обмен продуктами труда может произойти только в том случае, если оба участника сделки считают, что в результате ее они, по крайней мере, не проиграли.

В экономической науке считается обоснованным говорить об эквивалентном обмене. Теория спорит по вопросу, что считать основой этой эквивалентности, но не по существу самого подхода. Заметим, что конкретные сделки по обмену продуктами труда не могут быть регулярно эквивалентными, ибо эквивалентность обмена определяется самими участниками такого экономического отношения. Субъективизм участников сделок по обмену в действительности ведет к неэквивалентному по сути обмену. В конце концов, когда отношения обмена становятся регулярными, это осознается всеми экономическими субъектами. Результатом неизбежно становится определенная договоренность между экономическими субъектами по поводу определения эквивалента всех продуктов труда. Такую договоренность нельзя понимать буквально. Речь, конечно, идет о признании всеми экономическими субъектами каких-то общих принципов обмена. Забегая вперед, мы можем сказать, что речь идет о возникновении института рынка.

Появление регулярного обмена продуктами труда становится объективной основой дифференциации экономических субъектов. Они стремятся закрепить за собой право на создание определенных продуктов труда. Это становится началом серьезных изменений в хозяйственной жизни человека - естественное разделение труда трансформируется в общественное разделение труда, специализацию производителей на создании, прежде всего для других, тех или иных продуктов труда. Такое развитие событий усиливает процессы дифференциации экономических субъектов не только по продукту, но и по их имущественному положению.

Наконец, мы должны признать, что появление обмена продуктами человеческого труда ведет к качественному изменению в самом продукте труда, участвующем в данной сделке. Такой продукт труда принимает форму товара. Об этом мы будем подробно говорить в следующей части нашего пособия.



1 Роль энергии в человеческом производстве невозможно переоценить. Мы справедливо связываем общий уровень развития материальных элементов циви-лизации с количеством энергии на душу населения, которую может использовать общество для удовлетворения собственных потребностей. Заметим, что уровень удовлетворения потребностей общества находится в сильной прямой зависимости от использованной обществом энергии (в значительной степени произведенной самим человеком).
2 См.: подробнее: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч.
3 См.: Акулов В. Б. Макроэкономика. Петрозаводск, 1994. С. 5.
4 Дальше, по мере усложнения экономической системы, мы будем рассматривать новые экономические субъекты, мотивы поведения которых будут усложняться и дадут возможность идентифицировать и выделять их. 
3. Товар и стоимость 

Товар как специфическая общественная форма продукта труда. Товар как благо, услуга, удовлетворяющие человеческие потребности. Товар как объект обмена деятельностью. Меновая стоимость. Сопоставление товаров на основе принципа эквивалентности обмена, в основе которого приравнивание разнокачественных видов труда различных производителей. Стоимость как определенная историческая форма бытия затрат труда на производство товара. Двойственный характер труда, производящего товар.
Товар - это иная общественная форма бытия продукта труда. Его качественное отличие от рассматриваемого нами выше продукта натурального хозяйства состоит в том, что товар изначально производится для удовлетворения потребностей других людей (не непосредственных производителей данного продукта). Формой существования продуктов труда в виде товаров может быть только обмен ими. Итак, товар - это продукт труда, предназначенный не для личного потребления, а для обмена. Продукт труда вне обмена товаром не является.

Легко заметить, что товар в определенном нами виде, с одной стороны, является благом или услугой, удовлетворяющими те или иные человеческие потребности, с другой стороны, он является объектом обмена деятельностью в виде собственно продуктов труда. Таким образом, мы должны признать, что товар как экономическая форма является двойственным по своей природе1.

Нам представляется, что рассмотрение товара в качестве продукта труда, удовлетворяющего определенные человеческие потребности, также достаточно плодотворно, так как науке в конечном итоге удалось доказать, что и потребитель, являясь экономическим субъектом, так же, как и другие (производители), сопоставляет в своей деятельности результат (получаемую полезность, определяемую им субъективно в денежной форме) и затраты в виде оплаченной цены товара. Этот подход последовательно изучается в соответствующем разделе микроэкономики, в основе которой уже упоминавшийся выше неоклассический подход к рассмотрению экономических реалий на уровне отдельного экономического субъекта.

Мы же в рамках данного пособия подробнее остановимся на анализе второй стороны товара - объекта обмена деятельностью.

Итак, обмен товаров является не только объективной реальностью, но и результатом естественного развития всей экономической системы, ее материально-вещественных элементов и соответствующих отношений между людьми. Этот обмен выступает как обмен эквивалентов, поэтому теперь мы вправе в практической плоскости поставить вопрос: что же является основой обмена разнокачественных благ и услуг (товаров)? Здесь уже анализируется достаточно развитый обмен, участники которого, опираясь на собственные представления об эквивалентности обмена, все-таки учитывают и общепринятые представления об эквивалентности конкретных сделок. То есть действуют уже определенные, признаваемые всеми правила. Выше мы уже говорили о становлении института рынка.

Оставив в стороне субъективные представления, которые, безусловно, могут быть важными и значимыми, нам необходимо выделить объективную основу сопоставления разнокачественных благ и услуг. Что же все-таки делает сравнимыми, например, булавку и костюм? Очевидно, что мы имеем дело с различными благами, удовлетворяющими различные человеческие потребности. Они изготовлены из различных материалов, на их производство затрачены различные виды труда, требующие разной квалификации. Но все-таки остается одно общее, что, вероятно, и позволит нам определиться с объективной основой сопоставления в рамках обменных сделок. И булавка, и костюм являются результатами, пусть разнокачественного, но человеческого труда. Поэтому именно в приравнивании разнокачественных видов труда мы и можем искать некую объективную основу эквивалентности обмена товаров.

Решением этого важного вопроса занималось целое направление экономической мысли, представленное выдающимися исследователями, такими как У. Петти, П. Буагильбер, Ф. Кене, А. Тюрго, А. Смит, Д. Рикардо, К. Маркс. Это классическая школа политической экономии. Все представители этого направления, анализируя поставленную выше проблему, фактически рассматривали стоимость товара2.

Получается, что любой товар, созданный производителем, может быть представлен в виде определенного “сгустка” человеческого труда, лишенного определенной формы и содержания, предстающего перед нами в виде определенного количества среднеобщественного рабочего времени (часов среднеобщественного, или общественно необходимого, времени)3.

Рассматривая проблему сопоставимости разнокачественных товаров в процессе обмена, мы фактически решаем задачу сопоставимости и размерности в экономической теории. Заметим, что данная проблема принципиальна для любой области научного знания. Экономическая теория здесь не является исключением. Другое дело, что в экономических отношениях мы не можем пользоваться килограммами, метрами, амперами, молями и проч. Все это будет заменять нам определенное количество среднеобщественного труда в качестве затраты труда вообще. Именно здесь речь и будет идти о стоимости.

Мы можем определить ее как известное количество общественно необходимого рабочего времени, заключенного в товаре, или определенную историческую форму бытия затрат труда на производство продукта труда, вступающего в процесс обмена и принимающего в силу этого форму товара.

В реальной действительности стоимость проявляется в определенной количественной пропорции, в которой товары приравниваются друг к другу в конкретном процессе обмена. Эта пропорция чаще всего определяется как меновая стоимость.

Если у нас 3 товара А обмениваются на 2 товара В, то меновая стоимость будет равна 3 : 2, т. е. в 3 товарах А заключено столько же общественно необходимого труда, что и в 2 товарах В. Заметим, что конкретные условия обмена товаров могут, конечно же, искажать рассмотренные выше пропорции (имеет место неэквивалентность в обмене), поэтому, провозглашая принцип эквивалентности в обмене, рассматривая общественно необходимый труд, стоимость, меновую стоимость и проч., мы утверждаем, что данный принцип проявляет себя в конечном итоге, а также тогда, когда мы рассматриваем совокупность общественных процессов обмена всех товаров. Кстати, в последнем случае эквивалентность кажется достаточно очевидной, так как ничто из ничего не возникает и, вероятно, не исчезает бесследно. То есть действует определенная экономическая форма бытия известного закона естествознания - закона сохранения энергии и массы4.

В заключение данного раздела мы вправе вернуться к проблеме труда, производящего товар. Если товар является продуктом труда и предстает перед нами имеющим известную двойственность (блага, удовлетворяющего человеческие потребности (потребительной стоимости), а также блага, в определенной пропорции обменивающегося на другое благо (стоимости, материализующейся в конкретном акте обмена в меновой стоимости или пропорции, в которой товары обмениваются)), то и труд, производящий товар, должен быть двойственным. Заметим, что логически это кажется очень простым. Но если мы попытаемся вспомнить, сколько человечество шло к обоснованию вывода о двойственном характере труда, производящего товар, то увидим, что это очень непростая проблема. Практически никто из всей школы классической политической экономии не смог достоверно ответить на данный вопрос. Это сделал фактически последний представитель этой школы - К. Маркс.

С одной стороны, труд, производящий товар, создает конкретное благо (потребительную стоимость), с другой стороны, он создает стоимость, представляющую собой (напомним) определенное количество среднеобщественного, или общественно необходимого, труда. В данной двойственности и состоит внутреннее противоречие товара (между частной и общественной его сторонами (конкретное благо - частное, затраты общественно необходимого труда, стоимость - общественное)), которое неизбежно требует своего разрешения, что происходит в процессе выделения из товарного мира специфического товара - денег.

Прежде чем мы перейдем к анализу денег, этого сложнейшего качества, необходимо специально рассмотреть производство товаров, или товарное производство. Выше уже отмечалось, что обмен продуктов труда, принимающих форму товара, может быть нерегулярным, спорадическим. Это и дает нам основание разделить товарный обмен и товарное производство.



1 Здесь мы хотим отметить, что, сделав вывод о двойственной природе товара, К. Маркс в дальнейшем своем анализе отказался от рассмотрения товара как блага, удовлетворяющего определенные человеческие потребности (потреби-тельной стоимости товара в марксовой интерпретации), сконцентрировавшись на второй стороне товара, связанной с его обменом (стоимости).
2 Заметим, что в русском языке имеется синоним термина стоимость - ценность, который сейчас употребляется достаточно часто некоторыми авторами, которые таким образом пытаются, к сожалению, отбросить многое, что было сделано экономистами-предшественниками. Стоимость все-таки была предметом изучения не только К. Маркса, но и упомянутых исследователей. С другой стороны, К. Маркс - не только основатель направления в экономической науке (марксизма), но и один из ярких представителей классической политической экономии.
3 Среднеобщественный, или общественно необходимый, труд - это труд при средних общественных условиях, средней производительности и интенсивности труда.
4 Заметим, что закон сохранения энергии и массы реально действует в хозяйственных отношениях, когда человек взаимодействует с веществом природы по поводу его трансформации в элементы собственной жизнедеятельности. Вещество природы переходит из одной формы в другую, при этом происходит затрата энергии в различных формах (от мускульной до энергии расщепляющихся атомных ядер), а также потеря энергии и вещества. Вот почему невозможным представляется безотходное производство. Утилизация (или переработка) отходов требует дополнительных затрат энергии, которые в конечном итоге могут привести к меньшему дополнительному результату, поэтому производитель от таких затрат и отказывается, а земной шар наполняется новыми отходами производства и человеческой деятельности. 
4. Товарное производство и товарный обмен

Товарное производство. Превращение его в господствующую экономическую форму. Особенности товарного производства. Сопоставление товарного и натурального хозяйств. Сохранение нетоварных форм деятельности (натурального хозяйства) в условиях современных развитых экономик. Товарное производство, товарный обмен. Появление рыночного обмена. Производство товаров и рынок (базовый подход, рынок как совокупность отношений между экономическими субъектами, рынок как информационная система). Исторические типы товарного производства. Простое и капиталистическое товарное производство. Социалистическое товарное производство как определенный исторический тип товарных отношений в условиях экономического господства государства. Многоукладность современных развитых экономик. Господствующий экономический уклад.

Наиболее удачное определение товарного производства в рамках историко-логической концепции было дано В. Лениным в его известной работе “По поводу так называемого вопроса о рынках”: “Под товарным производством разумеется такая организация общественного хозяйства, когда продукты производятся отдельными обособленными производителями, причем каждый специализируется на выработке одного какого-либо продукта, так что для удовлетворения общественных потребностей необходима купля-продажа продуктов (становящихся в силу этого товарами) на рынке”1.

Теперь попытаемся выделить самые важные положения, отражающие существо такого феномена, как товарное производство:

1. Обособленность производителей (необходим достаточно зрелый институт частной собственности на средства производства и результат труда); 

2. Специализация их на выпуске какого-то продукта (необходимо развитое общественное разделение труда и закрепление за определенными группами производителей права на создание определенных благ, производство должно превратиться в создание благ для других). 

Чтобы появилось производство товаров как явление на регулярной, воспроизводящейся основе, необходимы оба отмеченных выше условия.

По мере развития человеческого общества товарное производство охватывает все новые сферы хозяйственной деятельности и в конечном итоге становится господствующей (но не единственной)! формой производства благ и услуг (экономической формой). 

Сопоставим два известных и существующих вместе, в том числе и в настоящее время в самых развитых странах, типа производства - товарное и нетоварное (натуральное хозяйство), результатом которого является продукт натурального хозяйства.

Натуральное хозяйство - производство для удовлетворения собственных потребностей, в котором отсутствует товарный обмен, продукт труда не принимает форму товара, отсутствует специализация, имеется развитое разделение труда, а следовательно, качество производимого продукта не столь высоко, практически невозможно сопоставить затраты и результат.

Товарное производство - производство для удовлетворения потребностей других членов общества, в котором производитель удовлетворяет свои собственные потребности посредством обмена продукта собственного труда на продукт труда других, продукт труда принимает форму товара, имеет место специализация и развитое разделение труда, позволяющие использовать самые современные средства производства, что дает возможность производить наиболее качественную продукцию, товарное производство базируется на сопоставлении каждым производителем затрат и результатов собственной деятельности, что в конечном итоге позволяет минимизировать не только индивидуальные, но и общественные затраты на производство.

Исторически (это можно считать доказанным) первым было нетоварное производство (натуральное хозяйство), которое объективно трансформируется в товарное производство и существует вместе с ним. Конечно, товарное производство, базирующееся на разделении труда и развитом институте частной собственности, создает более высокую производительность труда. Здесь не стоит питать каких-то иллюзий. Самое производительное современное производство организовано именно по типу товарного хозяйства (производства). Однако нетоварное производство все-таки сохраняется и достаточно широко, например, в виде семейного (домашнего) хозяйства. Это относится и к современным цивилизациям Востока, и к дачному хозяйству в нашем Отечестве, и к домашней деятельности в развитых странах Запада. Примеры последнего - приготовление пищи, стирка, уборка и т. д. 

Товарное производство предполагает и товарный обмен. Однако заметим, что это не одно и то же. Исторически товарный обмен предшествует товарному производству, более того, он может существовать и без товарного производства. Вспомним появление спорадического излишка над необходимым продуктом, который вступал в процесс обмена, принимал форму товара, но при этом еще не существовало товарного производства, когда производители изначально создают любой продукт труда для других (для обмена).

На известном этапе развития человеческого общества, когда товарное производство уже является достаточно зрелым и развитым, появляется рыночный обмен, складывается институт рынка - все экономические субъекты начинают признавать и подчиняться единым экономическим правилам, которые прокладывают себе дорогу как объективная реальность (ниже мы увидим, что это будет связано с появлением денег как объективной реальности и превращением доверия экономических субъектов друг к другу в материальную (объективную) силу, что не могут не признавать все участники экономических отношений (экономические субъекты)). Непризнание указанных реалий приводит частного экономического субъекта к большим издержкам, чем “игра по сложившимся правилам”.

Рыночный обмен предполагает и рыночное производство, что в конечном итоге и создает собственно институт рынка. Отметим, что рынок специально рассматривается в рамках неоклассического подхода в курсе микроэкономики, поэтому здесь нас будет интересовать базовый подход. Выделим два принципиальных момента:

1. Рынок - это система (совокупность) экономических отношений (организационно-экономических), которая складывается между экономическими субъектами, которые, стремясь реализовать собственные интересы, осознают, что признание объективных правил поведения и следование им - наиболее эффективный путь для их реализации; 

2. Рынок - это информационная система, в рамках которой любые действия любого субъекта воспринимаются им и другими субъектами в виде определенных информационных импульсов (экономический субъект действует по следующему алгоритму: сбор информации, ее переработка, принятие решений, практическое действие, что воспринимается другими субъектами в качестве информационного импульса, вызывая ответное действие, которое для нас становится новой информацией, и так далее). 

Однако вернемся к товарному производству. Исторически существовали два типа товарного производства - простое и капиталистическое. Первый был реальностью в рамках рабовладельческого, феодального и азиатского способов производства, сохранился, хотя и изменил свою роль, в условиях капиталистического способа производства. Данный тип товарного производства достаточно легко “уживается” с любыми экономическими отношениями и в любых общественных экономических системах, включая и такие экзотические для мировой экономической системы, как социалистическое хозяйство (о чем речь пойдет ниже). Его главная отличительная особенность состоит в том, что в такой ситуации собственник средств производства одновременно является и работником.

Второй появился значительно позже и является господствующей экономической формой в современных условиях. Принципиальное отличие капиталистического товарного производства состоит в том, что в его рамках сфера товарных отношений захватывает и такой специфический фактор производства, как способность человека к труду (рабочую силу). Происходит отчуждение от собственника только его рабочей силы. Человек, являясь юридически свободным, свободен также и от средств производства (так называемый двоякосвободный работник, см. ниже). При капиталистическом товарном производстве непосредственный производитель не является собственником средств производства, а собственник средств производства не является непосредственным работником.

Нам представляется важным остановиться на таком специфическом типе товарного производства, как социалистическое. Советская наука пыталась либо противопоставить данный тип организации производства капиталистическому товарному производству, говоря о товарной форме производства и при социализме, либо просто утверждала, что социалистическое производство является нетоварным по своей природе. 

Авторы уже высказывали свою точку зрения по этой проблеме. Суть ее сводится к тому, что социалистическая экономика в СССР по сути своей была капиталистической с соответствующими отношениями найма рабочей силы (через ее отчуждение от непосредственного собственника) специфическим капиталистом - государством2. Таким образом, феномен социалистического товарного производства сводится к специфической форме капиталистического товарного производства, когда вместо индивидуальных и ассоциированных капиталистов выступает капиталист - государство.

В заключение данного раздела мы вправе сформулировать очень важный вывод о многоукладности современной экономики. Сегодня в развитых странах в хозяйстве можно обнаружить и развитый капиталистический уклад (индивидуальные, ассоциированные капиталисты и государство в качестве нанимателя-капиталиста), и простое товарное производство, представленное миллионами фирм, которые не используют найм рабочей силы на устойчивой основе, и натуральное хозяйство в виде домашнего хозяйства, продукты труда которого непосредственно потребляются в рамках семьи.

Конечно, ведущим укладом является капиталистический (капиталистическое товарное производство), который производит большую часть валового внутреннего продукта развитых стран. Выделение ведущего уклада позволяет определить и современную экономику развитых стран как капиталистическую.

Вопросы, поставленные в данном разделе, решены и мы можем перейти к следующей проблеме экономической теории - деньгам.



1 Ленин В. И. По поводу так называемого вопроса о рынках // Полн. собр. соч. Т. 1. С. 86 - 87.
2 Подробнее см.: Акулов В. Б. Кейнсианская модель макроэкономического регулирования. СПб., 1993. С. 40 - 55. 
5. Возникновение и сущность денег

Товарное производство, товарный обмен и появление денег. Возникновение денег в результате разрешения противоречий товарного производства и обмена. Относительная, эквивалентная формы стоимости. Простая, случайная, единичная, развернутая, всеобщая, денежная формы стоимости. Сущность денег. Деньги как специфическая историческая форма товара, сросшаяся с золотом. Функции денег. Мера стоимости, масштаб цен. Средство обращения. Средство накопления и образования сокровищ. Средство платежа. Мировые деньги.
Рассматривая товарное производство, товарный обмен, мы сталкивались с проблемой эквивалентности, которую попытались позитивно решить в рамках появления специфической (исторической) формы труда, производящего товар (стоимости). Все кажется простым и понятным, когда производителю товара А нужен именно товар В, а производителю товара В нужен товар А, и они вступают в непосредственный обмен друг с другом. Но как быть, если производителю товара А нужен товар В, а производителю товара В товар А не нужен. В этой ситуации непосредственный обмен не произойдет. Как же в таком случае будут удовлетворяться потребности наших производителей?

Для ответа на этот вопрос мы должны специально остановиться на истории товарного обмена, рассмотрев его конкретные формы, начиная от самых простых и примитивных.

Исторически первой формой обмена был обмен спорадических излишков, которые возникали у древних человеческих племен, когда еще сама эквивалентность в обмене воспринималась участниками этого акта сугубо субъективно. Человеческий опыт здесь фактически не распространялся за границы общины, поэтому не могло существовать общепринятой шкалы ценностей при сопоставлении различных благ.

Это дает нам основание говорить и о соответствующей форме труда, производящего в данном случае товар, или стоимости (простой, случайной, единичной). В самом акте простого (примитивного) обмена, например: 1 товар А = 2 товарам В, товар А, противостоя товару В, занимает иное место в самом процессе обмена. Мы должны определить стоимость товара А (в этом случае будем говорить о его относительной форме стоимости), товар же В фактически предоставляет материал для определения стоимости товара А (мы будем говорить об эквивалентной форме стоимости товара В). Товар не может одновременно находиться в относительной и эквивалентной формах стоимости. Для того чтобы товар В оказался в относительной форме стоимости, необходимо рассмотреть другой акт обмена: 2 товара В = 1 товару А. 

Данная двойственность в действительности является формой двойственности собственно самого товара (см. выше). Как благо, удовлетворяющее какую-то потребность, товар предстает перед нами в эквивалентной форме стоимости. Как продукт труда, обменивающийся на другой продукт в определенной пропорции, товар предстает перед нами в относительной форме стоимости.

С развитием товарного производства товарный обмен становится все более регулярным (повторяющимся). Его случайная форма становится все более постоянной и, в конце концов, превращается в необходимость (это совпадает с производством излишков сверх необходимого продукта уже на более-менее регулярной основе). Простая форма обмена и простая форма стоимости неизбежно трансформируются в полную, или развернутую.

В этом случае мы сталкиваемся с ситуацией, когда стоимость товара А выражается не только через товар В, но и через другие товары, например, С, D, E, F и проч. Становится очевидным, что стоимость товаров сводится к “сгустку” лишенного формы труда, представляющего собой какое-то количество среднеобщественного, или общественно необходимого, времени.

Теперь стоимость товара А может быть выражена и через товар В, и через товар С, и через товар D, и так далее. Здесь мы и сталкиваемся непосредственно с противоречивой ситуацией, описанной выше, когда производителю товара А нужен товар В, а производителю товара В необходим другой товар. В этом случае внутреннее противоречие товара, товарного производства и обмена принимает открытую форму, когда сам обмен становится невозможным.

Разрешить указанное противоречие можно только посредством выделения из товарного мира такого товара, который бы всем противостоял в качестве эквивалента. Такое выделение не может быть результатом каких-то переговоров и договоренностей. Этот процесс происходит стихийно, независимо от воли и желания конкретного производителя товаров. Он тождествен возникновению рынка и становлению его институтов. Однако объективно выделившийся товар-эквивалент становится общепринятым, так как при этом возрастает предсказуемость поведения других субъектов, снижается неопределенность, а следовательно, сокращаются индивидуальные издержки (затраты), а с ними - и общественные.

В случае выделения такого локального товара-эквивалента случайное отношение двух индивидуальных товаропроизводителей, которые на свой страх и риск определяют стоимость конкретного товара, отпадает. Становится очевидным, что не обмен определяет стоимость товара, а именно стоимость (специфический тип труда, создающего товар) и ее величина определяют меновые пропорции, в которых один товар обменивается на другой. Таким образом, мы убеждаемся, что стоимость объективно существует и имеет общественный характер, отражая именно общественные отношения между индивидуальными товаропроизводителями. В результате появляется всеобщая форма стоимости, когда один из товаров противостоит другим в качестве эквивалента.

Например, в нашем случае таким товаром становится товар С, тогда мы видим, что:

х товара А,
у товара В,
z товара D,
u товара F = u товара С.

Функцию такого всеобщего эквивалента у разных народов выполняли различные товары. Это, как правило, были блага массового производства, игравшие важную роль в их экономике. У земледельческих народов это было зерно, у скотоводческих - скот и т. д. Располагавший данными товарными благами мог приобрести другие продукты труда для удовлетворения собственных потребностей и потребностей членов семьи.

Однако мы видим, что этот всеобщий эквивалент все-таки является, по сути, локальным, так как другие народы могут не признавать тот эквивалент, который общепризнан у жителей данной территории. С развитием же товарного производства и обмена происходит втягивание самых разных народов в общий хозяйственный процесс, поэтому неизбежно возникает потребность в таком всеобщем эквиваленте, который бы признавался и земледельческими народами, и скотоводческими, и теми, кто промышляет охотой, и так далее. И такой эквивалент появляется - им становится золото. Возникают деньги, а стоимость находит свое выражение в денежной форме, когда:

х товара А,
у товара В,
z товара D,
s товара F,
u товара С = r граммов золота. 

Путь превращения золота во всеобщий эквивалент - деньги - длительный и непростой. Фактически мы можем утверждать, что это окончательно произошло где-то к середине 19 века. До этого момента золото выполняло денежные функции, которые распространялись, однако, и на другие благородные металлы, например, серебро. Английская денежная единица фунт стерлингов когда-то была полновесным фунтом серебра.

Чем можно объяснить тот факт, что именно золото выделилось из огромного мира товаров в виде специфического товара - денег?

1. оно однородно (мы говорим об общественной стоимости и о мериле общественного труда, воплощенного в товаре, поэтому такой эквивалент должен быть абсолютно однородным материалом);

2. химически инертно (золото не ржавеет и сохраняется практически вечно);

3. золото концентрирует в себе значительное количество общественного труда, так как в земной коре оно распространено не столь широко, как многие другие металлы.

Строго говоря, теоретически мы можем выделить некоторые другие материалы или металлы, которые могут отвечать указанным выше трем условиям: серебро, алмазы, платина и т. д. Однако объективный процесс развития экономических отношений выделил именно золото. Серебро не смогло с ним конкурировать в силу его достаточной распространенности в земной коре, алмазы не обладают однородностью, их нельзя делить, платина оказалась презираемым испанцами металлом, которые назвали его “серебришком” и попросту считали отходами производства на золотых рудниках.

Фактически в золоте человечество столкнулось с ситуацией, когда у данного металла исчезают всякие иные отличительные признаки, остается только одна его характеристика - количество. Именно это и роднит золото со стоимостью, так как в ней исчезают все различия между разнокачественными видами труда, а сама она предстает перед нами в виде “сгустка” лишенного содержания труда, количества общественно необходимого времени, затраченного на производство конкретного товара.

Однако заметим, что золото по своей природе не является деньгами, но деньги - являются золотом. Тем самым мы подчеркиваем, что превращение золота в деньги - это не естественно-природный, а объективно общественный процесс, протекавший в течении длительного времени.

С появлением денежной формы стоимости товары получают специфическую форму бытия своей стоимости в виде цены (еще это определенное количество золота, на которое может быть обменян данный товар.

Теперь настало время определиться с сущностью денег.

Прежде всего мы видим, что деньги представляют собой товар, но товар особый и специфический. Он всегда противостоит другим представителям товарного мира в качестве эквивалента, при этом у золота (товара денег) появляется и специфическая общественная потребительная стоимость - служить мерой общественного труда, воплощенного в любом другом товаре (именно золото в состоянии удовлетворять такую специфическую человеческую потребность - определения меры общественного труда, воплощенного в индивидуальном продукте труда, вступающем в процесс обмена).

Кроме этого мы уже фактически пришли к выводу, что деньги - это всеобщий эквивалент. Пытаясь разрешить противоречие товара, товарного обмена и товарного производства, мы увидели, что именно появление всеобщего эквивалента позволит нам избежать тех проблем, которые выше ставили под сомнение возможность совершения товарного обмена, если субъекты, чьи продукты труда интересовали нас, не желали того блага, с которым мы выходили на рынок.

Еще один важный момент, применительно к рассматриваемому вопросу, сводится к тому, что деньги фактически выступают формой всеобщей общественной связи между экономическими субъектами. Деньги становятся понятным и доступным всем экономическим субъектом “языком общения”. На данном “языке” “говорят” производители любого продукта труда в любой части не только данной страны, но и за ее пределами. 

В силу этого деньги становятся одним из оснований системы правил, понимаемых и принимаемых всеми экономическими субъектами. Это означает, что деньги - фактически не только какое-то количество денежного металла, а совокупность общественных отношений (добавим - и институтов), которые находят свое выражение в золоте. Это отношения, связанные с определением размерности в обмене, поддержанием эквивалентности этого обмена. И в этой связи появление денег означает качественный скачок в экономической системе в целом. Деньги - своеобразный символ, свидетельствующий о развитости товарного производства.

Сущность денег полнее всего проявляется в их функциях. Несмотря на существование разных трактовок этих функций различными исследователями, все, тем не менее, соглашаются, что деньги выполняют ряд именно общественных функций. В рамках историко-логической концепции мы будем рассматривать следующие функции денег:

1. мера стоимости, 

2. средство обращения, 

3. средство накопления и образования сокровищ, 

4. средство платежа, 

5. мировые деньги. 

Остановимся подробнее на каждой из отмеченных функций. Итак, первой является функция меры стоимости. Она представляется очевидной, так как деньги - мера общественного труда, воплощенного в товаре, материальная форма бытия всеобщего эквивалента. Именно в деньгах определяется стоимость любого товара (определяется его цена). Однако стоит заметить, что золото выполняет данную функцию идеально, т. е. полноценного золота и не нужно для определения конкретной стоимости данного товара. Тем не менее техническая функция масштаба цен подтверждает мысль о том, что именно деньги (товар деньги, денежный товар) прекрасно справляются с данной задачей. В каждой стране за определенным количеством золота закрепляется некая единица измерения стоимости (общественно необходимого труда), воплощенной в конкретном товаре.

Функция денег как средства обращения обуславливает нормальное протекание обмена товарами. Здесь мы сталкиваемся с трансформацией формулы товарного обмена. Из вида:

	Т - Т’
	( 1 )


формулы товарного обмена трансформируется в вид:

	Т - Д - Т’,
	( 2 )


где Т и Т’ - различные товары, а Д - деньги. Таким образом, деньги становятся посредником в любом акте товарного обмена, делая этот процесс менее сложным для товаропроизводителей (фактически формализуя его). Очевидно, что на каком-то этапе золото должно присутствовать в процессе обращения, наряду с другими товарами (более сложные процессы, обуславливаемые выполнением деньгами данной функции, будут рассмотрены ниже).

Функция денег как средства накопления и образования сокровищ также представляется достаточно очевидной. В золоте, в его относительно небольшом количестве, концентрируется большое количество стоимости, поэтому накопление денег в виде золота - это фактически накопление стоимости (богатства) в наиболее ликвидной форме, проще всего поддающейся трансформации в любую другую форму этого богатства (недвижимость, земля, произведения искусства и проч.)

Интересной и подробно рассматриваемой ниже является функция денег как средства платежа. Здесь важным представляется то, что процесс продажи и оплаты товара разрывается во времени. Между актом купли товара и его оплатой проходит некоторое время. Очевидно, что такая отсрочка может иметь место только в том случае, если продающий данный товар получит от покупающего его гарантии оплаты в определенное время. В момент, когда платеж совершается, деньги и выполняют эту функцию.

И, наконец, функция мировых денег. Здесь мы фактически утверждаем, что товар деньги - всеобщий эквивалент, который выходит за национальные границы, превращаясь в общемировое явление, выступая в международном товарном обмене и мерой стоимости, и средством обращения, и средством платежа.

Теперь необходимо специально проанализировать три функции денег - средства обращения, средства платежа и мировых денег, так как их конкретное проявление приводит к чрезвычайно важным последствиям для развития всей экономической системы. Начнем с функции денег как средства обращения.

6. Функции денег (1)

Деньги как средство обращения и возможность их фальсификации. Бумажные деньги. Уравнение обмена. Инфляция как переполнение каналов обращения обесцененными бумажными деньгами.

Выше мы уже сделали вывод о том, что, выполняя эту функцию, деньги фактически становятся посредником в процессе обмена, который принимает вид Т - Д - Т’. Это означает, что они мимолетно присутствуют в процессе обращения, переходя из рук в руки, не превращаясь при этом в цель товарного обмена. Это дает основание заменить их в данном процессе неким общепризнаваемым символом (знаком стоимости). Правомерность этого подкрепляется и тем, что золотые слитки и монеты в процессе перехода из рук в руки все-таки теряют часть своей массы, кроме этого, существует и стремление (кстати, реализуемое в действительности!) фальсифицировать золото, понизив содержание благородного металла в слитках и монетах.

Таким образом, создаются объективные основания для вытеснения золота из непосредственного процесса обращения, замены его неким признаваемым знаком стоимости. Сначала это были монеты, которые чеканили не из золота, но на них присутствовал символ государства, которое эмитировало их в обращение. Заметим, что государственный институт является общепризнаваемым. После достаточно длительной эволюции заменителей полноценных золотых денег появляются бумажные деньги, которые фактически, будучи лишенными внутренней стоимости, выступают именно как знак стоимости, который признается всеми участниками экономических отношений.

Сделаем вывод: возможность появления бумажных денег заключена в функции денег как средства обращения. История не сохранила нам точные дату и место появления первых бумажных денег, но уже в 1286 году известный путешественник Марко Поло, посетив Пекин, столкнулся с бумажными деньгами. В современных развитых странах бумажные деньги появились значительно позже - в XII веке в Новом Свете (в штате Массачусетс), с ХVIII века - в Европе, а в России - только в последней четверти ХVII века начинают печатать бумажные деньги.

Бумажные деньги, в отличие от полноценных золотых, имеют принудительную силу хождения только в рамках государства. Золото же, напомним, выполняет данную функцию естественно в силу концентрации в нем определенного количества стоимости. Для золота национальные границы не являются преградой для выполнения отмеченной функции (вспомним функцию мировых денег).

Заменитель денег (бумажные деньги) неизбежно связан с вопросом об их количестве, которое требуется для поддержания обращения в нормальном состоянии. Золото же не нуждалось в сознательном поддержании собственного количества в обращении, так как существовал механизм трансформации излишка золота в обращении в средство накопления и образования сокровищ (в случае же недостатка золота в обращении часть накопленного богатства возвращалась в процесс обращения для обслуживания товарного обмена).

Количество денег, которое необходимо для нормального обращения, определяется следующей формулой (ее называют еще уравнением обмена):
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- стоимость всех товаров, произведенных за год, V - скорость оборота денег.

Однако государство, будучи непроизводительным и расточительным (по своей природе) институтом, реально эмитирует в обращение денег больше, чем необходимо. Это приводит к обесценению бумажных денег, к подрыву доверия к ним со стороны экономических субъектов. Данное явление получило название инфляции (переполнение каналов обращения обесцененными бумажными деньгами)1. История человечества знает множество примеров, когда процессы обесценения денег (инфляция) выходили из-под контроля государства, которое, как правило, и являлось инициатором этого неприятного для товаропроизводителей явления.

Например, во время Великой Французской революции королевские ассигнации обесценились за 1789 - 1795 гг. на 99,5%. Их замена в 1796 году республиканскими ассигнациями не изменила положения. За один год (1796) они обесценились до 2,5% их номинальной стоимости (т. е. на 97,5%)2.

Аналогичные процессы протекали и в России в период революции и гражданской войны, в других странах в периоды революций, войн и прочих серьезных социально-экономических потрясений.

Теперь настало время рассмотреть специально функцию денег как средства платежа.



1 Стоит подчеркнуть, что современная инфляция - это гораздо более сложный социально-экономический феномен, причины которого лежат не только в сфере обращения товаров и денег. Подробно инфляция рассматривается в рамках курса "Макроэкономика", причем в свете обеих научных традиций (кейнсианской и классической), которые по-разному трактуют и причины и последствия инфляции.
2 См.: Политическая экономия / Отв. ред. Д. К. Трифонов. Л.: Изд-во ЛГУ, 1975. С. 54 - 55. 
7. Функции денег (2)

Деньги как средство платежа и возможность появления кредитных денег. Доверие как основа отношений между экономическими субъектами. Природа современных денег.

Механизм выполнения золотом данной функции уже был описан в настоящем учебном пособии. Однако эта функция со временем меняет природу денег, превращая их в кредитные, действующие на основе доверия.

Проблема доверия возникла очень давно. Владелец товара передавал его покупателю только под твердые гарантии, что оплата будет произведена не позже определенного срока.

Первоначально этой гарантией была долговая расписка, которая заверялась нотариусом, затем появился вексель, после него банкнота (вексель, выписанный на банк). Эти долговые инструменты со временем зажили собственной жизнью и стали осуществлять собственное движение, которое на первом этапе происходило вместе с оборотом бумажных денег. По мере развития экономики эти долговые инструменты (они превратились в кредитные деньги) попросту вытеснили бумажные деньги, в основе которых функция средства обращения.

Что это означает? Мы имеем дело с теми же бумажными (по форме) деньгами? Это действительно так, но реальные процессы, которые скрываются за современными деньгами, обуславливаются тем, что товары вступают в процесс обмена с отсрочкой платежа. Например, в США действует 90-дневная отсрочка. В течение этого времени необходимо оплатить товар. Зарплата, получаемая в Штатах еженедельно, тоже представляет собой отсрочку платежа за выполненную работу (как раз на неделю) и т. д. 

Денежные отношения все более превращаются в кредитные, в основе которых доверие. Именно поэтому резко возрастает роль безналичных, электронных расчетов. Пока экономическая ситуация является прогнозируемой, экономические субъекты строят свои отношения, базируясь не на реалии золота и стоимости, а на доверии. Этот механизм позволяет резко минимизировать затраты общества на денежное обращение и сократить издержки каждого товаропроизводителя.

Современные расчеты на основе кредитных денег практически осуществляются в режиме реального времени. Например, компания “Тексако”, которая проиграла судебный процесс против корпорации “Пензойль” и вынуждена была выплатить штраф в 3 млрд. дол., выполнила судебное решение за 7,5 минуты (именно столько понадобилось времени, чтобы перевести деньги со счета “Тексако” на счет “Пензойль”). При этом были получены и соответствующие подписи, и подтверждения получения денег (!).

Таким образом, современные деньги являются кредитными по своей природе, они появились в результате выполнения золотом (денежным товаром) функции средства платежа.

Очень интересные процессы происходят и с выполнением золотом функции мировых денег.

8. Функции денег (3)

Мировые деньги и отказ от золота. Кредитный характер современных денег, в основе которого доверие между экономическими субъектами и стоимость, материализованная в накопленном богатстве каждой страны - участника международного экономического обмена.

Ранее мы сделали вывод, что золото выполняет функцию мировых денег, становясь в процессе международного обмена и мерой мировой стоимости, и средством международного обращения, и средством международного платежа. Однако конкретная история золота в этом качестве в нашем веке, и особенно в наши дни, очевидно демонстрирует положение, когда оно реально не участвует в современных международных расчетах, в современном международном обмене не выполняет функцию посредника и, тем более, не служит мерой мировой стоимости. Это товар, цена на который колеблется не в зависимости от выполнения им денежных функций, а исходя из проблем спроса и предложения на данном рынке.

Означает ли это, что выводы, сделанные нами выше, были неверными или поспешными? Современные деньги, как уже отмечалось, являются кредитными по своей природе. Они базируются на доверии. Какова же все-таки здесь роль стоимости и общественно необходимого труда, воплощенного в конкретном товаре? Что в таком случае служит мерой мировой стоимости, международным посредником и средством международных платежей? 

Вопросы более чем серьезные. Они требуют или отказа от сделанных выше выводов, или изменения парадигмы исследования процессов, протекающих в сфере экономики.

Постараемся по порядку ответить на поставленные вопросы. 

1. Обоснованность сделанных выше выводов подкрепляется объективным ходом развития и усложнения процессов в мировой экономической системе.

2. Стоимость, являясь конкретной формой бытия общественного труда, затраченного на производство товара, не перестает существовать, если исчезает (или изменяет свои функции) конкретный товар, который позволял ранее осуществлять экономические сопоставления и определять величину стоимости данного товара. 

3. Мерой мировой стоимости в условиях стабильной экономической ситуации, когда доверие между субъектами достаточно высоко, является стоимость, созданная в рамках национальных хозяйств и материализованная в накопленном богатстве. Существование механизма определения среднемировых издержек в результате международной конкуренции только подтверждает материальность национальной стоимости и позволяет на ее основе производить международные сопоставления в рамках внешнеэкономического обмена. При этом исчезает конкретный посредник - носитель этих отношений, но сами отношения не исчезают. Они укрепляются, так как величина накопленного обществом богатства возрастает. И никогда еще человек не был собственником такого количества и таких производительных средств производства, которые позволяли бы ему удовлетворять все возрастающие потребности, которые еще совсем недавно существовали разве что в произведениях писателей-фантастов. Международными посредниками и средствами международных расчетов становятся национальные счетные деньги стран - участников международного обмена (за исключением национальных валют тех стран, чья экономика является либо неразвитой, либо закрытой, что не позволяет осуществить прямое сопоставление покупательной способности данных национальных счетных денег).

Теперь мы можем сказать, что сделанные нами ранее выводы не подвергаются сомнению. Изменение экономической системы потребовало от нас корректировки парадигмы исследования (расширения рамок исследуемой системы). Фактически мы столкнулись с ситуацией, с которой периодически сталкивается наука, когда накопленные факты уже “не помещаются” в прежнюю парадигму исследования. Самый простой пример - астрономия. Новые факты практически постоянно корректируют наши представления и о Вселенной, и о ее возникновении и развитии.

Следующим шагом, который мы предпримем и будем изучать в рамках историко-логической концепции, является переход от денег к капиталу. Этому и будет посвящен следующий раздел учебного пособия.

9. Капитал и прибавочная стоимость

Превращение денег в капитал. Формула товарного обмена и всеобщая формула капитала. Противоречие всеобщей формулы капитала. Возрастание стоимости и сохранение принципа эквивалентности в обмене. Разрешение противоречия. Рабочая сила. Превращение рабочей силы в товар. Способность рабочего - носителя рабочей силы производить стоимость большую, чем стоимость товара рабочая сила. Прибавочная стоимость и присвоение ее собственником средств производства. Сохранение эквивалентности в обмене и самовозрастание стоимости в процессе производства. Сохранение эквивалентности в обмене и присвоение собственниками средств производства излишка сверх стоимости необходимого продукта труда рабочего. Эксплуатация как неэквивалентное присвоение. Исторические типы эксплуатации. Специфический характер капиталистической эксплуатации. Рабочий получает часть созданного непосредственно им продукта труда. Собственник средств производства присваивает часть продукта труда рабочего (прибавочную стоимость) в силу закрепленного юридическими отношениями и соответствующими титулами собственности права превращения в свои условий и результатов производства. Капитал как самовозрастающая стоимость. Капитал как стоимость, приносящая прибавочную стоимость.

Дальнейшее развитие экономической системы является объективной закономерностью, в основе которой общий прогресс человеческого общества и производительных сил, которые используются в процессе взаимодействия человека с веществом природы по поводу трансформации вещества природы в элементы жизнедеятельности для удовлетворения возрастающих потребностей при ограниченных ресурсах. На известном этапе экономические субъекты не только вступают в процесс обмена товаров, опосредуемый деньгами (Т - Д - Т’), но и сталкиваются с иной последовательностью смен форм стоимости. Это находит свое выражение в следующей формуле обращения:

	Д - Т - Д’.
	(4)


Первая будет нами впредь называться формулой товарного обмена, а вторая - всеобщей формулой капитала (или всеобщей формулой движения капитала).

На первый взгляд ничего необычного здесь не наблюдается (поменялась последовательность товаров и денег). Однако если мы стоим на позициях эквивалентности обмена (данное положение было доказано нами), то сам по себе обмен денег на товар, а затем вновь на деньги теряет всякий экономический смысл. И на входе и на выходе мы имеем одну и ту же стоимость в одинаковой форме денег. Другого вывода у нас, как представляется на первый взгляд, и не должно быть, учитывая принцип эквивалентности в обмене. В действительности же исходная величина стоимости в виде денег (Д) не равна (!) стоимости в виде Д’ (Д’ > Д). А как же тогда быть с принципом эквивалентности в обмене?

Дело в том, что вторая формула (Д - Т - Д’) не только реально существует, но и встречается не реже, чем уже хорошо нами изученная Т - Д - Т’. Таким образом, мы реально сталкиваемся с противоречием: или формула Д - Т - Д’ неверна, и нам придется отказаться от принципа эквивалентности в обмене, заменив его иным принципом - неэквивалентности обмена, или если принцип эквивалентности в обмене применим и к формуле Д - Т - Д’, то нам необходимо выяснить, где находится источник возрастания стоимости, откуда берется излишек стоимости (Д’ – Д)? Удастся ли нам совместить возрастание стоимости и принцип эквивалентности в обмене?

Очевидно, что предположение о том, что кто-то в состоянии продавать постоянно покупаемый ранее товар по более высокой стоимости, не выдерживает критики. Мы говорили выше о спорадичности несовпадения стоимостей в процессе обмена. На устойчивой основе один и тот же субъект вряд ли может постоянно продавать товар дороже, чем купил ранее, особенно если мы говорим о рынке и конкуренции. Конечно, возможно исключение, но оно обосновывается внеэкономическими факторами. Например, какой-то экономический субъект получает от государства такую привилегию: продавать дороже, чем купил. Но это не может объяснить массовость и равновероятность существования обеих из представленных выше формул в экономической системе.

Разрешить указанное выше противоречие мы можем только, если в экономической системе найдется такой товар, использование которого может быть связано с самим процессом возрастания стоимости. И такой товар на определенном этапе развития находится. Это собственно способность человека к труду (или его рабочая сила).

Рабочая сила - один из основных факторов производства (см. выше). До определенного момента данный фактор производства не имел товарной формы бытия. Собственник средств производства был и собственником своей рабочей силы. Однако на известном этапе развития были созданы общественные условия для превращения рабочей силы в товар. Это стало возможным, потому что в массовом количестве (прежде всего в результате разорения мелких товаропроизводителей и общего процесса концентрации и централизации производства) появились так называемые двоякосвободные работники. Эти люди, с одной стороны, являются юридически свободными личностями (в отличие от рабов и крепостных крестьян), а с другой - они не имеют средств производства (свободны от них). Для обеспечения процесса собственной жизнедеятельности, для приобретения средств к существованию они должны отчуждать от себя (продавать на время) свою способность к труду (наниматься к собственнику средств производства). Очевидно, что в данном случае способность к труду становится объектом купли-продажи, т. е. превращается в товар. 

Заметим, что пока мы говорим о превращении рабочей силы в товар только со стороны необходимости, но не достаточности. Для того чтобы считать доказанным факт превращения рабочей силы в товар, мы должны обосновать то, что способность к труду не только вступает в процесс обмена, но и имеет при этом все атрибуты товара - способность удовлетворять определенную потребность кого-либо (потребительную стоимость товара) и обладает стоимостью (определенным количеством общественно необходимого труда, затраченного на производство данного товара).

Что касается первой проблемы, то здесь все достаточно просто. Собственник средств производства, приобретая способность человека к труду, соединяет средства производства с рабочей силой в процессе производства. Именно эта потребность собственника средств производства и удовлетворяется в процессе приобретения им способности к труду данного работника.

Рабочая сила не может рассматриваться как обычное благо - продукт человеческого труда. Способность к труду (рабочая сила) без человека - носителя данной способности - ничто. Мы должны вести речь о постоянном возобновлении способности к труду, ее воспроизводстве при сохранении человеком возможности постоянно, вновь и вновь использовать знания, навыки, квалификацию в процессе конкретного производства материальных благ и нематериальных услуг. Для этого человек должен быть здоров, должен воспроизводить себя (иметь семью, здоровых детей), удовлетворять не только материальные, но и нематериальные (социальные) потребности. Поэтому в качестве стоимости товара рабочая сила мы должны рассматривать то количество общественно необходимого времени, которое следует потратить на производство благ и услуг, которые требуются для восстановления человека - носителя способности к труду (общественно необходимое время, требующееся для производства товаров и услуг первой жизненной необходимости, содержания семьи работника и удовлетворения им социальных потребностей).

Таким образом, мы получаем и достаточное условие превращения рабочей силы в товар. Она не только является объектом купли-продажи, но и имеет все атрибуты, присущие любому товару (продукту человеческого труда), - потребительную стоимость и стоимость.

Однако, как уже говорилось выше, рабочая сила не является продуктом труда, представляя собой специфический товар. Поэтому мы должны быть готовыми не только к особенностям определения стоимости такого товара (см. выше), но и к специфике его потребительной стоимости. В данном случае речь идет не об удовлетворении потребностей собственника средств производства, когда рабочая сила соединяется с вещественными факторами процесса производства, но об уникальной способности рабочей силы созидать собственно стоимость, причем большую, чем ее собственная. Заметим, что именно эту уникальную способность и приобретает собственник средств производства. Для него недостаточным представляется то, что факторы производства соединяются в конкретном процессе создания благ и услуг, для него главным становится возрастание стоимости произведенного продукта по сравнению со стоимостью факторов производства, используемых в процессе такого производства.

На основании этих рассуждений мы можем сделать важный вывод о появлении излишка стоимости в процессе производства. Эту стоимость мы будем называть прибавочной. Здесь мы специально не ставим вопрос о справедливости ее присвоения собственником факторов производства1. Мы говорим именно о возрастании стоимости в процессе производства, при этом не отступаем от принципа эквивалентности обмена. Формула Д - Т - Д’ трансформируется в формулу

	Д - Т (р. с., с. п.) ... П ... Т’ - Д’,
	(5)


где П - процесс производства как процесс соединения средств производства с рабочей силой, Т’ - товар большей стоимости, который выходит из процесса производства. Эквивалентность в обмене сохраняется: Д - Т и, соответственно, Т’ - Д’ есть не что иное, как обмен эквивалентов.

Прибавочная стоимость присваивается собственниками средств производства и при этом сохраняется принцип эквивалентности в обмене. Сама проблема - кому принадлежит излишек стоимости - не сказывается на испытываемом нами принципе взаимоотношений экономических субъектов (покупателей и продавцов, производителей и потребителей). Самовозрастание стоимости и ее присвоение собственниками вещественных факторов производства - это другая проблема, которая порождена самим процессом развития экономической системы и усложнения процессов, в ней протекающих.

Эта проблема - проблема эксплуатации. Само понятие эксплуатации означает присвоение без эквивалента чужого труда. Следовательно, в рассматриваемых нами отношениях эксплуатация, безусловно, присутствует. Однако базовый принцип эквивалентности в обмене не нарушается здесь даже в широком смысле слова. Собственник средств производства (он же - собственник произведенного товара) возвращает рабочему, продавшему свою рабочую силу, эквивалент стоимости его рабочей силы. Покупая специфическую способность рабочей силы производить большую стоимость, чем стоимость рабочей силы, собственник средств производства достигает поставленную им цель - получение этого излишка. Таким образом, эксплуатация человека человеком в нашем случае имеет место, но не противоречит существующей природе отношений товарного обмена и не нарушает базовый принцип эквивалентности обмена. Будучи неэквивалентным по сути присвоением, эксплуатация реализуется в рамках того же самого принципа.

Теперь настало время кратко проанализировать существовавшие и существующие типы эксплуатации, что чрезвычайно важно, так как эти вопросы самым непосредственным образом связаны с социальной стабильностью общества и его способностью решать различные проблемы, которые встают в ходе развития экономической системы. История знает следующие типы эксплуатации: рабовладельческий, феодальный и капиталистический. Если первые два типа эксплуатации представляют собой такой способ неэквивалентного присвоения, когда в одних руках оказываются не только средства производства и результат труда, но и сами носители рабочей силы, теряющие при этом юридическую самостоятельность, то капиталистический тип эксплуатации базируется на юридическом равенстве сторон (собственника средств производства - покупателя рабочей силы и собственника способности к труду) и действии принципа эквивалентности в обмене, хотя неэквивалентное присвоение при этом, безусловно, сохраняется.

Капиталистический тип эксплуатации, конечно же, отличается от внеэкономических типов принуждения (рабовладение, феодализм), так как основа существующей системы отношений - экономическое принуждение к труду собственников рабочей силы. Не продавая рабочую силу, работник не сможет получить средства существования, так как он свободен от средств производства, а стало быть, и не имеет возможности самостоятельно (вне отношений найма) создать средства собственного существования и удовлетворить свои потребности.

Заметим, что рабочий получает часть созданной им стоимости, эквивалентную стоимости товара рабочая сила. При этом он фактически кредитует собственника средств производства, так как прежде работник продает свою способность к труду и трудится, создавая блага и услуги, и только после процесса производства, в котором происходит возрастание стоимости, получает эквивалент стоимости своей рабочей силы. Собственник же средств производства получает разницу между общей стоимостью, созданной работником, и стоимостью его рабочей силы.

Почему же все-таки собственник средств производства (и продукта труда) присваивает без эквивалента разницу между всей созданной стоимостью и стоимостью рабочей силы? Ответ представляется достаточно очевидным, учитывая все, сказанное выше. Капиталист (а именно о нем и идет здесь речь) присваивает часть продукта труда рабочего (прибавочную стоимость) в силу закрепленного юридическими отношениями и соответствующими титулами собственности права превращать в свои условия и результаты производства. Именно этот комплекс юридических отношений отражает экономические отношения, возникающие на данном этапе развития экономической системы. Появляется специфический общественный и экономический феномен - капитал2.

Мы можем утверждать, что деньги в процессе своего развития превратились в капитал. Это очередной важный шаг в развитии всей экономической системы. Теперь нам необходимо уточнить понятие “капитал” и выявить самые существенные моменты, присущие данному экономическому явлению. 

Прежде всего, раскрыв “тайну” всеобщей формулы капитала (Д - Т (с. п., р. с.) ... П ... Т’ - Д’), мы увидели, что он, в отличие, например, от денег, не может быть понят и рассмотрен только в сфере обращения. Этот феномен возникает в процессе смены форм стоимости и перехода из сферы обращения товаров в сферу производства и сферу обращения денег. Капитал, совершив такое движение, вновь предстает перед нами в форме определенной суммы (определенного количества) денег, но возросшей в процессе собственного движения (оборота, кругооборота). Это дает нам основание утверждать, что, говоря о капитале, мы имеем дело с самовозрастающей стоимостью, или стоимостью, приносящей прибавочную стоимость. Заметим, что процесс возрастания является именно самовозрастанием, так как этот акт происходит в недрах самого капитала, перешедшего из сферы обращения в сферу производства стоимости.

Формула стоимости товара теперь принимает следующий вид:

	W = C + V + M,
	(6)


где W - стоимость товара, С - стоимость потребленных в процессе производства средств производства, V - стоимость, эквивалентная стоимости рабочей силы, М - прибавочная стоимость, без эквивалента присвоенная собственником средств производства.

Данный вывод представляется достаточно важным, так как капитал вне его движения понять просто невозможно, поэтому дальше нас будет интересовать именно процесс движения капитала, в ходе которого его величина самовозрастает. К чему это приводит, какие изменения при этом происходят в экономической системе - это вопросы, на которые мы постараемся ответить в следующем разделе.



1 Напомним, что именно эта сторона анализа была решающей в экономической теории К. Маркса, который на базе сделанных выводов строил свое учение о неизбежности гибели капитализма как способа производства, несправедливого по своей природе, основанного на эксплуатации человека человеком, причем К. Маркс считал, что степень эксплуатации наемного рабочего даже выше, чем раба и крепостного крестьянина.
2 Заметим, что капитал как некая реальность появился значительно раньше периода, рассматриваемого нами. Первоначально он существовал в виде ростовщического и купеческого капиталов. Однако при этом капитал не затрагивал отношения производства, ограничиваясь сферами обращения товаров и обращения денег. Только тогда, когда возникли и стали воспроизводиться в качестве господствующих отношения найма в процессе производства, капитал стал экономической реальностью, изменившей всю систему не только экономических, но и других общественных отношений. Ростовщический и купеческий капиталы легко уживались в условиях рабовладения, феодализма и при азиатском способе производства. И только при капитализме они стали формами, производными от капитала, захватившего сферу производства, видоизменились и трансформировались, приняв соответственно формы ссудного и торгового капиталов (их анализ будет проведен в дальнейшем). 
10. Накопление капитала

Накопление капитала как процесс его самовозрастания (воспроизводства). Превращение прибавочной стоимости в капитал. Непрерывность процесса накопления капитала. Простое и расширенное воспроизводство капитала. Этапы развития капитализма в промышленности. Границы применения машин. Постоянный и переменный капитал. Накопление капитала и образование резервной армии труда. Относительный характер перенаселения. Накопление капитала и образование полюсов богатства и нищеты (всеобщий закон накопления капитала). Распределение текущего дохода, распределение накопленного богатства (развитые страны, развивающиеся страны, Россия). Деятельность государства по сокращению разрыва в текущих доходах как средство сохранения социально-политической стабильности в обществе.

Под накоплением капитала мы будем понимать его самовозрастание в процессе непрерывного движения. Здесь понятие накопления принимает иной смысл по сравнению с известным уже нам накоплением богатства. В этом случае, напомним, мы извлекаем из процесса обращения полноценные (золотые) деньги, которые дальше уже существуют в форме накопленного богатства (деньги как средство накопления и образования сокровищ).

Накопление же капитала фактически становится синонимом собственно процесса движения стоимости, в ходе которого происходит ее (стоимости) самовозрастание за счет производства прибавочной стоимости. Это дает нам основание говорить о процессе накопления как процессе воспроизводства капитала (возобновления с приращением). Почему становится возможным воспроизводство, причем, как мы видим, в расширенном масштабе?1
Ответить на этот вопрос сейчас несложно. В процессе движения капитала происходит создание прибавочной стоимости, которая без эквивалента присваивается собственником средств производства. В дальнейшем капиталист тратит прибавочную стоимость не только на удовлетворение собственных потребностей, но и превращает часть ее в новые элементы капитала - дополнительные средства производства и дополнительную рабочую силу. Появляется дополнительный капитал, который в процессе собственного движения самовозрастает за счет производства новой прибавочной стоимости. 

Именно этот механизм и является, по сути, механизмом непрерывного возобновления капитала, его воспроизводства. При этом воспроизводятся и соответствующие экономические отношения. Собственник средств производства остается капиталистом, собственник способности к труду - наемным работником. Для продолжения производства необходима купля-продажа рабочей силы, т. е. найм двоякосвободных работников собственниками средств производства.

Таким образом, мы вправе утверждать не только то, что на известном этапе развития деньги превращаются в капитал, причем этот процесс идет на устойчивой, возобновляемой основе, но и то, что капитал постоянно воспроизводится в процессе капитализации присваиваемой им прибавочной стоимости (превращения ее в элементы нового капитала).

Однако при определенных условиях капитал может воспроизводиться и не в расширенном масштабе. Самое простое - это когда капиталист всю полученную им прибавочную стоимость тратит в интересах удовлетворения собственных потребностей (для приобретения предметов потребления). Тогда процесс движения капитала не приводит к его самовозрастанию. Однако воспроизводство капитала в простом масштабе все-таки происходит и в этом случае. Капитал сохраняется, его величина не растет, но и не сокращается.

“Проедание” капиталистом своего капитала начинается тогда, когда на собственное потребление тратится средств больше, чем созданная и присвоенная прибавочная стоимость. Данное положение особенно актуально для современной России, когда новые капиталисты как быстро обогащаются, так быстро и разоряются, “прожигая” свой капитал в чрезмерном, неумеренном, необоснованном потреблении.

Следующей важной проблемой, которая нами будет рассмотрена, является проблема прогресса производительных сил в процессе накопления капитала. Очевидно, что капиталист, используя часть прибавочной стоимости на приобретение дополнительных средств производства, не может не стремиться к приобретению наиболее совершенных материально-вещественных элементов производства. Причина кажется достаточно очевидной. Рыночные отношения - весьма жесткие. В условиях рынка действительно побеждает сильнейший, а более производительные средства производства - основа и залог грядущей победы. Все это в конечном итоге способствует прогрессу производительных сил и росту производительной силы труда, когда за единицу времени те же работники производят больше благ и услуг при тех же затратах труда2.

Мы видим, что накопление капитала неизбежно ведет к прогрессу производительных сил и росту производительности труда. Исторически можно выделить три этапа прогресса производительных сил. Они же являются фактически и этапами развития капитализма в реальном секторе экономики (прежде всего - в промышленности). Это - простая капиталистическая кооперация, капиталистическая мануфактура и машинное производство3. В рамках историко-логической концепции нас будет интересовать качественный скачок в производительных силах, который происходит при переходе от ручного труда к машинному производству. Этот исторический процесс получил достаточно меткое название - промышленная революция.

Под машиной мы будем понимать трехзвенный механизм, состоящий собственно из рабочей машины, непосредственно воздействующей на предмет труда (вместо человеческих рук), механического двигателя (вместо, например, мускульной энергии самого человека) и передаточного устройства, при помощи которого энергия механического двигателя передается механической машине.

Заметим, что именно капитал как экономический феномен не только создал условия для такого качественного скачка в производительных силах, но и совершил этот исторический скачок. Однако социальные аспекты применения машин и перехода к машинному производству отнюдь не способствовали облегчению положения непосредственного работника. Скорее наоборот, эксплуатация живого труда стала жестче, причем живой труд в машине получил самого серьезного конкурента. Человек стал живым придатком машины, которая отныне стала задавать и производственный ритм. Осознать все это в полной мере мы сможем, когда определим границы применения машин капиталом.

Использование машины капиталом будет эффективным, если в конечном итоге это приведет к снижению общих издержек и если применяемая машина стоит меньше, чем вытесняемая ею рабочая сила. В противном же случае, когда машина стоит дороже вытесняемых ею рабочих сил, капиталист будет использовать не машину, а живой человеческий труд. В современных условиях этот тезис не только находит свое подтверждение, но и дает основания для принятия решений о ввозе (вывозе) машин и оборудования их других стран. 

Если, например, в России труд очень дешев (зарплата российского рабочего, выраженная в долларах, в 15 - 25 раз ниже, чем на Западе), то очевидно, что в наше Отечество не “побежит” высокотехнологический капитал. Желание появится только у капиталов, технологически отсталых и использующих экологически “грязные” технологии. Понятно, что капитал в таком случае интересует только экономическая, но не социальная сторона вопроса. Стоит заметить, что капитал вообще очень прагматичен. Его интересует именно экономическая (стоимостная, в конечном итоге) сторона вопроса (о том, какие при этом существуют мотивы поведения у капиталистов, мы будем говорить в разделе 12).

Появление машин приводит к закреплению раздвоения капитала на постоянный (материализованный в средствах производства) и переменный (затраченный на приобретение рабочей силы). Критерием такого разделения является то, что только живой человеческий труд создает стоимость (об этом мы уже говорили ранее), средства же производства стоимости не создают.

Доля постоянной части капитала по мере роста производительной силы труда и увеличения количества и качества машин, используемых в процессе производства, возрастает, так как машины все в большей степени заменяют живой человеческий труд. Таким образом, по мере технического прогресса каждые 100 единиц обезличенного капитала притягивают все меньше живого труда. Например, если в 100 единицах капитала 50 приходится на долю постоянного и 50 на долю переменного капитала, то, условно, любая сотня единиц капитала может нанять 50 работников при зарплате, равной 1. Если по мере технического прогресса в 100 единицах капитала на долю средств производства приходится уже 60 единиц, то тогда очевидно, что такой капитал при зарплате, равной 1, может нанять только 40 работников.

Самовозрастание капитала в результате его накопления самым серьезным образом сказывается на соотношении спроса и предложения рабочих сил. Так как доля живого труда в капитале относительно уменьшается, а предложение труда в результате естественного прироста населения, увеличения продолжительности жизни людей, вовлечения женщин в сферу производства и других факторов растет, то рано или поздно случится ситуация, когда работников, готовых продать свою рабочую силу, станет больше, чем необходимо капиталу для его самовозрастания. Легко понять, к чему это может привести. Часть лишенных средств производства работников не смогут продать свою способность к труде, следовательно, возникнет достаточно известный экономический феномен безработицы4.

Экономисты в этом случае говорят о перенаселении. Понятно, что такое перенаселение носит относительный, а не абсолютный характер, так как далеко не все потребности людей удовлетворяются не только не в полном объеме, но и даже не на уровне физиологического минимума (вспомним о сотнях миллионов недоедающих, лишенных элементарных человеческих условий в странах так называемого третьего мира). Но капитал может нанять только то количество людей, которое наилучшим способом позволит осуществлять его расширенное воспроизводство и накопление.

Следующим следствием накопления капитала является образование двух полюсов в обществе - полюса богатства и полюса бедности, или нищеты (мы будем называть это всеобщим законом накопления капитала). Такое развитие событий кажется объективным и ожидаемым, так как накопление капитала ведет к техническому прогрессу и в конечном итоге к уменьшению доли затрат на найм работников по сравнению с той частью капитала, которая тратится на приобретение машин и механизмов.

Отметим, что процессы накопления капитала уже давно вышли за национальные границы, и поэтому оба его важнейших следствия также носят ярко выраженный международный характер, касается ли это относительного перенаселения и безработицы (существование стран с высокой, очень высокой и низкой долей населения, не находящего применения своим силам, знаниям, опыту, квалификации) или образования полюсов богатства и бедности (неравномерность в распределении доходов не только в конкретных странах, но и между странами).

В данном разделе мы специально не будем рассматривать две проблемы, вынесенные в его содержание, предоставив студентам возможность самостоятельно проанализировать и сделать конкретные выводы о неравномерности распределения текущего дохода и накопленного богатства в развитых, развивающихся странах и России, а также о конкретной деятельности государств по сокращению степени неравномерности распределения доходов и богатства для сохранения социальной стабильности в обществе5.

Основные вопросы, связанные с накоплением капитала, нашли свое разрешение. Теперь мы должны специально остановиться на движении капитала как процесс единства производства и обращения (выше мы только поставили эту проблему). Для этого нам стоит рассмотреть кругооборот и оборот капитала, что и станет предметом исследования следующего раздела учебного пособия.



1 Более подробно о воспроизводстве капитала мы будем говорить в разделе 21 данной работы.
2 Последнее очень важно, так как можно увеличить производство товаров в единицу времени и не совершенствуя средства производства, заставляя работников трудиться более интенсивно (тратить в единицу времени больше труда). Наиболее простой пример - ускорение работы конвейера. В этом случае при тех же средствах производства работник действительно будет производить больше товаров. Поэтому в дальнейшем мы будем различать производительность труда (больше производим в единицу времени при тех же затратах труда) и интенсивность труда (больше производим в единицу времени при возрастающих затратах труда).
3 Определения простой капиталистической кооперации, мануфактуры и машинного производства см. в Приложении 2. В процессе экономической подготовки студенты узнают, что отмеченных три этапа по сути своей представляют собой развитие организации капитала, поэтому данная проблема достаточно подробно рассматривается в рамках курса "Теория организации". Подробнее см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч. С. 52 - 55.
4 О формах безработицы, масштабах этого явления и социальных последствиях для общества подробнее см.: Курс экономической теории: Уч. пос. / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1993. Гл. 16; Экономика: Учебник / Под ред. А. Булатова. М., 1997. С. 242 - 250.
5 Подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 10 (п. 1), 21; Экономика. Гл. 23. 
11. Кругооборот и оборот капитала

Движение капитала как единство процессов производства и обращения (кругооборот и оборот капитала). Производство. Обращение. Продолжение процесса производства в процессе обращения. Основной и оборотный капитал. Физический и моральный износ первого и второго типа (вида). Амортизация. Норма амортизации. Проблема ускоренной амортизации.

Вернемся к уже упоминавшейся нами формуле (5):

	Д - Т (с. п., р. с.)
	...
	П 
	...
	Т’ - Д’;

	1
	 
	2
	 
	3


где 1 - акт приобретения факторов производства (закупка средств производства и найм рабочей силы), 2 - процесс непосредственного производства, результатом которого становится возрастание стоимости, 3 - акт реализации произведенного товара.

Очевидно, что всеобщая формула капитала в своем развернутом виде представляет собой единство актов обращения и процесса производства. В экономической науке такое движение капитала (стоимости, денег), как правило, называется кругооборотом капитала. Когда мы рассматриваем непрерывный процесс движения капитала, а не отдельный акт движения Д .. - ...Д’, то будем иметь дело с оборотом капитала. 

Теперь подробнее проанализируем три акта движения, составляющие кругооборот капитала. Начнем с процесса производства, так как именно здесь происходит самовозрастание стоимости авансированного капитала, именно здесь создается стоимость и прибавочная стоимость.

Сам по себе акт производства может быть рассмотрен и в виде взаимодействия человека с веществом природы по поводу превращения элементов природы в элементы жизнедеятельности. Такая постановка вопроса нами уже анализировалась Плодотворность данного подхода уже была доказана (вспомним: производство - продукт труда - продукт натурального хозяйства - товар и т. д.). Однако теперь нас будет интересовать производство с точки зрения движения капитала, так как капитал не только внедряется в сферу производства (напомним, что в сферах обращения товаров и обращения денег капитал присутствовал намного раньше, например, ростовщический и купеческий капиталы), он подчиняет ее себе. На определенном этапе развития общества и экономической системы производство уже не может быть ничем иным, как процессом производства (и воспроизводства) капитала.

В сфере производства происходит изменение вещества природы, когда к средствам производства прилагается живой человеческий труд. Но капитал интересует прежде всего процесс возрастания стоимости, производства излишка над стоимостью рабочей силы, который без эквивалента присваивается собственником средств производства, капиталистом, а не изменения внешней формы попавших в процесс производства предметов труда.

В экономической науке такой подход к трактовке процесса производства позволяет выделить достаточно четкий критерий отнесения деятельности к производству или обращению. Таковым критерием становится процесс создания и возрастания стоимости1.

Это означает, что обращением будет сфера деятельности, где не создается стоимости и прибавочной стоимости. В обращении происходит только смена форм стоимости с денежной на товарную или наоборот. Таким образом, к актам обращения мы можем отнести, строго говоря, только куплю-продажу товаров и акты обращения денег по оплате товаров.

Тем не менее есть виды экономической деятельности, которые нельзя однозначно отнести или к производству, или к обращению в рамках отстаиваемого нами подхода. Это - транспортировка товара, хранение товара, упаковка, доведение товара до потребителя и некоторые другие. С одной стороны, такие виды деятельности непосредственно связаны с обслуживанием актов обращения, но, с другой стороны, они связаны и с производством стоимости, а следовательно, и прибавочной стоимости. Мы будем классифицировать их как продолжение процесса производства в сфере обращения. Такая характеристика действительно снимает кажущееся логическое противоречие для некоторых видов деятельности. 

Рассмотрение всеобщей формулы капитала в развернутом виде дает нам возможность объяснить, почему, с одной стороны, акты производства и обращения сменяют друг друга во времени, а с другой стороны, мы знаем, что процесс производства в рамках капиталистических предприятий (фирм) является непрерывным, как и процессы снабжения фирм сырьем, материалами, запасными частями, найма рабочей силы, а также сбыт произведенной продукции.

На первый взгляд продление рассматриваемой формулы ничего не проясняет:

	Д - Т (с. п., р. с.) ... П ... Т’ - Д’ - Т’* (c. п.*, р. с.*) ... П*... Т’’ - Д’’,
	(7)


где Т’* означает, что, получив приращение стоимости в первом акте (Д - .... -Д’), мы авансировали возросшую стоимость на приобретение большего количества средств производства и найм большего числа работников (с. п.*, р. с.* соответственно). Соединение средств производства и рабочей силы происходит в производстве (П*), результатом которого становится новое возрастание стоимости, овеществленной в новом товаре Т’’ (Д’’>Д’).

Однако противоречие достаточно легко преодолевается, если мы вспомним, что капитал, которым распоряжается капиталист-предприниматель, делится им на три части, одна из которых совершает уже известное нам движение, начинающееся с акта Д - Т (с. п., р. с.). Вторая часть капитала в это же время совершает движение, начинающееся с процесса производства (... П ...), а третья - начинает свое движение с акта Т’ - Д’. Таким образом, в данный период времени капитал одновременно находится на фазах приобретения средств производства и найма рабочей силы, производства и сбыта. В конечном итоге это и обеспечивает непрерывность всех видов деятельности капитала, прежде всего, производства.

Грамотный капиталист должен суметь правильно разделить свой капитал для обеспечения непрерывности процесса возрастания стоимости. Заметим, что и все другие процессы не менее важны, так как без приобретения средств производства и найма рабочей силы, а также сбыта производство просто будет невозможным. Выделяя производство, мы подчеркиваем, что возрастание стоимости является самой сутью капитала, который нами и определялся как самовозрастающая стоимость и стоимость, приносящая прибавочную стоимость.

Однако заметим, что разные части нашего капитала, на самом деле, по-разному участвуют в процессе кругооборота и оборота. Это даст нам возможность провести иное структурирование капитала (по сравнению с уже сделанным нами делением капитала на постоянный и переменный). Одна часть капитала (она материализована в средствах труда) принимает участие во многих актах оборота капитала, однако только частично в процессе создания стоимости (точнее, речь идет о перенесении части стоимости средств труда на вновь созданный продукт, такое перенесение осуществляется конкретным трудом наемного работника). Другая же часть капитала (денежные средства, затраченные на приобретение предметов труда и найм рабочей силы) участвует только в одном акте оборота капитала, причем стоимость этой части капитала не переносится на вновь созданный продукт, а создается наемным работником.

Таким образом, первая составляющая капитала будет впредь определяться нами в качестве основного капитала, а вторая - в качестве оборотного. Теперь мы вправе утверждать, что капитал делится на основной и оборотный, критерием отнесения к той или иной части капитала является различное участие в актах оборота капитала и создания стоимости (напомним, что деление капитала на постоянный и переменный было связано исключительно с тем, что только живой труд создает стоимость).

Интересные моменты возникают, когда мы начинаем анализировать средства труда как основной капитал. Если они участвуют во многих актах оборота капитала (в натуре) и лишь частично в создании стоимости, то по мере участия в актах оборота капитала наши станки, машины, механизмы, инфраструктура утрачивают свою стоимость, т. е. обесцениваются. В экономической теории это явление получило название износа.

Различают физический и моральный износ средств труда. Физический износ - это утрата потребительной стоимости и стоимости средств труда в процессе их участия (или неучастия) в процессе производства. Моральный же износ - это утрата части стоимости средств труда вне связи с их использованием в процессе производства. Такое утрачивание стоимости происходит по двум причинам, поэтому выделяют моральный износ первого и второго рода. Моральный износ первого рода связан с тем, что в обществе растет производительность труда, следовательно, то же средство труда обходится теперь дешевле, а стало быть, капиталист теряет часть стоимости. Моральный износ второго рода возникает тогда, когда в обществе начинают производить принципиально новые средства труда. При этом предприниматель также теряет часть стоимости.

Если мы сталкиваемся с моральным износом первого рода, то капиталист, как правило, продолжает эксплуатировать данные средства труда до их полного физического износа. Если же речь идет о моральном износе второго рода, то рецепт может быть только один - замена старых средств труда новыми.

Используя элементы основного капитала, предприниматель сталкивается с проблемой амортизации. Средства труда по частям утрачивают собственную стоимость в процессе эксплуатации, поэтому требуется накопление достаточных сумм денег для возобновления средств труда после их полного износа. Очевидно, что предприниматель не в состоянии быстро мобилизовать необходимые для этого ресурсы. Поэтому в процессе эксплуатации элементов основного капитала наш капиталист накапливает часть стоимости, эквивалентной стоимости износа, в специальном фонде - амортизационном.

Студентам далее предлагается самостоятельно изучить вопросы определения нормы амортизации и ускоренной амортизации2.

Логика дальнейшего анализа экономической системы требует более детального рассмотрения проблем движения капитала. В следующем разделе учебного пособия мы будем анализировать среду, в которой движется капитал и которую он трансформирует в процессе собственного движения. Это потребует от нас исследования также и мотивов поведения капитала, и критериев вложения капитала в конкретную сферу деятельности. Однако начнем мы анализ с выяснения механизма свободной конкуренции, в которой неизбежно приходится существовать капиталу на достаточно высоком этапе своего развития.



1 Заметим, что в экономической науке существуют и иные подходы к определению границ между сферами деятельности человека, производством и обращением, например, неоклассический подход к производительности всех видов человеческой деятельности, в котором критерием отнесения становится получение дохода. Мы не утверждаем, что отстаиваемая нами точка зрения является истиной в последней инстанции, но она естественно вытекает из общей логики рассматриваемой в данном пособии концепции.
2 Подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 9 (п. 2). 
12. Средняя прибыль и цена производства

Механизм свободной конкуренции. Капитал и рынок. Издержки производства и прибыль. Образование средней прибыли и цены производства. Образование общеотраслевой прибыли. Межотраслевой перелив капитала и образование средней прибыли. Основной мотив поведения предпринимателя-капиталиста (получение прибыли и стремление к ее максимизации). Изменение мотива поведения предпринимателя (получение прибыли не ниже средней). Критерии вложения капитала. Относительный характер удовлетворения общественных потребностей капиталом.

Выше мы уже определились с базовым представлением о рынке. Более подробный его анализ будет сделан в курсе “Микроэкономика”, построенном на основе неоклассического подхода к решению основных экономических вопросов. Здесь же, в рамках историко-логической концепции, мы коснемся только тех вопросов рынка, которые непосредственно связаны с развитием капитала и его форм.

Свободная конкуренция - одна из таких проблем. Отметим, что капитал, стремящийся к собственному самовозрастанию, действует не в вакууме. Он оперирует в достаточно агрессивной среде себе подобных субъектов, которые также стремятся к собственному самовозрастанию. 

Такая среда не может быть ничем иным, как конкуренцией (ареной борьбы за более выгодные условия производства и обмена (сбыта продукции)). Концепция рынка строится на том, что все экономические субъекты равны перед юридическими нормами и законами и не получают политических преференций от государства, поэтому получить более выгодные условия производства и реализации можно, только победив в экономическом соревновании с себе подобными, добившись или меньших, чем у других (они становятся конкурентами) издержек производства и реализации товаров, или более высокого технического уровня производства (что тоже в конечном итоге сказывается на размерах издержек).

Понятно, что в результате борьбы капиталов друг с другом (конкуренции) появляются некие среднеобщественные издержки производства и сбыта продукции. Очевидно, что если у какого-то из капиталов будут индивидуальные издержки ниже этих среднеобщественных, то этот капитал будет выигрывать, получая большую прибыль (разница между выручкой и издержками), по сравнению с капиталами, чьи издержки почему-то оказались выше среднеобщественных. 

Все это толкает капиталы к техническому прогрессу и снижению издержек на производство и сбыт товаров. Экономическая наука, как и всякая другая область знания, исходит из анализа “чистых” состояний, поэтому мы будем говорить не просто о конкуренции, а о свободной, или совершенной, конкуренции.

Если в обществе по минимуму существуют искажения условий конкуренции (напомним, что это равенство всех экономических субъектов перед юридическими нормами и законами и отсутствие преференций со стороны государства), то среда, в которой функционируют капиталы, достаточно близка к свободной, или совершенной, конкуренции1.

Таким образом, мы должны отметить, что сама сущность капитала как стоимости, стремящейся к самовозрастанию, требует рынка и конкуренции как формы сосуществования с себе подобными субъектами.

Теперь постараемся точнее определиться с понятиями издержек и прибыли. Выше нами была введена в научный оборот такая категория, как общественно необходимые издержки на производство товара. Она была связана с количеством обезличенного времени, затраченного на производство товаров при средних общественных условиях, средней квалификации и производительности работников. Дальше произойдет конкретизация самого понятия издержек. Они обособятся в части стоимости произведенного товара, эквивалентной затратам на средства производства и рабочую силу. Излишек же стоимости над затратами, полученный в результате реализации товара, примет форму прибыли.

В результате формула стоимости товара, приведенная выше (6)

(С + V +M) 

трансформируется, а именно: сумма С + V принимает форму издержек капитала (К), а прибавочная стоимость (М) после реализации становится прибылью (Р), таким образом:

	W = К + Р. 
	(8)


Заметим, что это изменения - качественные, так как в К исчезают различия между затратами на приобретение средств производства и найм рабочей силы. Они просто становятся затратами капитала в денежной форме, а прибыль (Р) является не результатом живого труда, как прибавочная стоимость, а результатом вычитания из стоимости реализованного товара издержек на производство.

Для историко-логической концепции принципиальным становится то, что в условиях свободной конкуренции происходит образование средней прибыли и цены производства в качестве объективных ориентиров, к которым стремятся все капиталы, следуя принципу “не хуже, чем среднеобщественные условия производства и сбыта продукции”.

Механизм образования средней нормы прибыли и цены производства показан в табл. 1.

Таблица 1

Образование средней прибыли и цены производства

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1
	90С + 10V
	100
	10
	10
	20
	110
	120
	+10

	2
	80C + 20V
	100
	20
	20
	20
	120
	120
	0

	3
	70C + 30V
	100
	30
	30
	20
	130
	120
	-10

	 
	240C + 60V
	 
	60
	 
	20
	360
	360
	0


Примечание: 1 - отрасль, 2 - капитал, 3 - норма прибавочной стоимости, 4 - масса прибавочной стоимости, 5 - норма прибыли, 6 - средняя прибыль, 7 - стоимость товара, 8 - цена производства, 9 - перелив капитала.
Поясним таблицу 1.

Отметим, что в различных сферах деятельности действует капитал неодинаковый по своей технической оснащенности, соотношение между средствами производства и затратами на приобретение рабочей силы в разных отраслях различно. Соотношение затрат на средства производства и затрат на найм рабочей силы будет нами определяться как органическое строение капитала (С : V). Очевидно, что органическое строение капитала отражает технический уровень производства (чем выше доля С, тем более технически оснащенным является живой труд, а следовательно, и более производительным).

Если у капиталов разное органическое строение капитала, то при образовании средней прибыли выходит, что капиталы, которые производят больше прибавочной стоимости на 100 единиц капитала, не получают всю произведенную ими прибавочную стоимость, а капиталы, которые производят меньше прибавочной стоимости на 100 единиц капитала, будут получать не только созданную их наемными рабочими прибавочную стоимость, но и часть той, которая создается другими капиталами. Почему это происходит?

Мы знаем, чем ниже органическое строение капитала, тем больше реализованная прибавочная стоимость (прибыль), приходящаяся на каждые 100 единиц капитала, поэтому другие капиталы, которые получают прибыли на 100 единиц капитала меньше, будут стремиться в данную отрасль. В результате будет происходить перелив капитала из отрасли в отрасль, причем понятно, что этот перелив будет осуществляться из отраслей с низкой нормой прибыли2 в отрасли с более высокой нормой прибыли.

Заметим, что в обществе в целом совокупная прибавочная стоимость, конечно же, будет равна совокупной прибыли (и совокупной средней прибыли) всех капиталистов. Очевидно, что образование средней прибыли рассматривается нами как господствующая тенденция, не исключающая отклонений от нее в реальной действительности. Иначе становится непонятным: почему одни капиталы реально получают высокую прибыль, другие - получают убытки. В промышленности средняя прибыль складывается, как правило, на основе издержек, при которых производит большинство капиталистов. Эти издержки и становятся среднеобщественными, а соответствующие им условия производства - средними общественными, в конце концов, ценообразующими3.

В конечном итоге в отраслях с высокой нормой прибыли возникнет избыток капитала и цены на продукцию пойдут вниз, а в отраслях с низкой нормой прибыли возникнет дефицит капитала и цены на продукцию начнут подниматься. Это, безусловно, будет мощной тенденцией выравнивания норм прибыли. Чем сильнее конкуренция в экономической системе, тем с большей определенностью действует тенденция выравнивания норм прибыли между отраслями в результате перелива капиталов из отрасли в отрасль. Установление средней нормы прибыли становится реальностью. При этом происходит модификация и стоимости. Она превращается в цену производства:

	цена производства = издержки = средняя прибыль,
	(9)


которая и становится основой определения цены товара на рынке.

Однако объективный характер реальности такого превращения может быть обоснован при рассмотрении основного мотива поведения предпринимателя (капиталиста) и его трансформации в процессе конкуренции, перелива капитала и выравнивания норм прибыли в среднюю.

Как уже неоднократно говорилось выше, капитал стремится к самовозрастанию. На “языке” прибыли это означает - к максимизации прибыли. Но к этому же стремятся и все другие капиталисты. Очевидно, что, стремясь максимизировать свою прибыль, они приводят в действие мощные силы выравнивания норм прибыли в различных сферах деятельности. Не заметить этого просто нельзя, поэтому у наших российских капиталистов происходят изменения в мотивах поведения, а именно: от стремления максимизировать собственную прибыль наш предприниматель приходит к стремлению получить прибыль не ниже средней. Почему?

Отметим, что вероятность получения прибыли в реальной жизни столь же велика, как и вероятность не получения ее (или получения даже убытков). Для нашего предпринимателя принципиальным становится сохранение собственного капитала и возможностей его самовозрастания в жесткой среде свободной конкуренции. В силу этого изменение мотива становится вполне очевидным. 

Таким образом, в условиях свободной конкуренции капиталист стремится не допустить убытков и получить прибыль не ниже средней. Трансформация мотивов поведения собственников капитала делает среднюю прибыль объективной реальностью для каждого. 

Теперь мы можем выявить критерии, которыми руководствуется капитал при принятии решения о сфере собственной деятельности. Очевидно, что предприниматель будет ориентироваться на прибыль, которую он может получить, вложив капитал в данный бизнес (ожидаемую прибыль). Учитывая мотивы поведения капиталистов, достаточно просто сделать вывод, что капитал будет интересоваться только теми сферами деятельности, где с достаточно высокой степенью можно получить прибыль не ниже средней.

Вряд ли все возможные области деятельности, где происходит удовлетворение человеческих потребностей, гарантируют собственникам капитала достаточно высокую прибыль, сопоставимую со средней общественной (иначе непонятно, почему периодически возникают так называемые депрессивные отрасли и депрессивные районы в капиталистических странах). Это означает, что капитал не может удовлетворить все человеческие потребности в силу ограниченных целей, которые им ставятся при принятии решения о вложении в тот или иной бизнес. Таким образом, мы вправе сделать вывод об относительном характере удовлетворения общественных потребностей капиталом. Ограничения связаны с сущностным моментом такого общественно-экономического явления, как капитал, а именно со стремлением к самовозрастанию “со скоростью”, соответствующей величине средней общественной прибыли4.

Теперь настало время рассмотреть те конкретные формы, в которых выступает капитал, ориентирующийся на прибыль не ниже средней. Этому и будет посвящен следующий раздел пособия.



1 Сама модель совершенной конкуренции достаточно подробно будет анализироваться в рамках неоклассического подхода в курсе "Микроэкономика".
2 Под нормой прибыли мы будем понимать выраженное в процентах соотношение реализованной прибавочной стоимости и издержек (p' = М / К).
3 Далее (раздел 17) мы увидим, что в сельском хозяйстве действует иной принцип ценообразования.
4 Далее мы увидим, что даже внешний отход от средней прибыли в результате появления монополистической силы и, в конце концов, монополистической прибыли для подавляющего большинства капиталов, по существу, не меняет ориентацию на величину средней прибыли при принятии конкретных решений о вложении капитала. 
13. Промышленный капитал

Определение и основные формы промышленного капитала. 

Прежде всего дадим определение промышленного капитала - это капитал, который последовательно проходит три фазы в своем движении (приобретения средств производства и найма рабочей силы, непосредственно производства и сбыта произведенных товаров), находится в процессе движения последовательно в трех функциональных формах (денежной, производительной и товарной), самовозрастает в конечном итоге, при этом обеспечивая собственнику капитала прибыль в пределах средней общественной.

Денежный капитал как функциональная форма капитала промышленного имеет хорошо известную нам форму движения:

	Д - Т (с. п., р. с.) ... П .... Т’ - Д’, где Д’ > Д.
	(9)


Производительный капитал совершает следующий кругооборот:

	... П ... - Т’ - Д’ - Т’* (с. п.*, р. с.*) ... П’ ..., где П’ > П. 
	(10)


Движение товарного капитала может быть представлено следующим образом:

	Т’ - Д’ - Т’* (c. п.*, р. с.*) ... П’ ... Т’’*, где Т’’* > Т’.
	(11)


Название рассматриваемого нами капитала (промышленный капитал) может быть истолковано так, что мы анализируем капитал, который действует только в сфере промышленного производства. Но это не так. Таким образом мы прежде всего утверждаем, что переход к промышленному капиталу означает становление собственно промышленности как сферы человеческой деятельности, противоположной и качественно иной по сравнению с ремесленным производством. С другой стороны, мы подчеркиваем, что сфера собственно производства стоимости и прибавочной стоимости становится решающей в хозяйственной деятельности человека (напомним, что были периоды архаического капитализма, когда господствовал ростовщический капитал (Северная Италия ХIV века) или купеческий (торговый) капитал (Нидерланды XVI века), однако и в первом, и во втором случаях отсутствовали в качестве господствующих экономических отношений отношения найма рабочей силы для производства реальных потребительных стоимостей).

Возникновение промышленного капитала - качественный скачок, протекающий на фоне перехода к трехзвенной системе машин (см. выше). Эта общественно-экономическая форма капитала сделала капитал именно тем специфическим качеством, которое мы рассматривали на протяжении последних нескольких разделов данного учебного пособия.

Следующие четыре части нашей работы мы посвятим конкретизации понятия промышленного капитала и рассмотрению процессов, которые позволят подготовить нас к изучению следующего качественного скачка в экономических отношениях - перехода от промышленного капитала к капиталу-монополии и финансовому капиталу.

14. Торговый капитал и торговая прибыль

Обособление обращения в результате роста производительности общественного труда и образование торгового капитала. Форма движения торгового капитала. Торговый капитал и средняя прибыль. Механизм присвоения торговым капиталом своей части средней прибыли. Конкуренция промышленного и торгового капиталов. Оптовая и розничная торговля. Товарная биржа. 

В самом начале данной работы мы говорили о том, что развитие экономической системы представляет собой известную форму прогресса всего общества. В основе же развития экономической системы лежит рост производительной силы труда за счет использования более совершенных средств производства, роста квалификации, образованности работников.

Рост производительной силы труда чаще всего проявляется в появлении (отделении) новых самостоятельных видов деятельности, идет процесс углубления разделения общественного труда1. На определенном этапе развития человеческого общества, его экономической организации, экономической системы происходит выделение (обособление) в качестве самостоятельного вида деятельности сбыта произведенных товаров. Появляются люди, которые профессионально при господстве промышленного капитала занимаются реализацией продукции и доведением ее до конечного потребителя2.

Их капитал (это - торговый капитал как обособившаяся часть промышленного капитала) оперирует только в сфере обращения, занимаясь теми видами деятельности, которые мы, относя к процессу обращения, не связывали с производством стоимости. Капитал же (и об этом мы тоже неоднократно говорили) - это самовозрастающая стоимость, целью которой как раз и является самовозрастание. Собственники же капитала имеют в качестве основного мотива своего поведения получение прибыли не ниже средней общественной.

В этой связи мы сталкиваемся с формально-логическим противоречием при выделении капитала, профессионально занимающегося реализацией товаров. С одной стороны, такой капитал оперирует только в сфере обращения, где стоимость не создается (следовательно, не может происходить самовозрастание капитала). С другой же стороны, такой капитал реально существует, в достаточном количестве находятся люди, которые занимаются такого рода деятельностью (очевидно, что они не стали бы этим заниматься, не получая ничего взамен, не присваивая какого-то излишка стоимости над понесенными ими затратами, ведь экономика строится все-таки на рациональной основе реализации собственных экономических интересов ее субъектов).

Очевидно, что рассматриваемые нами капиталисты (мы будем называть их торговыми) только потому занимаются реализацией товаров и доведением их до конечного потребителя, что они в конечном итоге получают прибыль, и эта прибыль должна быть не ниже средней. В противном случае данные капиталы будут искать себе другое приложение, так как при этом не реализуется основной принцип вложения капитала (см. выше).

Но откуда в таком случае берется прибыль в пределах средней, если в сфере обращения не создается стоимость? Ответ представляется достаточно очевидным: промышленный капиталист (занимающийся производством товара, где происходит самовозрастание стоимости капитала), передавая часть своих функций (по реализации товаров) торговому капиталу, должен поделиться прибавочной стоимостью с торговым капиталистом, который выполняет данные функции профессиональнее и с меньшими затратами, чем промышленный капиталист - производитель товаров. При таком развитии событий и у промышленного капиталиста снизятся общие издержки (К). В конечном итоге общая прибыль, которую получает капитал (теперь это - промышленный капитал, создающий товар, и торговый капитал, который занимается его реализацией), также возрастает (Р = W - К).

Таким образом, мы получили ситуацию, когда и промышленный капитал, и обособившийся торговый заинтересованы в разделении между различными субъектами актов производства товара и его реализации (общая прибыль возрастает, а следовательно, возрастает и норма прибыли, присваиваемая и промышленным, и торговым капиталами). 

Формула движения торгового капитала как обособившейся части промышленного капитала принимает следующий вид:

	Д - Т - Д’ (Д’ > Д).
	(13)


Промышленный капиталист продает всю произведенную им продукцию торговому капиталисту, который доводит товар до конечного потребителя, неся при этом определенные издержки. Конечная цена потребителю безусловно выше той, по которой промышленный капиталист продал свой товар. Она компенсирует нашему торговому капиталисту понесенные им издержки и дает прибыль в пределах средней3.

Выделение самостоятельного капитала, занимающегося реализацией произведенного товара, создает и нового конкурента. Понятно, что отныне промышленный и торговый капиталы начинают бороться за ту часть прибыли, которую каждый их них получит в конечном итоге. Однако конкурентная в целом среда позволяет говорить нам о том, что оба капитала получат прибыль все-таки в пределах именно средней общественной.

Раздвоение цены реализации на оптовую и розничную создает и два типа торговых отношений. Оптовая торговля в качестве субъектов имеет, с одной стороны, капиталистов, производящих товар, с другой стороны, капиталистов, которые занимаются его конечной реализацией. Розничная же торговля связывает уже торгового капиталиста с конечным потребителем (это, как правило, физическое лицо).

Появление двух типов торговли в рамках единого акта реализации производимой продукции в условиях отклонения от конкуренции создает благоприятную среду для появления многочисленных торговых посредников, т. е между производителем товара и конечным покупателем оказывается не один торговый капиталист, а несколько различных торговых посредников. Ситуация достаточно типичная для России, когда товар проходит через несколько рук, претендующих, конечно, на часть “пирога” прибавочной стоимости в виде прибыли. Количество посредников отражает ситуацию в обществе, когда в конкуренции между промышленным капиталом и торговым победу одерживает последний. Причина этого уже отмечалась - искажения конкурентных начал в экономике (добавим: в целом незрелость, несформированность рыночных отношений и рыночных институтов).

Интересной формой сбыта продукции в условиях конкурентного рынка является товарная биржа. Студентам предлагается самостоятельно ознакомиться с этим вопросом4.

Процессы обособления частей промышленного капитала не завершаются выделением в качестве самостоятельного торгового капитала. На очередном этапе развития происходит обособление денежного капитала, который принимает форму ссудного капитала. Данным проблемам и специфике ссудного капитала и будет посвящен следующий раздел учебного пособия.



1 Подробно о разделении труда как базовом принципе господствующей ныне концепции менеджмента см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ соч. С. 52 - 54.
2 Заметим, что такого рода деятельность существовала задолго до описываемого нами периода (купеческий капитал). Однако принципиальным является то, что теперь происходит обособление функции именно промышленного капитала.
3 Происходит разделение цен на оптовые (промышленный капиталист продает товары торговому капиталисту) и розничные (торговый капиталист реализует товар конечному потребителю).
4 Подробнее см.: Иващенко А. Товарная биржа. М., 1991. 
15. Ссудный капитал и ссудный процент

Обособление денежного капитала как очередной шаг в росте общественной производительности труда. Кругооборот капитала и образование временно свободных денежных средств. Появление слоя денежных капиталистов. Специфический характер купли-продажи денег (временное отчуждение для использования, ссуда). Цена денежного капитала (ссудный процент). Ссудный капитал и формула его оборота. Капитал-собственность и капитал-функция. Деление средней прибыли на предпринимательский доход и ссудный процент. Кредит, его сущность, формы, роль в развитии капиталистических отношений. Банки, банковская система. Центральный Банк и его роль в национальной экономике.

Третьей функциональной формой промышленного капитала (помимо производительного и товарного) является денежный капитал, который обслуживает процесс смены стоимости на стадиях приобретения средств производства, найма рабочей силы и сбыта продукции. Процесс прогресса производительных сил, выражающийся в росте производительной силы труда, как правило, сопровождается углублением разделения общественного труда, когда происходит выделение в качестве самостоятельных новых видов деятельности, которые раньше выполнялись другими экономическими субъектами в рамках неразделенного труда (например, сбыт продукции непосредственным производителем и выделение в качестве самостоятельного субъекта торгового капитала, занимающегося профессионально только реализацией продукции, см. выше).

По мере развития экономической системы в качестве самостоятельного выделяется денежный капитал, который начинает профессионально оперировать с деньгами1. Однако стоит заметить, что деньги появляются у него в результате того, что в процессе кругооборота промышленного капитала происходит временное несовпадение актов купли и продажи, сбыта и приобретения средств производства. В итоге появляются временносвободные денежные средства, которые промышленный капитал передает предпринимателям, профессионально и более эффективно манипулирующим с деньгами, принадлежащими капиталистам - производителям товаров. Сами они, как правило, не могут обеспечить высокую эффективность использования данных денежных средств. Все это и приводит к образованию слоя денежных (ссудных) капиталистов.

Сделки с денежным капиталом отличаются от товарно-денежных, связанных с приобретением средств производства, наймом рабочей силы и реализацией произведенной продукции. Они неизбежно принимают форму ссуды, когда специфическим объектом купли-продажи становятся сами деньги. Поясним это на следующем примере.

У промышленного капиталиста появились 100 единиц временно свободных денежных средств. Он передает их на время капиталисту, профессионально оперирующему с деньгами. Обратим внимание на то, что промышленный капиталист остается собственником этих денег. Очевидно, что бесплатно наш промышленный капиталист не будет отдавать кому-то во временное пользование собственные средства. Таким образом, получается, что он передает деньги только при условии возвращения их с приращением (почему бы нашему капиталисту самому не использовать эти 100 единиц как новый капитал, который может обеспечить приращение в размере, равном средней общественной прибыли ?!).

Какой же, в таком случае, резон у капиталиста, профессионально оперирующего с деньгами, в получении 100 единиц, если через некоторое время придется возвращать, например, уже 105 единиц? Самое простое объяснение - использование их в сфере, которая может принести приращение стоимости, большее, чем те 5 единиц, которые придется возвратить собственнику капитала.

Таким образом, экономические интересы обоих субъектов оказываются реализованными: промышленный капиталист получает от капиталиста, профессионально оперирующего с деньгами, 5 единиц за временное использование 100 единиц его временно свободных денежных средств, а капиталист, оперирующий с деньгами, в результате более эффективного вложения этих средств получает приращение, скажем, равное 12 единицам стоимости. Это позволяет ему в срок вернуть 100 единиц, выплатить 5 единиц за пользование чужими деньгами и получить прибыль, равную 7 единицам.

Описанная здесь сделка как раз и является ссудой2. В данном случае происходит специфическая купля-продажа такого товара, как деньги3. Нуждающийся в деньгах в действительности покупает их как капитал4, который может принести прибыль в пределах средней за вычетом оплаты временного пользования чужими деньгами, которая фактически становится специфической формой цены такого товара, как деньги. В экономической науке эта плата за пользование чужими деньгами получила название процента. Можно утверждать, что процент является ценой денежного капитала.

Очевидно, что денежный капитал (ссудный) имеет отличную от других формулу собственного движения, а именно

	Д - Д’ (Д’ > Д).
	(14)


Конечно, в действительности эта формула включает в себя и акт самовозрастания капитала в сфере производства:

	Д - Д - Т (с. п., р. с.) ... П ... Т* - Д* - Д’,
	(15)


где Д* > Д’, разница между ними присваивается промышленным капиталом, получающим ссуду. Однако для собственника денег движение их ограничивается прямым самовозрастанием денег, так как использование средств получателями ссудных капиталистов не интересует.

Следует отметить, что изменения в капитале, которые мы анализируем, гораздо глубже, чем могут показаться на первый взгляд. Происходит раздвоение самого капитала, каждая часть которого претендует на свою долю прибавочной стоимости (прибыли), созданной в сфере производства. Собственник денежного капитала (капитал-собственность) получает свою долю в виде процента. Использующий деньги капиталист (капитал-функция) получает предпринимательский доход, равный разнице между средней прибылью и процентом. 

Данное разделение носит абсолютный, всеобъемлющий характер. Если вы не прибегаете к ссуде, то получаете и процент (как собственник капитала), и предпринимательский доход (как функционирующий капиталист), т. е не часть, а всю среднюю прибыль. Раздвоение капитала, конечно, отражается и на средней общественной прибыли, которая теперь предстает перед нами в виде суммы средне общественной нормы процента и среднеобщественного предпринимательского дохода. Данное разделение средней прибыли также носит абсолютный, всеобъемлющий характер.

Появление ссудного капитала потребовало институционального закрепления возникающих изменений. Это нашло отражение в становлении и развитии кредита как специфической формы, в которой существует ссуда, и банковской системы, когда появляются специальные предприятия, которые профессионально оперируют с деньгами, причем в большей степени используют не собственные, а чужие средства5. 

Раздвоение капитала, в свою очередь, не могло не изменить экономические отношения, существующие в обществе. Появление капитала-собственности не могло не создать новый класс товаров - титулов этой самой собственности. Однако прежде чем мы специально будем анализировать эту проблему, рассмотрим специфическую форму капитала, которую породило его раздвоение, - акционерную. 



1 Выше уже упоминался ростовщический капитал, который занимался "дачей денег в рост", однако в данном разделе нас интересует та часть промышленного капитала, которая выделилась в качестве самостоятельной формы капитала в результате роста производительности труда. Промышленный капитал, превра-тившись в господствующую форму капитала, подчинил себе и трансформировал такие формы капитала, как уже упоминавшиеся купеческий и ростовщический, соответственно в торговый и ссудный капиталы.
2 Другим типом такого рода сделки (кстати, более распространенной по мере выделения ссудного капитала в качестве самостоятельного) являются взаимоотношения промышленного капиталиста, у которого, например, не хватает собственных денежных средств, с собственником денег. В этом случае промышленный капиталист в срок возвратит чужие деньги, и выплатит некоторую сумму за пользование чужими средствами, и получит приращение собственного капитала на величину, равную разнице между средней прибылью и платой за временное пользование чужими деньгами.
3 Напомним, что в свое время мы доказали, что деньги являются товаром особым и всеобщим, превращаясь во всеобщую форму реального существования стоимости. Однако здесь они (деньги) становятся "рядовым" товаром, ничем принципиально не отличающимся от средств производства, предметов потребления или рабочей силы (последняя, кстати, тоже отчуждается только на время найма, а не навсегда, как, например, уголь, хлеб или какое-то иное благо).
4 Ничего принципиально не меняется, если мы покупаем просто деньги, которых у нас не хватает, например, для простого удовлетворения собственных потребностей. В этом случае мы все равно через некоторое время возвращаем взятую сумму с приращением собственнику денег или его полномочному представителю (например, банку).
5 Предлагается студентам самостоятельно рассмотреть вопросы, касающиеся кредита и банковской системы. Для этого очень полезными будут следующие источники: Курс экономической теории. Гл. 17; Банковское дело / Под ред. Ю. Бабичева. М., 1994. С. 4 - 21. 
16. Фиктивный и реальный капиталы

Акционерный капитал. Обособление денежного капитала и возможности ускорения концентрации и централизации капитала. Акционерное общество. Акция. Материализация капитала-собственности в титулах собственности (акциях, паях и проч.). Возникновение фиктивного капитала. Движение реального и фиктивного капиталов. Рынок ценных бумаг и рынок титулов собственности. Ценные бумаги и их виды. Ценообразование по доходу. Первичное размещение ценных бумаг. Курс акций. Фондовая биржа и ее роль в национальной и мировой экономике.

Естественно-исторический процесс усложнения экономической системы не только привел к обособлению капитала-собственности и капитала-функции, но и превратил их (капиталы) в объекты сделок (товарно-денежных отношений). Причем это не только образовало рынок титулов собственности (будем рассматривать ниже), но и позволило создать причудливые комбинации капиталов, которые возникли в результате объединения самых разных капиталов, принадлежащих различным собственникам (ассоциированные капиталы). Они стали именоваться акционерными капиталами (по названию титулов собственности (акций), показывающих, что вам принадлежит определенная часть ассоциированного капитала)1.

Таким образом, акция - это ценная бумага (титул собственности), показывающая, что ее владелец является собственником части ассоциированного капитала (капитала какой-то фирмы, компании, предприятия, корпорации - в данном случае это синонимы, отражающие единую сущность).

Становление ассоциированного капитала в форме акционерного явилось мощным стимулом к прогрессу производительных сил, так как появилась возможность быстрой концентрации и централизации капитала для реализации крупномасштабных проектов, которые были не под силу даже самому крупному индивидуальному капиталу (например, сооружение Суэцкого и Панамского каналов, строительство сети железных дорог и проч.).

Именно обособление денежного капитала (см. предыдущий раздел) создало уникальную возможность для ускорения процессов концентрации и централизации капитала и становления собственно общественного капитала, когда: 1) происходит обезличивание собственника и 2) появляется слой профессиональных наемных управляющих (менеджеров).

Такие капиталы организационно существуют в виде акционерных обществ. Заметим, что акционерное общество - это юридическая реальность, которая имеет ярко выраженную специфику в различных странах, существует в самых разнообразных формах2. Общим же, независимо от страновой принадлежности, остается то, что все акционерные общества представляют собой капиталы, в которых собственник части капитала несет ответственность за деятельность фирмы именно только той частью капитала, которая ему принадлежит (общество с ограниченной ответственностью). Это, конечно, видоизменяет мотивы поведения индивидуального капитала.

Прежде мы говорили о том, что капиталист, стремясь достичь самовозрастания капитала, не мог не учитывать тот факт, что вероятность получения прибыли сопоставима с вероятностью ее неполучения (убытки). Поэтому он полностью отвечал за собственные действия, стремясь получить прибыль не ниже средней общественной.

В акционерной форме капитала ответственность частного капитала ограничена. Фактически происходит некое перекладывание риска неполучения прибыли на наемных управляющих - менеджеров, которые и несут ответственность за функционирование капитала в целом уже перед всеми собственниками (в том числе и перед нашим частным владельцем определенного пакета акций).

Акционерное общество имеет достаточно сложную структуру. Это, прежде всего, общее собрание акционеров, которое принимает решения по самым главным, принципиальным вопросам жизни фирмы (очевидно, что такие решения должны приниматься в рамках демократических процедур большинством голосов с учетом всех правовых моментов). Общее собрание выбирает правление акционерного общества (или Совет директоров), которое отвечает за вопросы развития компании в целом. Текущее же руководство (оперативное) работой акционерного общества осуществляет генеральный директор или высший менеджер, который и выстраивает властную вертикаль менеджмента в данной фирме.

Самостоятельное значение в акционерных обществах приобретает вопрос контроля за деятельностью компании. Такой проблемы не существовало раньше, так как капитал принадлежал конкретному предпринимателю. Теперь же непонятно: кто контролирует работу акционерного общества? Вопрос решается просто, если в руках одного держателя акций оказывается количество акций, большее половины всех выпущенных, дающих право голоса на собрании акционеров. Однако данная ситуация скорее является исключением, так как акции “распылены” в руках многих собственников (порой их сотни тысяч!). 

Проблема разрешается посредством появления контрольного пакета акций (такого консолидированного пакета, который может дать возможность на собрании акционеров принимать решения, в которых заинтересованы его держатели: выбрать соответствующее правление и назначить “своего” высшего менеджера).

Размер такого пакета может быть существенно меньше 50%. В американском законодательстве исходят из того, что если в руках держателя (консолидированной группы держателей) не менее 10% акций компании, то это дает возможность решить перечисленные выше основные проблемы, стоящие перед компанией, в свою пользу3.

Появление акционерных обществ представляет собой материализацию капитала-собственности в соответствующих титулах собственности (акциях, паях и проч.). Однако это только внешняя сторона более глубоких изменений, которые происходят с капиталом. Начинается очередное раздвоение самого капитала-собственности. Возникает фиктивный капитал (совокупность различных титулов собственности), который обосабливается от реальных средств производства (реального капитала). 

И капитал фиктивный, и капитал реальный теперь осуществляют собственное движение в рамках экономической системы. Если реальный капитал в своем движении не претерпевает изменений по сравнению с описанным нами движением промышленного капитала (см. выше), то фиктивный капитал в своем движении может “раздуваться” и “сжиматься”, независимо от размеров реального капитала, который представляют конкретные титулы собственности.

В рыночной экономике хорошо известен термин “капитализация компании”. Речь идет о том, сколько в настоящий момент на рынке стоят все обыкновенные акции данной фирмы. Это очень подвижная величина, на размер которой влияют самые разнообразные обстоятельства, причем как экономического, так и неэкономического плана4.

Движение реального капитала - это движение реальных товарно-материальных ценностей. Движение же фиктивного капитала - это движение лишь титулов собственности, представляющих данный реальный капитал. Они сами становятся специфическими товарами, в результате возникает соответствующий рынок - рынок ценных бумаг.

Строго говоря, рынок ценных бумаг шире, чем рынок только титулов собственности, так как на каком-то этапе развития товарами становятся не только титулы собственности на реальный капитал, но и титулы собственности на денежный капитал, передаваемый в ссуду. Это материализуется в принципе ценообразования по доходу (см. далее)5.

Если ценные бумаги продаются и покупаются, то возникает справедливый вопрос: что скрывается за ценой таких специфических товаров, как, например, акции и облигации (свидетельства предоставления акционерному обществу денег в ссуду)? Ответить на этот вопрос можно, только определившись с тем, что мы покупаем и продаем, манипулируя акциями и облигациями.

Покупая и продавая акции, мы в действительности покупаем и продаем продаем и покупаем не титулы собственности, а доход, который приносит капитал-собственность в специфической форме акций и паев. Манипулируя облигациями, мы в действительности также покупаем и продаем доход, который положен собственнику денежного капитала, передавшему облигации во временное пользование другому экономическому субъекту (чаще всего - функционирующему капиталисту). Приобретая облигацию, вы становитесь фактически собственником этого денежного капитала, переданного конкретному акционерному обществу во временное пользование (ссуду).

Принцип ценообразования по доходу, на первый взгляд, представляется прямым отрицанием самого института цены в том виде, который рассматривался нами ранее (в основе цены мы имели либо стоимость как определенное количество общественно необходимого рабочего времени на производство или воспроизводство того или иного товара, либо цену производства в качестве превращенной формы все той же стоимости).

Однако в действительности мы имеем дело с развитием самого принципа ценообразования. Так было в случае специфической сделки по предоставлению денег в ссуду (когда специфической ценой товара деньги стал ссудный процент, представляющий часть средней прибыли, которую получает собственник денег). Аналогично происходит и в случае купли-продажи акций или облигаций.

Покупая и продавая доход, мы хотим получить иной доход, величина которого будет не меньше той, которая является объектом сделки. Если мы продаем акцию, то отчуждаем дивиденд. Доход, который желает получить владелец акции, - доход на денежный капитал, в случае помещения его в банк - ссудный процент. То же самое происходит и в случае купли-продажи облигаций. Правда, при этом процент на денежный капитал, отданный акционерному обществу в ссуду, мы меняем на доход на денежный капитал, получаемый от вложения данного количества денег в банк.

Следовательно, цена акции (или облигации) будет получена при умножении отношения дивиденда (или дохода на облигацию) к норме банковского процента по депозитам (вкладам) на номинальную стоимость ценной бумаги. Например, при номинале акции в 100 единиц, дивиденде в 15 единиц и норме процента по вкладам в 5% цена акции при продаже будет равна 300 единицам (100 * 15/5 = 300). Или: при номинале облигации в 100 единиц, доходе на нее в 7,5% и норме процента по вкладам в 5% цена ее при продаже будет равна 150 единицам (100 * 7,5/5 = 150).

Оставшиеся вопросы данного раздела студентам предлагается рассмотреть самостоятельно6.

Процессы, которые происходят с капиталом в результате его развития, будут не полностью отражены, если мы не проанализируем изменения в капитале, действующем в аграрной сфере, когда промышленный капитал стал господствующей формой существования общественно-экономических отношений, в том числе и в сельском хозяйстве. 



1 Иногда эти части капитала называют паями, что не изменяет самого существа вопроса - объединение различных капиталов разных собственников в новые капиталообразования.
2 Формы акционерных обществ, которые существуют в России, оговариваются в Гражданском кодексе. Студентам предлагается ознакомиться самостоятельно с соответствующими статьями данного документа. См.: Гражданский Кодекс РФ. Ч. 4.1. М., 1997 (принят Государственной Думой РФ 21 октября 1994).
3 Студентам предлагается самостоятельно рассмотреть вопросы о видах акций, принципах их выпуска и обращения на рынках капиталов. См.: Курс экономической теории. Указ. соч. Гл. 18. 
4 Интересной представляется величина капитализации "Газпрома", которая за один год (1998) сократилась почти в 30 (!?) раз. Очевидно, что такого массового выбытия реальных производственных мощностей в нашем газовом гиганте не произошло. К концу 1998 года его капитализация была в 150 (!?) раз меньше, чем у сходной по реальному капиталу компании "Ройял Датч -Шелл" (подробнее см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч. С. 277-278).
5 Виды ценных бумаг студентам предлагается рассмотреть самостоятельно (подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 18. 
6 Подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 18. 
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Прежде мы говорили о том, что капиталист, стремясь достичь самовозрастания капитала, не мог не учитывать тот факт, что вероятность получения прибыли сопоставима с вероятностью ее неполучения (убытки). Поэтому он полностью отвечал за собственные действия, стремясь получить прибыль не ниже средней общественной.

В акционерной форме капитала ответственность частного капитала ограничена. Фактически происходит некое перекладывание риска неполучения прибыли на наемных управляющих - менеджеров, которые и несут ответственность за функционирование капитала в целом уже перед всеми собственниками (в том числе и перед нашим частным владельцем определенного пакета акций).

Акционерное общество имеет достаточно сложную структуру. Это, прежде всего, общее собрание акционеров, которое принимает решения по самым главным, принципиальным вопросам жизни фирмы (очевидно, что такие решения должны приниматься в рамках демократических процедур большинством голосов с учетом всех правовых моментов). Общее собрание выбирает правление акционерного общества (или Совет директоров), которое отвечает за вопросы развития компании в целом. Текущее же руководство (оперативное) работой акционерного общества осуществляет генеральный директор или высший менеджер, который и выстраивает властную вертикаль менеджмента в данной фирме.

Самостоятельное значение в акционерных обществах приобретает вопрос контроля за деятельностью компании. Такой проблемы не существовало раньше, так как капитал принадлежал конкретному предпринимателю. Теперь же непонятно: кто контролирует работу акционерного общества? Вопрос решается просто, если в руках одного держателя акций оказывается количество акций, большее половины всех выпущенных, дающих право голоса на собрании акционеров. Однако данная ситуация скорее является исключением, так как акции “распылены” в руках многих собственников (порой их сотни тысяч!). 

Проблема разрешается посредством появления контрольного пакета акций (такого консолидированного пакета, который может дать возможность на собрании акционеров принимать решения, в которых заинтересованы его держатели: выбрать соответствующее правление и назначить “своего” высшего менеджера).

Размер такого пакета может быть существенно меньше 50%. В американском законодательстве исходят из того, что если в руках держателя (консолидированной группы держателей) не менее 10% акций компании, то это дает возможность решить перечисленные выше основные проблемы, стоящие перед компанией, в свою пользу3.

Появление акционерных обществ представляет собой материализацию капитала-собственности в соответствующих титулах собственности (акциях, паях и проч.). Однако это только внешняя сторона более глубоких изменений, которые происходят с капиталом. Начинается очередное раздвоение самого капитала-собственности. Возникает фиктивный капитал (совокупность различных титулов собственности), который обосабливается от реальных средств производства (реального капитала). 

И капитал фиктивный, и капитал реальный теперь осуществляют собственное движение в рамках экономической системы. Если реальный капитал в своем движении не претерпевает изменений по сравнению с описанным нами движением промышленного капитала (см. выше), то фиктивный капитал в своем движении может “раздуваться” и “сжиматься”, независимо от размеров реального капитала, который представляют конкретные титулы собственности.

В рыночной экономике хорошо известен термин “капитализация компании”. Речь идет о том, сколько в настоящий момент на рынке стоят все обыкновенные акции данной фирмы. Это очень подвижная величина, на размер которой влияют самые разнообразные обстоятельства, причем как экономического, так и неэкономического плана4.

Движение реального капитала - это движение реальных товарно-материальных ценностей. Движение же фиктивного капитала - это движение лишь титулов собственности, представляющих данный реальный капитал. Они сами становятся специфическими товарами, в результате возникает соответствующий рынок - рынок ценных бумаг.

Строго говоря, рынок ценных бумаг шире, чем рынок только титулов собственности, так как на каком-то этапе развития товарами становятся не только титулы собственности на реальный капитал, но и титулы собственности на денежный капитал, передаваемый в ссуду. Это материализуется в принципе ценообразования по доходу (см. далее)5.

Если ценные бумаги продаются и покупаются, то возникает справедливый вопрос: что скрывается за ценой таких специфических товаров, как, например, акции и облигации (свидетельства предоставления акционерному обществу денег в ссуду)? Ответить на этот вопрос можно, только определившись с тем, что мы покупаем и продаем, манипулируя акциями и облигациями.

Покупая и продавая акции, мы в действительности покупаем и продаем продаем и покупаем не титулы собственности, а доход, который приносит капитал-собственность в специфической форме акций и паев. Манипулируя облигациями, мы в действительности также покупаем и продаем доход, который положен собственнику денежного капитала, передавшему облигации во временное пользование другому экономическому субъекту (чаще всего - функционирующему капиталисту). Приобретая облигацию, вы становитесь фактически собственником этого денежного капитала, переданного конкретному акционерному обществу во временное пользование (ссуду).

Принцип ценообразования по доходу, на первый взгляд, представляется прямым отрицанием самого института цены в том виде, который рассматривался нами ранее (в основе цены мы имели либо стоимость как определенное количество общественно необходимого рабочего времени на производство или воспроизводство того или иного товара, либо цену производства в качестве превращенной формы все той же стоимости).

Однако в действительности мы имеем дело с развитием самого принципа ценообразования. Так было в случае специфической сделки по предоставлению денег в ссуду (когда специфической ценой товара деньги стал ссудный процент, представляющий часть средней прибыли, которую получает собственник денег). Аналогично происходит и в случае купли-продажи акций или облигаций.

Покупая и продавая доход, мы хотим получить иной доход, величина которого будет не меньше той, которая является объектом сделки. Если мы продаем акцию, то отчуждаем дивиденд. Доход, который желает получить владелец акции, - доход на денежный капитал, в случае помещения его в банк - ссудный процент. То же самое происходит и в случае купли-продажи облигаций. Правда, при этом процент на денежный капитал, отданный акционерному обществу в ссуду, мы меняем на доход на денежный капитал, получаемый от вложения данного количества денег в банк.

Следовательно, цена акции (или облигации) будет получена при умножении отношения дивиденда (или дохода на облигацию) к норме банковского процента по депозитам (вкладам) на номинальную стоимость ценной бумаги. Например, при номинале акции в 100 единиц, дивиденде в 15 единиц и норме процента по вкладам в 5% цена акции при продаже будет равна 300 единицам (100 * 15/5 = 300). Или: при номинале облигации в 100 единиц, доходе на нее в 7,5% и норме процента по вкладам в 5% цена ее при продаже будет равна 150 единицам (100 * 7,5/5 = 150).

Оставшиеся вопросы данного раздела студентам предлагается рассмотреть самостоятельно6.

Процессы, которые происходят с капиталом в результате его развития, будут не полностью отражены, если мы не проанализируем изменения в капитале, действующем в аграрной сфере, когда промышленный капитал стал господствующей формой существования общественно-экономических отношений, в том числе и в сельском хозяйстве. 



1 Иногда эти части капитала называют паями, что не изменяет самого существа вопроса - объединение различных капиталов разных собственников в новые капиталообразования.
2 Формы акционерных обществ, которые существуют в России, оговариваются в Гражданском кодексе. Студентам предлагается ознакомиться самостоятельно с соответствующими статьями данного документа. См.: Гражданский Кодекс РФ. Ч. 4.1. М., 1997 (принят Государственной Думой РФ 21 октября 1994).
3 Студентам предлагается самостоятельно рассмотреть вопросы о видах акций, принципах их выпуска и обращения на рынках капиталов. См.: Курс экономической теории. Указ. соч. Гл. 18. 
4 Интересной представляется величина капитализации "Газпрома", которая за один год (1998) сократилась почти в 30 (!?) раз. Очевидно, что такого массового выбытия реальных производственных мощностей в нашем газовом гиганте не произошло. К концу 1998 года его капитализация была в 150 (!?) раз меньше, чем у сходной по реальному капиталу компании "Ройял Датч -Шелл" (подробнее см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч. С. 277-278).
5 Виды ценных бумаг студентам предлагается рассмотреть самостоятельно (подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 18. 
6 Подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 18. 
17. Капитал и сельское хозяйство

Аграрные отношения. Особенности аграрных отношений. Роль земли. Земля как средство производства и предмет труда. Обособление собственности на землю, появление класса земельных собственников. Капиталистический характер собственности на землю. Капитал-функция в сельском хозяйстве (фермер, капиталист - арендатор земли). Ограниченность земли и особенности ценообразования на продукцию сельского хозяйства. Дифференциальная рента первого рода по плодородию и местоположению (сущность, порядок изъятия, кто присваивает). Дифференциальная рента второго рода и технический прогресс в сельском хозяйстве (сущность, порядок изъятия, кто присваивает). Арендные отношения, противоречия между капиталистом-арендатором и собственником земли. Частная собственность на землю и препятствия переливу капитала между сельским хозяйством и другими отраслями национальной экономики, образование абсолютной земельной ренты. Абсолютная земельная рента (сущность, порядок изъятия, кто присваивает). Всеобщий характер абсолютной земельной ренты независимо от сферы экономической деятельности. Цена земли как капитализированная рента. Рынок земли.

Исторически человек начал заниматься хозяйственной деятельностью именно на земле: сначала собирая ее плоды, затем добывая себе пищу посредством охоты, одомашнивая диких животных, переходя, в конце концов, к земледелию и скотоводству. Последующее развитие создало в качестве самостоятельного вида деятельности ремесло. Промышленный переворот (переход к машинному производству) сделал промышленность решающей сферой и позволил перенести экономические отношения с данной сферы на все другие, которыми занимался к тому времени человек, в том числе и на сельское хозяйство.

Однако специфика этой сферы деятельности столь очевидна, что отношения, которые в ней возникают, представляют собой самостоятельный тип отношений человека и природы в процессе трансформации вещества природы в элементы жизнедеятельности (самостоятельный тип экономических отношений - аграрные отношения).

Особенности аграрных отношений связаны с тем, что уникальную роль в процессе производства играет земля как специфическое вещество природы и специфический экономический феномен. 

Земля - это не только плодородный слой, позволяющий осуществлять расширенное воспроизводство зерна, хлопка, фруктов, овощей, а также продуктов белкового происхождения (мяса, молока, шерсти посредством кормления животных дарами той же земли). Данное природное благо достаточно жестко ограничено: не только площадью, но и расположением в различных климатических поясах, в заселенных или безлюдных регионах, подверженных стихийным бедствиям или где стихия милостива к людям, и проч. 

Производство на земле, в отличие от всех других видов человеческой деятельности, связано с пространственными перемещениями как рабочих машин, так и людей (в промышленности, как правило, движутся люди, а средства труда остаются неподвижными, транспорт же представляет собой специфическую сферу деятельности, связанную с перемещением произведенного продукта и доведением его до потребителя).

Аграрное производство имеет ярко выраженную сезонность в отличие и от промышленности, и от транспорта (причину этого, опять-таки, следует искать в земле: движущаяся вокруг Солнца наша планета не может получать весь год одно и то же количество энергии, столь необходимой для протекания биологических и технологических процессов в сельском хозяйстве).

Уникальность земли с экономической точки зрения состоит в том, что она одновременно выступает в качестве и основного средства производства, и предмета труда. Можно проводить некую аналогию между землей как средством производства в сельском хозяйстве со станком, например, в промышленности. Но столь же очевидна и аналогия между землей как предметом труда в сельском хозяйстве и, например, сырьем в той же промышленности. Мы производим и при помощи земли, и непосредственно воздействуя на нее с целью определенной трансформации (возделывание пашни, обустройство пастбищ и проч.).

Земля обладает плодородием (дает в конце концов больше того, что в нее вложено). Выделяется естественное и экономические плодородие земли (почвы). Первое связано с особенностями химико-биологического состава почвы и соответствующих климатических условий (например, черноземы более плодородны по сравнению, например, с сероземами и подзолистыми почвами). Второе является результатом не только природной составляющей, но и конкретной человеческой деятельности, которая может как благоприятно сказаться на плодородии почвы (использование агрикультуры, научного севооборота, внесение различных удобрений, борьба с сорняками, орошение, осушение и проч.), так и негативно (нерациональное использование, эрозия, засоление, поднятие подпочвенных вод, истощение гумуса и проч.).

Аграрные отношение, несмотря на их очевидную специфику, все-таки существуют в определенной общественной форме. Если господствующими являются отношения капитала, то сельское хозяйство не может оставаться в стороне от магистрального развития экономической системы. Не сразу, по прошествии определенного времени, но капитал “овладевает” и сельскохозяйственным производством, а следовательно, и аграрными отношениями. Поэтому мы должны говорить о капиталистическом характере собственности не только на факторы производства, продукт труда, но и на землю.

Это означает, что в сельском хозяйстве мы будем иметь дело с капиталом-собственностью на средства производства, функционирующим капиталом (капиталом-функцией) и капиталом-собственностью на землю. Данные отношения персонифицируются в некую триаду, участниками которой являются капиталист - собственник средств производства (он же функционирующий капиталист-фермер), наемный рабочий и собственник земли (основного средства производства в сельском хозяйстве).

Раздвоение капитала, о котором мы говорили выше, затронуло и аграрную сферу. Там произошло отделение собственности на землю от капиталистического функционирования на ней. Это означает, что наш собственник средств производства является капиталистом-арендатором, который должен поделиться частью присваиваемого им продукта труда наемных рабочих с собственником земли.

Функционирующий капиталист берет землю, ему, как правило, не принадлежащую, во временное пользование с сохранением существующих прав собственности. Таким образом, собственность на землю, как ранее и собственность на денежный капитал, приносит собственнику определенную долю дохода (в виде части средней прибыли). В экономической науке такой доход получил название земельной ренты.

Теперь настало время рассмотреть те формы, в которых выступает рента, обеспечивая собственнику земли определенную часть совокупной прибавочной стоимости1.

Понять возникающие в этом случае сложные экономические отношения мы можем, только объяснив особенности ценообразования на продукцию сельского хозяйства.

Ограниченность земли, которая выступает как частная форма проявления известной экономической аксиомы об ограниченности ресурсов, обуславливает отход от принципов ценообразования, которые складываются в других сферах реального сектора, где господствует промышленный капитал (см. раздел 12). В аграрном секторе ценообразующими, а стало быть, признаваемыми обществом, становятся издержки, полученные при производстве не на средних, а на худших по плодородию из вовлеченных в хозяйственный оборот землях. Эти земли потому и вовлекаются в сельскохозяйственное производство, что приносят капиталу-функции прибыль не ниже средней (в противном случае капитал-функция не будет использовать такие земли, так как это противоречит основному мотиву поведения капитала, см. выше).

Признание такого принципа ценообразования на аграрную продукцию создает возможность получения прибыли выше средней общественной на лучших по плодородию землях. В чем источник этой сверхприбыли? Если это плодородие почвы (естественное или экономическое), то тогда подвергается сомнению основной постулат рассматриваемой концепции - стоимость создается только человеческим трудом. На первый взгляд кажется, что мы стали жертвой логического противоречия и должны отказаться от концепции трудовой стоимости. Но это только на первый взгляд.

Прежде всего необходимо вспомнить, что земля нас интересует не как некая физико-химическая совокупность элементов, как природное явление, обладающее уникальной способностью к расширенному воспроизводству, например, зерна (фактически и всех других природных благ). Она для нас - экономический феномен, соединяющий в себе и основное средство производства в сельском хозяйстве и непосредственный предмет труда, на который воздействует человек в процессе производства.

Но средства производства, которые использует человек, неодинаковы по своей производительности, что обеспечивает в конечном итоге различия в производительной силе труда. Если вы используете станки последнего поколения (более производительные средства производства), то производительность вашего труда будет выше, чем при использовании традиционных технологий. Аналогичные процессы происходят и в сельском хозяйстве, только роль станков там выполняет земля (плодородный слой почвы). 

Таким образом, различия в производительной силе труда обеспечиваются и обосновываются, как и в других сферах реального сектора, различиями в производительности средств производства. Само средство производства (земля) не создает стоимость, но способствует росту производительной силы труда и снижению издержек против уровня средних общественных (в сельском хозяйстве, напомним, при использовании худших по плодородию из вовлекаемых в оборот земель).

Этот излишек над средней прибылью является дифференциальной земельной рентой. Наука выделяет два вида такой ренты в зависимости от причин, обуславливающих различия в получении прибыли выше средней.

Дифференциальная рента первого рода (или дифференциальная рента 1) обуславливается как раз различиями в плодородии почвы и местоположении участка по отношению к рынку и основным потребителям. Очевидно, что такие различия самым непосредственным образом сказываются на величине фактических издержек, которые снижаются против уровня средних общественных при использовании более плодородных почв и лучшем местоположении по сравнению с участками, обеспечивающими средние общественные условия.

Этот излишек над средней прибылью получает собственник земли. Механизм ее изъятия у функционирующего капиталиста достаточно известен. Это - арендная плата. Капиталист, хозяйствующий, как правило, на чужой земле, получает ее у собственника во временное пользование. Отношения, которые здесь возникают, называются арендными, а сам акт взятия земли во временное пользование - арендой (в отличие от аналогичных отношений и акта по поводу денег, которые назывались нами ссудными и ссудой соответственно).

Земли более плодородные и лучше расположенные сдаются в аренду за более высокую плату. Арендная плата в этом случае становится конкретной материальной формой присвоения собственником земли излишка прибыли над средней.

Дифференциальная рента второго рода (дифференциальная рента 2) связана с различиями в производительности труда, достигнутыми в результате дополнительных вложений капитала функционирующим капиталистом. Фактически речь здесь идет о техническом прогрессе в сельскохозяйственном производстве, так как дополнительные вложения капитала - это новые средства производства (комбайны, тракторы, культиваторы и др.), технологические приемы, агрикультура, минеральные и другие удобрения, средства борьбы с сорняками, селекционная работа и т. д. 

Здесь возникает очень интересная коллизия: получаемая выше средней прибыль обуславливается затратами того, кто хозяйствует на чужой земле, взятой во временное пользование у собственника данного участка. Кому в этом случае принадлежит этот излишек стоимости над средней прибылью? Он не связан с самим фактом собственности на землю конкретного земельного капиталиста, как в случае с дифференциальной рентой 1, произведен же наемными сельскохозяйственными рабочими, но при дополнительных вложениях собственного капитала функционирующим капиталистом. Вряд ли последний “страдает” альтруизмом и просто так готов подарить излишек над средней прибылью собственнику земли, полученный в результате самовозрастания его (функционирующего капиталиста) капитала.

Проблема решается следующим образом. Функционирующий капиталист берет землю в аренду на определенный период (его рамки и размер арендной платы (!?) ограничены арендным договором), в течение которого присваивает всякий излишек над средней прибылью, выполняя при этом в полном объеме и свои арендные обязательства. Однако собственник земли, поняв, что экономическое плодородие почвы за данный период выросло, конечно, повысит арендную плату при перезаключении арендного договора на новый срок. Тем самым излишек над средней прибылью будет “улавливаться” теперь именно им. 

Все это создает узел противоречий между собственником земли и функционирующим капиталистом по поводу сроков аренды земли. Интересам собственника отвечает сокращение этого срока. Функционирующий же капиталист заинтересован в увеличении сроков аренды земли. В конечном итоге, в результате борьбы противоположных интересов устанавливается конкретный срок аренды земли, который устраивает обе стороны. Существующие экономические отношения и права собственности остаются, по сути, теми же.

Рассмотрев дифференциальную земельную ренту, мы увидели, какова сущность данного излишка стоимости над средней прибылью, каков порядок его изъятия и кому он принадлежит. Однако в аренду сдаются не только те земли, на которых получается прибыль выше средней, но и участки, худшие по плодородию и местоположению, на которых все-таки создается прибыль в пределах средней. Означает ли это, что функционирующий капиталист на средних общественных участках получает прибыль ниже средней, оплачивая из нее арендную плату собственнику земли, или, в свою очередь, собственник земли не получает арендную плату, позволяя функционирующему капиталисту присваивать всю среднюю прибыль?

Очевидно, что и то, и другое маловероятно. Тогда как же быть с теми выводами, которые мы сделали выше. Или они неверны, или в сельском хозяйстве 100 единиц среднего общественного капитала создают стоимость большую, чем в других сферах производства, например, в промышленности, причем этот излишек не только не принимает участия в процессах перелива капитала и образования средней общественной нормы прибыли, но и целиком присваивается собственниками земли (только в таком случае собственник земли получит арендную плату за землю на худших из используемых участках, а функционирующий капиталист будет иметь такой же мотив поведения, как и все другие капиталы, - получение прибыли в пределах средней, что создаст для действующих капиталов реальный стимул для использования таких, пограничных с экономической точки зрения, участков).

Напомним, что в разных отраслях, например, промышленности, создается различное количество единиц прибавочной стоимости на 100 единиц капитала, но в результате действия механизма конкуренции происходит перелив капитала между отраслями и в конечном итоге устанавливается средняя прибыль (см. выше). Чем более совершенные средства производства используются в той или иной отрасли, тем выше органическое строение капитала и тем меньше та величина прибавочной стоимости, которая создается на каждые 100 единиц капитала, и наоборот: в отраслях с традиционными средствами производства на каждые 100 единиц капитала создается больше прибавочной стоимости (органическое строение капитала в этом случае ниже, чем в первом, например, 90С + 10V - в первом случае и 60С + 40V - во втором).

Скорее всего, сельское хозяйство относится ко второй группе отраслей, так как промышленный переворот в нем произошел позже (нами пока не рассматривается современное высокоразвитое сельское хозяйство), чем в других отраслях реального сектора. Но почему излишек над средней прибылью, созданный в сельском хозяйстве, не принимает участия в перераспределительных процессах, переливе капитала и установлении средней общественной нормы прибыли?

Это возможно только в одном случае - когда существует монополия частной собственности, не позволяющая “запустить” механизм перераспределения и перелива капитала. 

Именно такой порядок и господствует в капиталистической реальности, в результате чего собственники земли присваивают доход, обусловленный самим институтом частной собственности на землю (своеобразная форма капитала-собственности, представленного не только денежным капиталом (см. выше), но и собственностью на природное благо - землю). Этот доход - абсолютная земельная рента. Абсолютность ее обуславливается абсолютностью института частной собственности в условиях капиталистической организации производства и распространяется на все без исключения виды деятельности, в которых принимает участие земля (речь идет не обязательно о плодородной почве). 

Если присмотреться к ситуации повнимательнее, получается, что все виды хозяйственной деятельности связаны с землей (сельское хозяйство - с использованием плодородных почв, добывающая промышленность - с использованием земель, на которых (под которыми) находятся месторождения полезных ископаемых, обрабатывающая промышленность - с использованием земель, на которых располагаются конкретные предприятия, люди в быту (как потребители услуг и товаров) - с использованием участков земли, на которых находятся жилые дома, и проч.).

Национализация земли (переход из частной собственности в собственность государства) ничего не меняет по существу, за исключением того, что присваивает доход, связанный с собственностью на землю, теперь государство, которое сдает в аренду участки земли.

В реальной капиталистической действительности существуют институты и частной и государственной собственности на землю, создающие причудливую комбинацию реального присвоения абсолютной земельной ренты конкретными частными лицами или частными (негосударственными) институтами, например, церковными объединениями, и государственными учреждениями различных уровней (федеральными, региональными, местными).

Теперь настало время рассмотреть вопросы, касающиеся определения цены земли и рынка земли. Студентам предлагается сделать это самостоятельно2. Напомним, что принцип ценообразования по доходу нами уже был изучен, как и рынок специфических титулов собственности (фиктивный капитал).

Таким образом, прибавочная стоимость, созданная трудом наемных рабочих, присваивается различными группами капиталистов. Прежде всего, она принимает объективную форму средней общественной прибыли, распадающейся на предпринимательский доход, который присваивают непосредственные производители товаров (промышленные капиталисты) и торговые капиталисты, осуществляющие реализацию товара и доведение его до конечных потребителей, и ту часть средней прибыли, которую присваивают капиталисты-собственники (собственники денежного капитала в виде ссудного процента и собственники земли в виде абсолютной земельной ренты)3.

Основные вопросы раздела рассмотрены, поэтому мы вправе перейти к следующей части нашего исследования.



1 Студентам предлагается рассмотреть схемы, которые традиционно использу-ются в экономических исследованиях, посвященных проблемам ренты. Они были разработаны Д. Рикардо и развиты К. Марксом. См.: Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 25. Ч. 2. Гл. 37 -47.
2 Подробнее см.: Курс экономической теории. С. 155 - 157, 189 - 200.
3 Присвоение дифференциальной земельной ренты осуществляется конкретными капиталистами, чья прибыль выше средней, поставленными в определенные условия хозяйствования, в отличие от любого среднего (обычного) капитала, который в зависимости от своего места в системе общественного производства присваивает ту или иную часть средней прибыли. 
18. Капитал-монополия
(монополистический капитал)

Превращение капитала в капитал-монополию. Концентрация и централизация капитала и возможность присвоения прибыли выше средней на устойчивой основе. История превращения капиталов-монополий в господствующую экономическую форму капитала. Виды и формы монополий. Соотношение конкуренции и монополии. Монополистическая цена и монополистическая прибыль. Изменение мотива поведения капитала-монополии - стремление к абсолютному господству. Механизм присвоения монополистической прибыли (экономические и внеэкономические факторы). Роль немонополистического капитала в национальной экономике развитых, развивающихся стран и России. 

Как мы уже неоднократно отмечали, развитие экономической системы после появления капитала в качестве самостоятельной экономической формы сводится фактически к усложнению его структуры и отношений, которые он представляет. Так было, когда капитал, появившийся первоначально как специфическая форма денег, самовозрастающая в ходе своего движения, превратился на известном этапе своей эволюции в промышленный капитал, который подчинил себе все экономические отношения и реликтовые формы капитала (ростовщический и купеческий). Так было, когда промышленный капитал, в свою очередь, стал дробиться, выделяя из собственной структуры специфические формы капитала, такие как торговый, ссудный, капитал-функцию, капитал-собственность. Каждый из упомянутых капиталов стал специализированным, занимающимся самовозрастанием в специфической сфере человеческой деятельности. Это привело к росту производительной силы труда и фактически подготовило (предопределило) очередные качественные изменения в экономической системе и экономических отношениях в целом. Сдвиг произошел прежде всего в структуре капитала. Появился в качестве самостоятельного, воспроизводящегося на постоянной и собственной основе, монополистический капитал (капитал-монополия).

Превращение капитала в капитал-монополию и составляет содержание тех качественных изменений, которые были подготовлены всем предыдущим ходом развития экономической системы1.

Однако каким образом все-таки стал возможен этот переход, изменивший (говорим, забегая вперед) всю систему экономических отношений? Мы уже привыкли к тому, что предвестниками тех или иных изменений в системе были подвижки в производительных силах, развитие которых за некоторым пределом уже не “вмещалось” в существующие общественно-экономические формы и отношения. Так было и в данном случае.

Появление капитала-собственности в форме акционерного капитала позволило человечеству создать капиталы (предприятия, фирмы) такого размера, что им стали по плечу задачи, которые были немыслимы для промышленного капитала2. Процесс концентрации капитала (укрупнения) и его централизации (сосредоточение в руках немногих субъектов) создал возможность влияния на рынок и конкурентные условия со стороны узкого круга капиталов-гигантов, мощь и размер которых стали качественно отличаться от средних размеров предприятий (фирм), существующих в конкретной отрасли народного хозяйства.

Очевидно, что объектом такого воздействия стала средняя прибыль и условия ее присвоения. Это объясняется самой природой капитала как самовозрастающей стоимости. Сверхкрупные капиталы, производя значительную часть продукции отрасли, получили возможность присваивать на устойчивой основе прибыль выше средней, формируя (устанавливая) цены на рынке не на основе цены производства (издержки в пределах средних общественных и средняя норма прибыли на авансированный капитал, см. выше), а на основе “раздвоения” цен на монопольно высокие, по которым сбывается продукция фирм-гигантов, и монопольно низкие, по которым происходит закупка ими товаров3.

Исторический рубеж, когда в экономической системе произошли отмеченные изменения, пришелся на конец XIX - начало XX в. В 60 - 70-е годы XIX века крупнейшие капиталы стали принимать формы монополистических объединений, однако они еще непрочны, преходящи, присвоение прибыли сверх средней не происходит на устойчивой основе, а носит временный, спорадический характер. После мирового кризиса 1900-1903 гг. капиталы-монополии - это уже устойчивые, самовоспроизводящиеся капиталы, которые господствуют в базовых отраслях экономики развитых стран, таких как Великобритания, США, Германия, Франция, Россия и проч. 

Это дает основания говорить о том, что монополистический капитал (капитал-монополия) превратился в господствующую экономическую форму капитала.

Монополистический капитал подчиняет себе как сферу производства товаров, так и сферу их обращения, соответственно образуются два вида монополий (в сферах производства и обращения). Фирмы-монополисты прошли достаточно длинный путь собственной организационной эволюции (формы монополий)4.

Исторически первой формой монополии стал картель. Картель - это соглашение между юридически и коммерчески самостоятельными предприятиями, которые договариваются между собой о ценовой политике и дележе рынка. Здесь фирмы (достаточно крупные) вступают в юридическое соглашение с себе подобными. Это соглашение контрактного типа, так как его участники не теряют своей самостоятельности и являются в момент сделки равноправными.

Следует заметить, что картельная форма монополистического образования оказалась достаточно живучей. В настоящее время существует немало неформальных картелей в экспортно-импортной сфере и ряд легально действующих картелей. К ним относятся ОПЕК (Организация стран - экспортеров нефти, картельное соглашение между государственными нефтяными компаниями), “Семь сестер” (нефтяной картель семи ведущих западных нефтяных компаний). Картельные соглашения сейчас, как правило, попадают под действие антимонополистических законов, поэтому достаточно часто они заключаются на основе джентльменских соглашений5.

Другой формой, в которой существовал капитал-монополия, был синдикат. Это - объединение юридически самостоятельных предприятий, которые теряют коммерческую самостоятельность, так как сбыт продукции идет через единую сбытовую контору - синдикат. Здесь капитал-монополия представлен соглашением, которое ограничивает самостоятельность и суверенитет всех его участников. Можно утверждать, что это соглашение подпадает под характеристики контрактных, но оно не является только соглашением. Потеря коммерческой самостоятельности - это, возможно, первый реальный шаг к объединению разных капиталов в одну структуру (внутрифирменную). Необходимо заметить, что крупнейшие российские монополистические капиталы до 1917 года были представлены именно формой синдиката (“Продамет”, “Продуголь”, “Продвагон” и т. д.)6.

Следующей организационной формой капитала-монополии стал трест. Это - объединение, участники которого теряют и юридическую, и коммерческую самостоятельность, превращаясь в структурные подразделения одной фирмы. Американские крупнейшие фирмы, обеспечившие переход к поточно-массовому производству, - это как раз тресты (“Дженерал Моторз”, “Форд Моторз”, “Стандарт Ойл”, “Дженерал Электрик” и др.).

Несмотря на очевидные плюсы внутрифирменной иерархии, тресты имели, по крайней мере, два существенных недостатка - неповоротливость, ведущую при определенных условиях к невосприятию достижений научно-технического прогресса, и высокую вероятность бюрократизации и полной замены экономических отношений на административные (последнее небезопасно в условиях оппортунизма и стремления реализовать частные интересы бюрократии компании в ущерб общефирменным).

Преодолеть оба указанных недостатка можно было только отказавшись от трестовской формы организации. На месте трестов стали образовываться концерны. Концерн - это объединение предприятий, компаний (как юридически самостоятельных, так и несамостоятельных), связанных в единое целое системой участия, личной унией7, финансовыми, кредитными, научно-техническими и прочими связями. Стержень, обеспечивающий организационное единство этого объединения, - контроль.

В концерне выделяется головная компания, в руках у которой находятся все нити зависимостей. Данная организационная форма соединяет в себе и централизованное начало (контроль), и оперативно-хозяйственную самостоятельность подразделений. Жестко централизованы в концерне финансы, капиталовложения (инвестиции) и НИОКР (научные исследования и опытно-конструкторские разработки). 

Такая организационная структура в большей степени восприимчива к достижениям научно-технического прогресса и в меньшей мере, по сравнению с трестом, подвержена угрозе “заражения вирусом бюрократизма”9.

Концерн включает в себя сложные рыночные и нерыночные связи. Критерием выбора той или иной формы трансакции (сделки) во внутрифирменном обороте концерна является сопоставление издержек, которые несет в себе каждая из трех возможных форм экономической организации, из которых руководство концерном и осуществляет конкретный выбор (рынок, контрактная система, внутрифирменная иерархия). Концерн - современная форма организации крупного капитала-монополии.

Конгломерат - это концерн, фактически потерявший свое “отраслевое лицо”, когда отдельные бизнесы в компании никоим образом не связаны между собой (ни технологически, ни организационно)10. Такая форма организации крупного капитала-монополии, по нашему мнению, является гораздо менее устойчивой по сравнению с концерном. Именно поэтому конгломераты недолговечны, преходящи, подвижны.

Грань, отделяющая концерн от конгломерата, на первый взгляд, может показаться условной. Но, как нам представляется, она все-таки реальна. У любого крупного капитала-монополии, существующего в организационной форме концерна, есть “отраслевое лицо”, тот вид бизнеса, который либо дает большую часть реализованной продукции, либо технологически связан с другими видами деятельности. 

С появлением монополии на рынке усложняется вся система экономических отношений. Если ранее мы говорили о конкурентной среде, в которой капиталы стремятся реализовать собственные интересы, получая, в конечном итоге, прибыль в пределах средней, то с появлением монополии происходят изменения в среде обитания капиталов. Она представляет теперь сферу не только конкурентной борьбы различных капиталов, но и сферу борьбы конкуренции и монополии. 

Заметим, что отношения между конкуренцией и монополией достаточно сложные. Теперь одна без другой уже не может существовать. Происходят переходы конкуренции в монополию, и наоборот. Конкуренция существует рядом с монополией, предопределяя последнюю. С другой стороны, монополисты становятся конкурентами, борясь за абсолютное лидерство в отрасли, и т. д.11 Отныне рынок фактически имеет два начала - конкуренцию и монополию, отличаясь мерой того или другого. Появляются преимущественно конкурентные или преимущественно монополистические рынки12.

Материальной формой проявления существующей монополии (монополистической силы) становятся монополистическая цена и монополистическая прибыль. Выше мы уже упоминали двоякого рода цены, существующие на монополизированном рынке: монопольно высокие и монопольно низкие. 

Монопольно высокие цены включают в себя издержки в пределах средних общественных и прибыль (среднюю общественную и сверхприбыль). Присваивается такая прибыль крупнейшими капиталами, господствующими в определенной отрасли. Производя большую часть продукции, они могут определять условия ценообразования, навязывая их всем остальным производителям этой отрасли, которые вынуждены фактически подстраиваться под монополистическое поведение лидера. Данные цены устанавливаются в том случае, когда капитал-монополия выступает в качестве продавца.

Монопольно низкие цены, наоборот, включают в себя издержки в пределах средних общественных и прибыль, которая ниже средней общественной. Закупая большую часть продукции определенной отрасли, монополистические капиталы могут навязывать производителям данной продукции такие невыгодные условия реализации товара.

Источником монополистической прибыли может быть не только прибавочная стоимость, созданная в данном секторе национальной экономики, но и прибавочная стоимость, созданная во всех других отраслях, где монополистический капитал не господствует. Кроме этого, манипулирование монопольно высокими и монопольно низкими ценами создает так называемые “ножницы цен”, существование которых также используется монополистическими капиталами в качестве источника прибыли сверх средней общественной.

Результатом господства монополистических капиталов становится “раздвоение” самого понятия средней общественной прибыли. На одном полюсе устанавливается специфическая средняя норма прибыли для немонополистического капитала, которая ниже, чем средняя общественная в условиях гипотетического господства конкуренции. На другом полюсе устанавливается монополистическая прибыль выше средней общественной. 

Дело в том, что присваивать прибавочной стоимости больше, чем ее произведено наемными рабочими, возможно только в одном случае, когда и товар рабочая сила продается по монопольно низкой цене. В развитых странах этому препятствует достаточно сильное профсоюзное движение трудящихся. В странах с менее развитой экономикой это вполне возможно и тогда капиталы-монополии присваивают не только часть прибавочной стоимости за счет перераспределительных процессов, складывающихся в их пользу, но и часть необходимого труда рабочих (тогда рабочая сила в целом начинает воспроизводиться в хиреющем состоянии)13.

Появление монополистического капитала ведет к “раздвоению” и мотива поведения капитала. С одной стороны, немонополистический капитал по-прежнему стремится получать прибыль в пределах средней (правда, приходится мириться с монополистической силой в отрасли, которая может снизить получаемую обычным капиталом прибыль). С другой стороны, монополистический капитал изначально претендует на прибыль выше средней и получает ее на устойчивой основе за счет мощных перераспределительных процессов, протекающих на всех уровнях.

Отметим, что прибыль выше средней получает капитал, не побеждающий в конкурентной борьбе (это очень важно!). Этот капитал (в чистом виде), как правило, не имеет издержек ниже средних общественных за счет лучшей организации производства и не использует наиболее производительные средства производства. И то, и другое может привести к получению обычным капиталом прибыли выше средней общественной, но после того, как данные условия станут доступны всем другими капиталам, прибыль выше средней общественной исчезает. Монополистический же капитал получает прибыль выше средней общественной на устойчивой основе, независимо от уровня собственных издержек и технологической базы, которая им используется.

Можно сделать вывод, что мотив монополистического капитала - это не только присвоение прибыли выше средней на устойчивой основе, но также (что важнее) и стремление к абсолютному господству. Этот “внутренний” порок капитала мы отмечали еще в самом начале анализа данного специфического общественно-экономического феномена, когда деньги, превращаясь в капитал, были определены нами в качестве самовозрастающей стоимости. Целью капитала стало именно возрастание стоимости, что невозможно без стремления к господству на рынке, так как возрастание стоимости связано напрямую со скоростью протекания этого процесса. Если на рынке существует конкурентная среда, то достичь абсолютного господства над ним не представляется возможным. Иное дело, когда конкуренция подрывается монополией. Глубинный мотив поведения капитала - стремление к абсолютному господству посредством присвоения на устойчивой основе прибыли выше средней - именно здесь и может реализоваться в полной мере, что в действительности и происходит. Он реализуется не только при помощи экономических методов, но и с использованием иных, внеэкономических, прежде всего политических (подробно об этом будет сказано в следующем разделе при рассмотрении методов господства и обогащения финансового капитала и финансовой олигархии).

Вопрос о роли немонополистического капитала в национальной экономике студентам предлагается рассмотреть самостоятельно14.

Процессы монополизации не завершаются охватом капиталом-монополией сферы производства. Они неизбежно перемещаются во все сферы экономической, а также политической и социальной жизни общества. Эта неизбежность предопределяется стремлением капитала-монополии к абсолютному господству.

В следующем разделе работы предполагается рассмотреть образование монополистического капитала в сфере обращения денег (обращение товаров захватывается капиталом-монополией параллельно со сферой непосредственного производства) и появление нового качества монополистического капитала - капитала финансового. 



1 С политической точки зрения период господства монополистического капитала (в данном учебном пособии мы будем употреблять оба термина как синонимы) называется империализмом.
2 Именно в этот период в массовом порядке строятся железные дороги и другие крупнейшие инфраструктурные объекты (Суэцкий и Панамский каналы и проч.). Происходит становление новых отраслей индустрии на принципиально иной технической основе (металлургическая отрасль, транспортное и энергетическое машиностроение, производство бурового оборудования и др.).
3 В курсе микроэкономики данный феномен будет объяснен при помощи монополистической и монопсонической сил, которыми располагает капитал-монополия, подавляя конкуренцию.
4 См.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч. С. 87 - 94.
5 Читателям будет полезно ознакомиться с очерком о картелях и истории сговоров в электротехнике, см.: Экономическая Школа. Вып. 3. СПб. 1993. С. 200-204.
6 Интересный очерк о формах российских монополистических объединений см.: Экономическая Школа. С. 219-224.
7 Система участия - владение крупными пакетами акций различных компаний. Личная уния - взаимопредставительство финансовых магнатов в Советах директоров многих компаний и возникновение на этой основе центров контроля за деятельностью всех предприятий (фирм), в которых имеет место такое взаимопредставительство.
8 В рамках данного исследования авторы излагают только свою точку зрения на организационные формы капитала-монополии. В действительности, по материалам экономической литературы, единство более-менее существует только по определению таких организационных форм, как картель, синдикат, трест, а такие формы монополистической организации, как концерн, конгломерат, транснациональная корпорация (ТНК), многонациональная корпорация (МНК), определяются неоднозначно.
9 Следует заметить, что полного иммунитета от этой "болезни" организационная форма концерна дать не может. Одной из главных причин грандиозной структурной и научно-технической перестройки, проведенной в 80-х годах крупнейшим американским концерном "Дженерал Моторз" (общие затраты превысили 17 млрд. дол.), была именно забюрократизованность управления концерном.
10 Этот тезис никоим образом не противоречит положению о том, что современные концерны являются многоотраслевыми и диверсифицированными. Например, тот же "Дженерал Моторз", помимо автомобильного бизнеса, имеет в своей структуре и аэрокосмическое подразделение, но, по нашему мнению, здесь все-таки сохраняется технологическое единство и возможность "диффузии" технологий между автомобильным и аэрокосмическим подразделениями. Организационно же они являются равноправными составляющими этой гигантской корпорации, которая во всех справочниках по-прежнему (и справедливо) считается автомобильной.
11 К. Маркс говорил о диалектическом соотношении конкуренции и монополии. См.: Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 4. С. 166.
12 В действительности существуют и иные типы рынков (подробнее они анализируются в рамках курса “Микроэкономика”).
13 Заметим, что процесс присвоения капиталом части необходимого труда рабочих достаточно типичен для периода так называемого первоначального накопления капитала, когда он был наиболее агрессивной общественной субстанцией, противопоставляющей себя не только обществу, но и закону и морали, в нем господствующих. Интересно об истории первоначального накопления капитала написано в “Капитале” К. Маркса. См.: Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 23. Отд. 7.
14 Подробнее см.: Ичитовкин Б. Н. Немонополистический сектор экономики в системе современного монополистического капитализма. Красноярск, 1988. 
19. Финансовый капитал и финансовая олигархия

Образование монополистического денежного капитала. Банковские монополии и возможность присвоения монополистической прибыли на устойчивой основе. Виды и формы банковских монополий. Соединение, переплетение, сращивание монополистического промышленного и монополистического банковского капиталов. Образование финансового капитала как новой исторической формы организации капитала. Формы слияния, переплетения, сращивания монополистического промышленного и монополистического банковского капиталов. Организационные формы существования финансового капитала. Финансово-монополистические группы. Образование финансовой олигархии. Структура финансовой олигархии. Роль финансово-монополистических групп и финансовой олигархии в национальной экономике развитых, развивающихся стран и России. Методы экономического господства и обогащения финансового капитала (система участия, личная уния, уния с государством и проч.).

Процессы монополизации отражают существо капитала, стремящегося к самовозрастанию. Очевидно, что, захватив в основном сферу производства, капитал на этом не остановится. Следующим объектом монополистической экспансии становится денежный капитал, который ранее представал перед нами в форме ссудного капитала. 

Процесс институционального оформления ссудного капитала превратил его в банковский капитал, сделав банки специфическими капиталистическими предприятиями, оперирующими (покупающими и продающими) товар деньги (или денежный капитал, что, вероятно, точнее). В этой сфере процессы концентрации и централизации идут не менее быстро, чем в сфере производства. Мы знаем уже, что такое развитие событий неизбежно приводит к искажению конкурентных реалий рынка (в данном случае рынка денег и денежного капитала) и появлению монополистического капитала.

История развития народного хозяйства дает достаточно фактов, подтверждающих, что процесс становления капиталов-монополий в банковской сфере шел примерно в те же периоды, что и процесс монополизации в сфере производства, т. е. к началу XX века в сфере обращения денег сложились зрелые монополистические объединения, а капитал-монополия стал основным участником совершения сделок с деньгами.

Появление банковских монополий создало возможность присвоения прибыли выше средней на устойчивой основе при совершении сделок (операций) с деньгами. Здесь, как и в сфере производства, действует принцип “раздвоения” цен на монопольно высокие и монопольно низкие. По монопольно высоким ценам банковские капиталы-монополии продают денежный капитал тем, кому он необходим для бизнеса и иных целей. По монопольно низким же ценам банковские монополии мобилизуют временно-свободные капиталы промышленных капиталистов и частных лиц. Объем операций и размер денежного капитала, которым оперируют крупные банки-монополисты, позволяют самым непосредственным образом воздействовать на цены денежного рынка, определяя процентные ставки по всем видам операций.

Виды и формы монополий в денежной сфере мало чем отличаются от аналогичных в сфере производства (см. раздел 18), поэтому мы не будем специально останавливаться на данном вопросе.

Однако появление самостоятельных банковских монополий не только не завершило процесс монополизации экономики, но и придало новое ускорение данным процессам. Это стало особенно заметно, когда монополии сферы производства и монополии банковского сектора стали активно координировать и объединять свой бизнес. В результате процессов их соединения, переплетения, сращивания возникло новое качество капитала. Он превратился в финансовый капитал. 

Финансовый капитал - капитал, возникающий на основе соединения, переплетения, сращивания монополистического промышленного и монополистического банковского капиталов. Соединение, переплетение, сращивание - это фактически шаги образования финансового капитала. Условно можно говорить, что сначала промышленные и банковские монополии в стремлении максимизировать собственную прибыль соединяли свой бизнес (это не приводило к объединению собственности, речь шла только об объединении функции). Затем эти процессы стали сопровождаться переплетением собственности, взаимным владением акциями и прочими формами переплетения капиталов на уровне уже капитала-собственности. И, наконец, произошло сращивание, когда два типа разных монополистических капиталов прочно срослись в единый капитал, с едиными интересами и едиными действиями.

Возникло действительно новое качество капитала. Финансовый капитал - не только монополистический по своей природе, но и охватывает все стадии процесса движения капитала и все самостоятельные формы не только капитала-функции, но и капитала-собственности. Финансовый капитал - это исторически новая форма организации капитала, в которой невозможно отделить производство, обращение товаров от производства и обращения денег, капитал-собственность от капитала-функции. Если это и возвращение к реалиям времен промышленного капитала, то только внешнее, так как финансовый капитал - это такое качество капитала, которое невозможно было в эпоху господства промышленного капитала.

Конкретной формой организации финансового капитала становится финансово-промышленная группа (ФПГ), под которой мы будем понимать в дальнейшем объединение крупнейших капиталов-монополий сферы производства и крупнейших банковских монополий, имеющих общие интересы, общую стратегию и средства ее достижения.

Не стоит думать, что степень ассоциации (объединения) в рамках финансово-промышленной группы соответствует, например, отношениям, существующим внутри фирмы. Речь здесь идет о другом - в рамках финансово-монополистической группы (ФМГ) не требуется того уровня централизации, который имеет место в рамках собственно капиталов-монополий. Достаточным становится выделение (как правило, без организационного оформления) центра ФМГ, который формирует внятную единую стратегию, учитывающую интересы как капиталов-монополий реального сектора, так и капиталов-монополий банковского сектора, а также определяет и средства ее достижения. 

Таким образом, структура ФМГ сводится к совокупности центра и периферии. Она отдаленно напоминает такую организационную структуру капитала-монополии, как концерн (см. выше), однако стоит отметить, что в ФМГ мы не сталкиваемся с организационным оформлением существующих (реальных) отношений.

Первоначально крупнейшие ФМГ формировались вокруг крупнейших фамильных состояний финансовых магнатов, например таких, как Рокфеллеры, Морганы, Дюпоны, Меллоны и т. д. Затем финансово-монополистические группы все больше стали тяготеть к определенным территориям, объединяя различные финансовые капиталы различных семейных кланов (калифорнийская, чикагская ФМГ и проч.)1.

Пореформенная Россия не оказалась в стороне от общих процессов создания финансового капитала и финансово-промышленных (монополистических) групп. Несмотря на очевидную неразвитость ФМГ, российский финансовый капитал, конечно, представляет собой достаточно авторитетную экономическую силу в нашем Отечестве, влияющую на все стороны общественной и политической жизни2.

Становление финансового капитала приводит к образованию и соответствующей прослойки финансовых капиталистов - финансовой олигархии. Можно говорить, что финансовый капитал персонифицируется в финансовой олигархии. 

Эта прослойка имеет довольно сложную, но внешне размытую структуру, однако принадлежность или непринадлежность к финансовой олигархии - достаточно реальная вещь. Ряды финансовой олигархии подвижны, нестройны, происходит постоянное их обновление, но это не является существенным основанием для утверждения, что финансовая олигархия - это просто выдумка. Факт принадлежности к финансовой элите - высшая оценка состоятельности конкретных капиталистов3.

Однако предпринимательская элита - это только ядро финансовой олигархии. К нему примыкают представители “неэкономического сословия”, которые, на первый взгляд, не имеют ничего общего с представителями финансового капитала, но именно эти люди, обслуживая интересы крупнейших финансовых магнатов, превращают закрытый элитный бизнес-клуб в реальность общественной жизни конкретной страны.

К крупнейшим финансовым магнатам примыкают, образуя в конечном итоге финансовую олигархию, крупнейшие собственники-рантье, которые не принимают непосредственного участия в реальном бизнесе, верхушка (узкая прослойка) высших наемных менеджеров, распоряжающихся гигантскими капиталами финансовых магнатов, представители военной и государственной элиты, непосредственно связанные с финансовыми магнатами, а также узкая прослойка творческой и научной интеллигенции, непосредственно обслуживающая и защищающая интересы финансовых магнатов в соответствующих общественных институтах.

Финансово-монополистические группы и финансовая олигархия занимают очень важное место в жизни общества. Это связано и с концентрацией огромной экономической мощи, а также возможностью непосредственного воздействия на политические институты и средства массовой информации.

Теперь остановимся поподробнее на описании методов экономического господства и обогащения финансового капитала и финансовой олигархии.

Система участия - владение пакетами акций, позволяющее самым непосредственным образом воздействовать на деятельность предприятия (фирмы). Выше мы уже говорили, что современный контрольный пакет, как правило, существенно меньше 50%-го пакета акций. Именно это и дает возможность при вложении средств в контрольные пакеты (размер капитала позволяет!) контролировать гигантские пирамиды капитала сравнительно небольшими капиталами (например, 1 млрд. дол., вложенный в пакеты акций, дающих контроль, позволяет реально распоряжаться 4 - 5 млрд. дол. капитала). Источником обогащения в данном случае может стать учредительская прибыль4, которая в значительной степени, как правило, присваивается собственниками контрольного пакета акций, которые в состоянии формировать “удобные” органы управления крупнейшими компаниями (фирмами).

Личная уния - практика взаимного представительства финансовыми магнатами в органах управления различных компаний. Достаточно распространенным является участие одних и тех же знакомых персон в Советах директоров нескольких (порой до 10 и более) компаний. Очевидно, что во всех этих компаниях они реализуют один и тот же интерес. Это дает возможность опосредованным образом (не через реальную собственность) контролировать гигантские пирамиды капитала, обращая их деятельность в свою пользу.

Личная уния с государством означает, что высшие представители бизнеса время от времени перемещаются на государственную службу и обратно. Несмотря на существование ограничивающих законов (в случае перехода на госслужбу пакеты акций, как правило, передаются в доверительное управление), очевидно, что багаж новых связей после завершения работы высшими госчиновниками служит закреплению контроля над огромными пирамидами капитала. Аналогично и в случае с государственными чиновниками, которые с распростертыми объятиями принимаются на самые престижные и высокооплачиваемые должности в крупнейших компаниях. Возникает теснейший симбиоз финансового капитала (верхушки бизнеса) и верхушки государства. Это только усиливает власть финансового капитала и увеличивает возможности получения его представителями (финансовыми олигархами) максимума прибыли. 

Специфической формой обогащения финансового капитала являются государственные заказы (об этом подробнее см. в разделе 22).

Появление финансового капитала и финансовой олигархии не снимает “вопрос вопросов” для капитала - самовозрастание и стремление к господству. Поэтому предсказуемым представляется анализ следующего шага - выхода финансового капитала за национальные границы с целью укрепления собственных позиций. 



1 Подробнее о финансово-монополистических группах см.: Политическая экономия / Под ред. В. Радаева. М., 1992. Гл. 29.
2 Подробнее о становлении и развитии финансово-монополистических групп в России см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч. С. 282 - 283.
3 Достаточно вспомнить, с каким нетерпением ожидается опубликование списков самых богатых людей конкретной страны или мира. Пожалуй, наиболее признанным в мире является ежегодно публикуемый список американского журнала "Forbs".
4 Учредительская прибыль - дополнительный доход, который возникает в результате роста курса акций, когда реальная цена рынка превышает номинальную стоимость акции. 
20. Вывоз капитала и образование международных
монополий

Превращение монополистического капитала (финансового капитала) в международную, транснациональную силу. Вывоз товаров и вывоз капитала. Вывоз капитала (сущность, основные формы, роль и значение для экономики). Вывоз капитала и образование международных монополий (международного монополистического (финансового) капитала). Формы международных монополий (транснациональные, многонациональные корпорации) и их роль и значение в современной мировой экономике. Интернационализация рыночных отношений внутри международных монополий. Транснациональный характер создания и перераспределения прибавочной стоимости. Подрыв рыночных отношений в международных монополиях.

Монополистическому капиталу явно становится тесно в рамках национальных границ, где возможности возрастания прибыли ограничены. Выход за национальные границы с целью максимизации прибыли и защиты уже получаемых прибылей - очевидный и предсказуемый шаг в поведении такой общественной субстанции, как капитал.

В результате образуется транснациональный монополистический капитал. Однако это уже последние звенья цепи превращения капитала в международную силу. Первые же шаги (достаточно скромные) капитал предпринял тогда, когда произведенные им товары стали пересекать национальные границы для продажи их в других странах.

Экспорт товаров (вывоз товаров) стал исторически первой формой участия капитала в международной жизни1. Капитал стремился получить прибыль не меньшую, чем при продаже внутри “своих” стран. Однако рамки международной торговли со временем стали узкими для амбициозного капитала, и тогда он сам перешагнул национальные границы. Вывоз товаров дополнился вывозом капитала. Сопоставляя оба явления (вывоз товаров и вывоз капитала), мы должны признать, что обе формы международных отношений достаточно мирно уживаются друг с другом. 

Например, в настоящее время объем мировой торговли (международной) составляет величины порядка нескольких триллионов дол. в год и вывоз капитала исчисляется величинами того же самого порядка. Фактически стоит говорить, что данные процессы не конкурируют друг с другом (как правило), а дополняют. Поэтому мы не будем пытаться их ранжировать: какое из них более значимо и почему. Сконцентрируемся на анализе вывоза капитала2.

Прежде всего стоит отметить, что вывоз капитала по своей сути представляет вывоз отношений капитала (капиталистических производственных отношений). Это особенно было заметно, когда капитал развитых стран “осваивал” докапиталистические пространства стран Азии, Африки и Латинской Америки. Вместе с миллионами долларов, марок, фунтов стерлингов в данные страны распространялись и капиталистические отношения, причем не только организации производства, но и присвоения.

Вывоз капитала осуществляется в двух основных функциональных формах - вывоз предпринимательского и вывоз ссудного капиталов. В первом случае речь идет о вложениях капитала в экономику других стран посредством развития сферы производства и обращения (здесь у нас капитал-функция). В случае же вывоза ссудного капитала мы имеем дело с вывозом капитала в денежной форме (в виде банковских и государственных кредитов). Здесь речь идет о специфической форме сделки с деньгами - ссуде, когда собственность на денежный капитал остается в руках предоставившего кредит, причем деньги, в конечном итоге, возвращаются к кредитору с приращением (в виде ссудного процента, см. ранее). Можно смело утверждать, что в этом случае мы имеем дело с капиталом-собственностью.

Вывоз предпринимательского капитала, в свою очередь, представляется как вывоз портфельных и прямых инвестиций. В первом случае мы имеем дело с приобретением пакетов акций (не дающих контроля) зарубежных предприятий и компаний. Во втором же случае нам приходится сталкиваться или со строительством за границей предприятий (производственных мощностей), или с покупкой у зарубежных фирм пакетов акций, дающих контроль за их деятельностью3.

Особое место занимает вывоз капитала в виде вывоза лицензий и других прав, дающих возможность зарубежному предприятию использовать ту или иную передовую технологию. Внешне данная сделка (по покупке лицензий и патентов) выступает как обычная торговая (имеем дело со специфическим товаром-разрешением). Однако, по сути, это сделка с капиталом, потому что приобретение лицензии или комплекта оборудования дает возможность продавцу не просто воздействовать на работу данного предприятия, а фактически ее контролировать. Здесь мы сталкиваемся со специфическими формами контроля, напрямую не связанными с собственностью на капитал.

Вывоз капитала оказывает весьма существенное влияние как на экономику страны, вывозящей капитал, так и на экономику страны, ввозящей капитал.

В первом случае может возникнуть дефицит инвестиционных ресурсов в “своей” стране, если вывоз капитала значительно превышает обратный его приток в страну (в этой ситуации достаточно часто говорят о так называемой английской болезни, когда активная экспансия английского капитала фактически обескровила целые отрасли национальной экономики и для “лечения” понадобились достаточно серьезные меры по привлечению иностранного капитала в английскую экономику).

Однако вывоз капитала является и существенным плюсом для страны, вывозящей капитал, так как часть мировой прибавочной стоимости присваивается данным капиталом, который, естественно, должен “поделиться” и со “своим” государством (налоги, плата за разрешения на вывоз и проч.).

Итоговое влияние вывоза капитала на вывозящую страну складывается в результате “суммирования” этих разнонаправленных последствий.

В случае ввоза иностранного капитала также возникают последствия, как со знаком “плюс”, так и со знаком “минус”.

К положительным последствиям стоит отнести увеличение производства, занятости, приобщение к новым технологиям - все то, что связано с созданием иностранным капиталом новых производственных мощностей. Национальная экономика, принимающая капитал, на деле получает дополнительные финансовые ресурсы.

С другой стороны, иностранный капитал претендует и на часть прибавочной стоимости, созданной в данной стране (он может вывозить ее “домой”), и не упускает возможности оказать на принимающую страну не только экономическое, но и политическое давление, особенно если баланс движения капиталов складывается явно не в пользу страны, принимающей капитал. В этом случае вывоз капитала рассматривается как самая эффективная форма оказания воздействия на ту или иную страну. Это очень четко проявлялось в послевоенный период по отношению к западноевропейским странам, принимавшим в значительных масштабах американский капитал, и к развивающимся странам вообще.

Очевидным результатом вывоза капитала для него самого становится его превращение в международную (транснациональную) форму и образование международных капиталов-монополий (или просто - международных монополий)4.

Наука различает несколько форм международных монополий. Чаще всего говорят о транснациональных и многонациональных монополиях (корпорациях - ТНК и МНК соответственно). Определимся с данными понятиями. Транснациональная корпорация - это однонациональная по капиталу и контролю, но многонациональная по сфере деятельности компания (фирма, монополия). Многонациональная корпорация - это многонациональная (как правило, двунациональная) по капиталу и контролю, и многонациональная по сфере своей деятельности компания (фирма, монополия).

Первые (ТНК) встречаются гораздо чаще. Это очень типичная форма международных монополий, к ним относятся, например, “Дженерал Моторз”, ИБМ, “Майкрософт” и проч. МНК же встречаются намного реже. Из устойчивых, существующих уже почти век, стоит выделить англо-голландские компании “Ройял Датч-Шелл” и “Юнилевер”. МНК активно создавались в 70-е годы нашего столетия, но практически все они оказались непрочными, распавшись в конечном итоге на те же части, из которых и создавались, например, “Данлоп-Перелли” или “АГФА-Геверт”.

Справедливости ради стоит сказать, что современные крупные фирмы - это, как правило, ТНК (их международный характер ни у кого уже давно не вызывает сомнений). Это действительно гиганты. По данным 1999 года, ведущие американские компании реализовали продукции (в млрд. дол.): “Дженерал Моторз” - 176,6, “Вол Март” - 166,8, “Экссон - Мобил” - 163,9, “Форд Мотор” - 162,6, “Дженерал Электрик” - 111,6, получив при этом прибыли соответственно (в млрд. долл.): 6,0; 5,4; 7,9; 7,2; 10,7 (для сравнения - крупнейшая российская фирма РАО “Газпром” произвела продукции на 12,3 млрд. дол., получив при этом прибыли 1,87 млрд. дол.)5.

Очевидно, что капиталы таких размеров, чьи доходы вполне сопоставимы с национальным доходом многих малых, средних и даже крупных стран, претендуют на роль самостоятельных и очень серьезных участников (субъектов) современной мировой экономики. Заметим, что представленные цифры - это только верхушка айсберга этих гигантов, так как вокруг них существуют тысячи и даже десятки тысяч предприятий (фирм), юридически самостоятельных, но “включенных” в единый технологический процесс крупнейших монополий и реально от них зависящих6.

Современные крупнейшие международные монополии стремятся напрямую воздействовать и на мирохозяйственные процессы, и на политические решения.

Появление столь крупных производственно-сбытовых и финансовых комплексов, каковыми являются ТНК и МНК, создает новый тип экономических отношений внутри компаний. Происходит их интернационализация, при этом также подрывается и рыночный характер связей.

Современные ТНК и МНК ведут деятельность в десятках стран мира. Продукт, по мере его производства, может несколько раз пересекать национальные границы, участвуя в международной торговле (не выходя при этом за “границы” ТНК и МНК)7. Такое положение дел дает возможность руководству крупнейших компаний использовать во внутрифирменном обороте не рыночные, а назначаемые (трансфертные) цены. Таким образом, значительные потоки товаров и услуг фактически выпадают из нормального рыночного оборота, хотя формально совершают рыночное движение. 

Все это используется финансовой олигархией для перераспределения прибавочной стоимости, созданной в масштабах всего мирового хозяйства, в свою пользу. Характер создания и присвоения стоимости и прибавочной стоимости также принимает транснациональную форму. При этом достаточно сложно вообще определить источник прибавочной стоимости при производстве и реализации конкретного товара (в какой стране и какое количество стоимости и прибавочной стоимости производится).

Подрыв рыночных отношений внутри международных монополий - это очень серьезная проблема, которая подробно рассматривается в рамках курса “Теория организации”. Для нас же важен сам факт того, что происходит искажение рыночных отношений и рынка субъектами, которые объективно возникли именно в результате становления и развития такой экономической формы, какой является рынок. В рамках крупнейших международных монополий искажается основной рыночный принцип - принцип эквивалентности в обмене (деятельностью и товарами). 

Пользуясь тем, что внутрифирменный оборот не представляет собой движение продукта труда в форме товара (товаром продукт труда становится только тогда, когда он “покидает” ТНК или МНК, вступая в процесс конечного обмена), крупнейшие капиталистические предприятия на всех стадиях производства подменяют эквивалентный обмен деятельностью искусственными трансфертными ценами, которые напрямую не связаны с реальными затратами труда на стадиях производства готового продукта. 

Это дает возможность искажать пропорции международного обмена (подрывать принцип эквивалентности и в обмене), так как перемещение продукта по стадиям изготовления, сопровождающееся пересечением национальных границ, в реальной статистике учитывается по искусственным трансфертным ценам, скрывающим и подлинные издержки ТНК и МНК, и их структуру.

Основные вопросы раздела рассмотрены и мы можем перейти к анализу проблемы общественного воспроизводства капитала.



1 Отметим, что вывоз товаров был типичным для купеческого капитала. Однако данный тип капитала представлял собой специфическую форму товарно-денежных отношений и не мог быть связан с промышленным капиталом, который нами анализируется в рамках предложенной историко-логической концепции.
2 Вывоз капитала из страны представлен экспортом капитала, а ввоз в страну - его импортом.
3 Например, американская статистика относит к прямым капиталовложениям приобретение у зарубежного предприятия пакета акций больше 10%. В этом случае вы фактически получаете возможность напрямую воздействовать на работу зарубежного предприятия.
4 Не стоит забывать, что основным участником процесса вывоза капитала является финансовый капитал, поэтому речь идет о международном финансовом капитале, который организационно теперь предстает перед нами в виде международных монополий.
5 Подробнее см.: Управление персоналом. 2000. № 9. С. 85 - 86.
6 Подробнее об этом см.: Акулов В. Б., Рудаков М. Н. Указ. соч. С. 72 - 76.
7 Эксперты утверждают, что до одной трети всей мировой международной торговли представляет собой внутрифирменный оборот ТНК и МНК. 
. Общественный капитал и его воспроизводство

Воспроизводство капитала. Общественное воспроизводство. Общественный продукт и методы его измерения. Система национальных счетов и ее основные понятия (валовой внутренний продукт, валовой национальный продукт, располагаемый доход и проч.). Потребление, сбережения, инвестиции. Их роль в процессе воспроизводства. Реализация общественного продукта. Условия реализации при простом и расширенном воспроизводстве. Экономический рост и его типы: экстенсивный и интенсивный. Капиталистический цикл и его фазы. Материальная основа цикла (массовое обновление основного капитала, его активных элементов). Волны экономической динамики (длинные волны Н. Кондратьева, другие подходы).

Проблема воспроизводства индивидуального капитала нами была рассмотрена в разделе 10, где анализировалось накопление капитала. Новое обращение к этой проблеме связано с изменением уровня ее рассмотрения, а именно: в данной части работы нас будет интересовать воспроизводство не индивидуального капитала (его накопление), а всего общественного капитала как совокупности всех капиталов, участвующих в хозяйственной жизни, в создании прибавочной стоимости.

Общественное воспроизводство предполагает непрерывность процесса общественного производства и постоянное возобновление не только производительных сил, но и производственных отношений капитала, отношений присвоения (собственности на средства производства и продукт труда), отношений найма и проч.

Результатом деятельности общественного капитала за определенный период (месяц, квартал, год) является совокупный общественный продукт (СОП). Очевидно, что измерить СОП мы можем только на основе сопоставимых величин. Такими могут быть только денежные единицы, т. е. СОП может быть определен в млрд. (млн., трлн.) рублей, долларов, марок (в зависимости от страны, чей СОП мы рассчитываем). Статистика разных стран использует схожие методы измерения совокупного общественного продукта. Однако наибольший интерес представляют собой сопоставления во времени (на сколько изменился СОП за определенный период времени) и между странами (как, например, соотносится СОП России и США за 1985 или 1999 год).

Для того чтобы произвести сопоставление во времени, необходимо делать сравнения в единых (неизменных) ценах. Для этого цены и структуру СОП за определенный год используют как базовые, а СОП за другие годы сопоставляют в ценах базового периода. Это позволяет избежать искажений, вызываемых изменением цен и структуры общественного производства.

Международные сопоставления делать сложнее, но общий подход остается тем же. Добавляется еще одна переменная, связанная с необходимостью сопоставления СОП разных стран в единой валюте. Наиболее точным способом сравнения является оценка результата хозяйственной деятельности стран на основе паритета покупательной способности валют. Сохраняя общий подход к базовым ценам и структуре, мы пытаемся оценить, во что, например, обходится та же самая “корзина” представительных товаров при покупке ее, скажем, в США и России. В результате мы получаем определенное соотношение между рублем и долларом, отличное от соотношения рыночных курсов этих валют. Но полученный паритет покупательной способности представляется более точной основой международных сопоставлений1.

Заметим, что концепция совокупного общественного продукта базируется фактически на марксистской концепции стоимости и не получила широкого распространения и признания. Общепризнанной стала концепция, предложенная в системе национальных счетов (СНС)2.

Теперь необходимо проанализировать некоторые важнейшие причинно-следственные связи, которые существуют в народнохозяйственной системе в целом.

Как мы уже говорили, человек не может прекратить производить, так как при этом произойдет прекращение потребления. С другой стороны, производство является собственно потреблением, и наоборот. В связи с этим нам необходимо ввести в анализ такие экономические процессы как потребление (использование полученного дохода в текущем периоде времени) и сбережение (перенесение потребления на будущий период).

Сами по себе и потребление и сбережение не являются чем-то загадочным и необычным. Очевидно, что каждый индивид вправе использовать полученный доход так, как он представляет себе возможным, часть используя в текущем периоде времени (приобретение продуктов питания, одежды и проч.), а часть сберегая, перенося потребление на будущие периоды (приобретение товаров длительного пользования, жилища и проч.). Однако когда речь идет об общественных процессах потребления и сбережения, то здесь происходят очень интересные процессы. 

Возникает класс людей, которые в состоянии производительно использовать сбереженное каждым членом общества. Это - предприниматели, которые инвестируют средства в те или иные проекты по созданию новых производственных мощностей и новых рабочих мест соответственно. Таким образом, сбережения людей каким-то неизвестным путем на уровне общества трансформируются в инвестиции, в результате чего происходит возрастание стоимости данных средств (самовозрастание капитала), а упомянутые выше предприниматели - это уже хорошо знакомые нам функционирующие капиталисты.

Загадка разрешается действительно просто. Миллионы потребителей сберегают часть своего дохода, которая, превращаясь во временно свободные денежные средства, “улавливается” банками, предоставляющими ее функционирующим капиталистам в виде кредитов для реализации инвестиционных проектов. Такое развитие событий и позволяет на уровне всего народного хозяйства трансформировать сбережения в инвестиции.

Теперь настало время подробнее рассмотреть проблему реализации общественного продукта. Стоит заметить, что мы будем говорить о реализации совокупного общественного продукта по марксистской концепции. Научная важность такого подхода обуславливается тем, что между двумя концепциями (марксистской и системы национальных счетов) нет непреодолимых преград, особенно когда речь идет о народнохозяйственном уровне. Это касается прежде всего таких понятий, как конечный общественный продукт (КОП) и валовой внутренний продукт (ВВП). В обеих концепциях они интерпретируются одинаково:

	КОП = А + V + M,
	(15)


где А - стоимость потребленных средств производства, V - стоимость, затраченная на приобретение рабочей силы (ее найм), M - прибавочная стоимость;

	ВВП = ВД – ВИ,
	(16)


где ВД - валовой доход всех экономических субъектов, ВИ - внешние издержки всех экономических субъектов.

Строго говоря, количественно КОП и ВВП совпадают, фактически представляя собой сумму конечной продукции и добавленной стоимости. Другого вывода и не могло быть, так как народнохозяйственная система едина, а существуют различные ее описания, но и та и другая интерпретация касается одного и того же - продукта функционирования всей национальной экономики.

Таким образом, проведение анализа условий реализации совокупного общественного продукта позволит определиться с некоторыми важнейшими народнохозяйственными пропорциями, которые существуют и в рыночной экономике, и в экономике советского типа.

Реализация общественного продукта - это возмещение по стоимости и в натуре всех элементов совокупного общественного продукта. При этом должны быть воспроизведены и соответствующие отношения (присвоения средств производства и продукта труда, отношения собственности на рабочую силу и найма).

Марксов подход исходит из существования двух подразделений национальной экономики - создающих средства производства и предметы потребления (первого и второго подразделения). В применяемых нами понятиях мы имеем следующую формулу:

	СОП = 1 (С + V + M) + 2 (C + V + M).
	(17)


Это функциональное деление не зависит от характера экономики. Очевидно, что для реализации совокупного продукта необходим обмен между двумя выделенными подразделениями, так как первое подразделение, производящее средства производства, нуждается в предметах потребления как для наемных работников, так и капиталистов. В свою очередь, второе подразделение, создающее предметы потребления, нуждается в средствах производства для продолжения процесса создания благ, удовлетворяющих те или иные человеческие потребности.

Столь же предсказуемым является то, что такой обмен должен быть обменом эквивалентов (обоснование принципа эквивалентности в обмене см. выше, раздел 2).

Отмеченные положения для общественного капитала соответствуют выводам, сделанным для накопления индивидуального капитала (см. раздел 10). Там мы говорили, что для простого воспроизводства можно всю присваиваемую капиталистом прибавочную стоимость использовать для личного потребления. Для расширенного же воспроизводства обязательно превращение в новые элементы капитала (средства производства и рабочую силу) части присвоенной прибавочной стоимости. 

Это означает, что при использовании всей прибавочной стоимости капиталистами первого подразделения на приобретение предметов потребления мы будем иметь дело с простым общественным воспроизводством совокупного продукта (реализацией по стоимости и в натуре, а также соответствующих экономических отношений - капиталисты по-прежнему останутся собственниками средств производства и продукта труда, а наемные работники - собственниками рабочей силы, которую они должны продавать для приобретения необходимых предметов потребления). 

Итоговая пропорция реализации при простом общественном воспроизводстве примет вид:

	1 (V + M) = 2 C.
	(18)


Если мы переходим к расширенному воспроизводству, то должны часть прибавочной стоимости направить на приобретение дополнительных элементов капитала. В этом случае произойдет нарушение равновесия в представленной выше формуле:

	1 (V + M) > 2 C.
	(19)


Равновесие будет восстановлено только в том случае, если первое подразделение произведет больше средств производства, а второе - больше предметов потребления. Для этого в обоих подразделениях имеется все необходимое - дополнительные элементы капитала (как средства производства, так и рабочая сила). В результате произойдет возмещение по стоимости и в натуре всех возросших элементов СОП3.

Важнейший вывод, который можно сделать после рассмотрения марксова подхода к проблеме реализации совокупного общественного продукта, сводится к необходимости поддержания пропорциональности между отраслями в народном хозяйстве, и прежде всего между производством средств производства и предметов потребления. Он особенно актуален для рыночной экономики, где общественное признание продукт получает только после процесса производства, когда выясняется, по каким ценам и в каком количестве рынок готов принять товар, будь то средства производства или предметы потребления. Данное стихийное выравнивание потоков продукции двух подразделений неизбежно создает условия для кризисов и прочих народнохозяйственных коллизий (подробнее см. далее).

Процесс расширенного воспроизводства общественного продукта, взятый в реальном времени, представляет собой экономический рост. Это - господствующая тенденция общественного развития. Она связана с общим прогрессом человеческого общества, средств производства, самого человека. Этой тенденции не могут помешать ни крупные экономические потрясения (например, Великая депрессия 1929 - 1933 гг.), ни войны (мировые или гражданские).

Существуют два типа экономического роста.

Первый - экстенсивный, когда возрастание общественного производства обуславливается увеличением количества используемых в народном хозяйстве ресурсов.

Второй - интенсивный, когда возрастание общественного производства обуславливается увеличением эффективности использования имеющихся в экономике ресурсов (заметно растет производительность общественного труда).

Заметим, что при рассмотрении реального экономического роста в конкретной экономической системе можно найти как элементы экстенсивного, так и интенсивного типов роста. Поэтому необходимо стремиться к преимущественно интенсивному типу роста, так как в этом случае общественные ресурсы используются наиболее эффективным способом. Исторически преимущественно интенсивный тип проявил себя в полной мере в последние 20 - 30 лет в развитых странах мира. Это дало возможность даже при низких (относительно) темпах экономического развития повышать жизненный уровень населения, создавать систему, которая “встраивает” материальное и нематериальное производство в систему взаимоотношений человек - природа с наименьшей нагрузкой на биосферу. Такой подход дал возможность вести разговор об экологизации производства (некоторые исследователи даже заговорили о новом разделе знания - эконологии, неком симбиозе экономики и экологии).

Несмотря на очевидно господствующую тенденцию к росту объемов производимой продукции, в движении развитой экономики достаточно четко прослеживается чередование периодов роста производства и его спада. Этот феномен обосновывается цикличностью экономического развития4. Цикл (хозяйственный) выглядит следующим образом:
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Рис. 1. Хозяйственный цикл товарно-денежной (капиталистической) экономики
Выделяют четыре фазы цикла: 1 - кризис, сопровождающийся спадом производства, 2 - депрессия, когда общественное производство топчется на месте, 3 - оживление, растущее производство восстанавливается до докризисного уровня, 4 - экономический подъем, сопровождаемый быстрым экономическим ростом. Капиталистический цикл можно рассматривать и в иной плоскости: в фазе кризиса происходит временное насильственное и разрушительное восстановление нарушенных ранее экономических пропорций (вспомним, что рынок не дает никаких гарантий ни производителям, ни потребителям), затем в результате роста производства пропорции вновь приходят в неравновесное состояние, что делает непреодолимым последующий кризис с его очистительной для экономики миссией.

Однако пока непонятно: что же все-таки является материальной основой собственно циклического развития? Не ответив на данный вопрос, мы не можем утверждать, что в состоянии воздействовать на циклическое развитие с целью сокращения амплитуды колебания объема производства. Напомним, что любой спад производства обостряет весьма серьезно социальные проблемы и грозит самой стабильности общества.

Материальной основой цикла является массовое обновление основного капитала. Почему данный процесс, вполне естественный для предпринимателей, принимает характер массового явления? Напомним, что наши предприниматели (капиталисты) независимы, суверенны, самостоятельны в принятии своих решений и конкретных действиях. Но есть серьезные объективные обстоятельства, которые заставляют независимых субъектов действовать фактически в резонанс. Таковым представляется угроза морального износа второго рода. Как мы уже отмечали выше, в этом случае потери предпринимателя столь очевидны, что замена устаревшего оборудования происходит до истечения его срока службы, сразу же по мере появления новых по производительности и качеству средств труда.

Такие периоды, как правило, совпадают с фазой депрессии и запускают механизм циклического подъема. Очевидно, что замена средств труда требует значительных инвестиций, а инвестиции - это залог будущего роста производства, т. е. не только перехода к оживлению, но и выхода на траекторию экономического подъема. Ограниченный срок службы элементов основного капитала предполагает их периодическую замену и, следовательно, собственно циклическое развитие национальной экономики.

История циклического развития товарно-капиталистического хозяйства начинается с экономического кризиса в Англии в 1825 году. К середине 19 века цикличность проявилась как объективная реальность и в мировой экономике. Кризисы и подъемы стали носить практически всемирный характер, охватывая с периодичностью раз в 8 - 10 лет капиталистическое производство.

Современная развитая экономика также подвержена цикличности. Однако она содержит ряд новых моментов, связанных с деятельностью государства (см. раздел 22) и научно-технической революцией5.

Помимо коротких волн (8 - 10 лет), существуют и длинные волны экономической динамики - периоды более высоких темпов экономического роста чередуются с периодами его общего замедления. Наиболее известной трактовкой причин существования таких волн в экономике является интерпретация нашего соотечественника Н. Кондратьева6.

Материальной основой такой цикличности обычно является массовое обновление основных элементов инфраструктуры, которые, как правило, “живут” 30 - 50 лет. Угроза морального износа второго рода синхронизирует деятельность большинства предпринимателей, создавая само явление массового обновления элементов инфраструктуры. Переход к новым инфраструктурным объектам сопровождается ускорением инвестиционного процесса и ускорением темпов экономического роста, и наоборот - сохранение существующего типа инфраструктуры не стимулирует инвестиционный процесс и негативно сказывается на динамике экономического развития (темпы роста замедляются).

Вопросы, поставленные в данном разделе, нами рассмотрены, поэтому мы вправе перейти к следующей части исследования, где специально будет анализироваться государство в качестве экономического субъекта.



1 Студентам будет интересно ознакомиться с международными сопоставлениями результатов хозяйственной деятельности (в форме валового внутреннего продукта (ВВП)). См.: Вопросы экономики. 1997. №5. С. 149-158.
2 Подробно система национальных счетов рассматривается в курсах "Статистика" и "Макроэкономика". Определения основных понятий СНС даны в Приложении 3 (валовой внутренний продукт, валовой национальный продукт, располагаемый доход).
3 Представляется, что студентам будет весьма полезно познакомиться со схемами К. Маркса и их интерпретацией, см.: Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 24. Гл. 20, 21.
4 Цикличность развития свойственна всем видам материи: неживой, живой, общественной.
5 Определение см. в Приложении 2.
6 Подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 15 (п. 5). 
22. Государство и экономика

Роль государства в современной экономике. Государство как экономический субъект. Становление государства в качестве экономического субъекта. Его отличие от иных типов экономических субъектов. Главные функции государства в экономике (регулирующая, эффективности, справедливости). Прямые и косвенные методы воздействия государства на экономические процессы. Государственная собственность, национализация, приватизация. Государственный заказ. Косвенные методы регулирования (фискальная и денежная политики). Основные подходы к вопросу о регулировании государством экономических процессов (кейнсианская и классическая традиции). Государственный бюджет, государственный долг, налоговая система и основные виды налогов (общий подход).

Современная высокоразвитая экономика является не только многоукладной (см. раздел 4), но и многосубъектной. В ней действует огромное количество как разнообразных производителей (фирм, предприятий), так и потребителей. Кроме непосредственных независимых, суверенных и самостоятельных субъектов, осуществляющих процесс производства и обращения, в экономике заметную (и все более возрастающую) роль играют и регулирующие субъекты, стремящиеся упорядочить в предсказуемом направлении всю экономическую систему. Самым важным субъектом такого рода, конечно, является государство1. Ему принадлежит немалая часть общественного (национального) богатства, оно формулирует основные условия действия частного капитала (через налоги, государственные расходы, таможенные пошлины), через государственный бюджет происходит перераспределение значительной (и возрастающей) части созданного валового внутреннего продукта, государство формулирует стандарты социальной политики, оказывает помощь наименее защищенным слоям населения и т. д.

Даже беглого взгляда достаточно для того, чтобы убедиться, что государство является в экономике регулирующим субъектом, оно стремится изменить условия функционирования всех без исключения субъектов хозяйственных отношений. Обычно это называется регулированием среды обитания экономических субъектов.

Однако государство не сразу стало таким специфическим экономическим субъектом. Период превращения в регулирующий субъект - достаточно длителен. Первоначально государство фактически сводило свое участие в экономической жизни к сбору налогов2. Вероятно именно это и дало основание назвать государство “ночным сторожем” экономики.

По мере усложнения системы экономических отношений государство стало тем субъектом, который начал вырабатывать рамки действий экономических субъектов (законодательные акты, другие правовые ограничения). Однако выполнение государством отмеченных выше функций еще не дает оснований утверждать, что оно становится экономическим субъектом. Такие возможности возникают в связи со становлением капитала-монополии и необходимостью защиты института конкуренции от разрушающего действия монополистической силы на рынке.

Капитал-монополия, присваивая на устойчивой основе прибыль выше средней, через механизм монопольно высоких и монопольно низких цен перераспределяет в свою пользу созданную в обществе прибавочную стоимость. В результате, с одной стороны, потребители вынуждены оплачивать монополиям их сверхвысокие прибыли, с другой стороны, появляются отрасли, где возникает нехватка инвестиционных ресурсов (структурно-больные отрасли), в противоположность тем секторам хозяйства, где хозяйствуют капиталы-монополии. 

Очевидно, что это напрямую ущемляет интересы и потребителей, и производителей структурно-больных отраслей. Такое положение вещей в целом негативно сказывается и на общей хозяйственной ситуации, создавая узлы трудноразрешимых в рамках рынка противоречий. 

Преодолеть данное противоречие и призвано государство, превратившееся в регулирующий экономический субъект. Наши потребители, используя свое право избирателя, приводят в законодательные органы власти таких парламентариев, которые принимают антимонополистические законы (законодательная ветвь власти государства). Само же государство в лице правительства превращается в мощного субъекта перераспределения валового внутреннего продукта в пользу структурно-больных отраслей за счет прогрессивного налогообложения капиталов-монополий. Отсюда буквально полшага до осуществления и регулирующих функций в экономической системе.

Отличие государства как экономического субъекта от прочих экономических субъектов, с которыми мы познакомились ранее, состоит именно в регулирующей функции и возможностях воздействия на экономическую систему с целью упорядочивания действий и производителей, и потребителей. Государство - политическая реальность. В этом плане стоит говорить, что оно есть внеэкономическая сила. Однако при помощи сугубо экономических рычагов государство способно изменить поведение всех экономических субъектов, причем в предсказуемом направлении. 

Приведем простой пример: изменилась (снизилась) ставка налога на прибыль. Очевидно, что этот импульс (информационный) не останется без внимания со стороны предприятий, фирм (производителей в целом), которые воспримут его как снижение собственных издержек и возрастание прибыли при прочих равных условиях. Такое изменение ситуации подтолкнет их к корректировке производственных программ в сторону увеличения производства, в результате чего общее производство в стране должно возрасти (возрастает и ВВП в конечном итоге).
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где Тр – ставка налога на прибыль, Тс – издержки производства, Р – прибыль, Q – объем производства фирмы, GDP – ВВП.

Понятно, что при постановке цели изменить динамику производства на положительную (например, на стадии кризиса) государство вполне может пользоваться снижением ставок налогов на прибыль. Очевидно, что на стадии подъема необходимо действовать в противоположном направлении.

Чаще всего в качестве основных функций государства в экономике определяют функции регулирования, эффективности и справедливости. Приведенный только что простой пример вполне может стать иллюстрацией первой из перечисленных функций. Понятно, что регулирующие воздействия государства гораздо сложнее, многовариантнее, чем приведенный пример (об этом мы скажем чуть позже).

Функция эффективности представляется очевидной, так как мы утверждаем, что государство именно экономический субъект. Напомним, что всякий экономический субъект действует, сопоставляя результат и затраты собственной деятельности (см. выше). Государство не должно быть исключением. Проблемы определения издержек попросту не существует, так как государственные расходы достаточно точно определяются национальной статистикой и ограничиваются рамками (законодательными) в виде бюджетов всех уровней. Другое дело - определение результата деятельности государства.

Определить его столь же точно, как и затраты, не представляется возможным, так как неочевидным является сам результат деятельности государства. Даже в нашем простом примере, приведенном выше, мы не можем с определенной точностью отметить: производители изменили свои производственные программы, только руководствуясь импульсами, исходящими от государства (снижение ставки налога на прибыль), или в результате других причин и мотивов (скажем, конкретная фирма, выпускающая новую продукцию, и так планировала расширение собственного производства). Напомним, что производителей миллионы и все они независимы, суверенны, самостоятельны в принятии собственных решений. 

Все сказанное означает, что в привычных экономических координатах (рублях, долларах и проч.) определить результат функционирования государства не представляется возможным. Однако стоит отметить, что все-таки можно это сделать косвенным путем, а именно определив существует ли социальная стабильность в обществе или нет, имеются ли у экономических субъектов возможности реализации собственных экономических интересов или их действия ограничиваются нестабильной политической или социальной ситуацией, неопределенностью. 

Таким образом, при реализации функции эффективности общество должно, минимизируя в разумных пределах государственные расходы, стремиться к социально-политической стабильности на основе нормального развития всех экономических субъектов на принципах реализации ими собственных интересов.

Говоря о выполнении государством функции эффективности, стоит отметить, что оно (государственные чиновники), конечно же, имеет и собственные интересы, которые могут взять верх над интересами общества. Тогда государство превращается в своеобразную “кормушку” для приближенных к нему экономических субъектов и реализация функции эффективности становится сомнительной, даже при социально-политической стабильности в обществе.

Выполнение государством функции справедливости связано с объективно существующей в обществе неравномерностью распределения доходов и различиями в возможностях людей. Определенные категории людей просто не в состоянии быть столь же эффективными в хозяйственной деятельности как все остальные члены общества (дети, молодые мамы, старики, инвалиды и др.), поэтому общество должно о них позаботиться. 

Для этого за счет государственных средств осуществляются программы социальной помощи малоимущим, программы социальной адаптации инвалидов и т. д. Это требует значительных средств, которые должны быть мобилизованы государством, а затем адресно перераспределены в пользу определенных социальных групп и слоев населения. Таким образом государство и реализует функцию справедливости.

Выполнение государством основных функций напрямую связано с теми методами, которые используются данным специфическим экономическим субъектом при воздействии на экономику. Выделяют прямые и косвенные методы воздействия государства на экономические процессы. К первым относят управление предприятиями, принадлежащими государству или со значительным государственным участием, а также непосредственное воздействие при помощи законодательных актов и нормативов, которые принимаются государством (исполнительной, законодательной и судебной ветвями власти). Ко вторым относят, как правило, использование бюджета и денежной массы для изменения поведения экономических субъектов. Рассмотрим их поподробнее.

Государственная собственность играет определенную роль в любой национальной экономике, охватывая в настоящее время 2 - 10% валового внутреннего продукта в развитых странах и до 30 - 40% ВВП в развивающихся странах. Стоит заметить, что объектами госсобственности в основном становятся отрасли народного хозяйства, где норма прибыли не очень высока. Эти важные секторы хозяйства перестают быть интересными монополистическим капиталам, стремящимся к получению прибыли выше средней на устойчивой основе, и немонополистическим капиталам, желающим получить прибыль не ниже средней. 

Государственный же капитал в состоянии осуществлять собственное воспроизводство и при низкой норме прибыли, и при прямых убытках (за счет перераспределения ресурсов бюджета).

По мере превращения объектов государственной собственности в рентабельные частный капитал начинает проявлять к ним интерес. Между государственным и частным капиталом возникают экономические отношения в виде национализации или приватизации. Отметим, что национализация и приватизация - это специфические формы сделки, одним из участников которой выступает государство. В случае национализации государство является покупателем каких-то активов (средств производства), в случае приватизации - продавцом3.

Сделки подобного рода не являются редкостью. В некоторые периоды в различных странах происходит массовый переход собственности из частных рук в государственные, и наоборот (Великобритания: 60-е годы - национализация, 80-е годы - приватизация и т. д.). Это, конечно, не подрывает устои национальной экономики. Другое дело, когда сделки между государством и частным бизнесом принимают неэквивалентный характер, как, например, в России в 90-е годы. В этом случае происходят существенные коллизии в народном хозяйстве, так как нарушается баланс интересов между государством и частным бизнесом.

Другой формой прямого вмешательства государства в экономику является государственный заказ. Этот вид сделки мало похож на обычную рыночную с участием государства, так как в данном случае получатель государственного заказа имеет полные гарантии того, что созданный им товар будет реализован и оплачен (чаще всего по завышенным против рыночных ценам). Именно это делает борьбу за государственный заказ очень интересной для капиталов-монополий, которые для “победы” используют не только свою экономическую мощь, но и унию с государством (государственными чиновниками, причастными к распределению государственных заказов). Объектом госзаказа чаще всего выступает оборонная продукция и товары, которыми снабжается армия или другие государственные структуры. Общество стремится контролировать сделки подобного рода, но в полной мере это сделать практически невозможно, так как все, в конечном итоге, делается “по закону”, который и формулируется собственно государством.

Теперь остановимся на косвенных методах государственного регулирования экономики4. К ним, как уже говорилось, относят манипулирование при помощи бюджета и денежной массы, которое приводит к изменению поведения основных экономических субъектов. Государство, конечно же, не может ограничиваться только прямыми методами воздействия на экономику, так как народнохозяйственная система представляет собой совокупность независимых, самостоятельных, суверенных субъектов, которые принимают решения, руководствуясь, прежде всего, собственными экономическими интересами.

Считается, что основными способами косвенного регулирования (макроэкономической политики) являются фискальная и денежная политики. 

Фискальная политика - такой способ косвенного воздействия на национальную экономику, когда для достижения целей государством используются следующие инструменты: государственные расходы, дефицит государственного бюджета, государственный долг, трансферты, манипулирование налоговыми ставками5.

Денежная политика - такой способ воздействия на национальную экономику, когда для достижения целей государство (в лице Центрального Банка, не зависимого от правительства) использует следующие инструменты: манипулирование количеством денег в национальной экономике и их ценой (манипулирование учетной ставкой процента Центрального Банка).

Пример фискального импульса (снижения ставки налога на прибыль) и его влияния на поведение экономических субъектов мы уже рассматривали. Теперь настало время дополнить наши представления примерами, связанными с государственными расходами. Увеличение государственных расходов увеличивает доходы каких-то конкретных экономических субъектов, например, производителей оборонной продукции. Они производят соответствующие товары, что ведет к росту объема производства валового внутреннего продукта. Справедливо и обратное. 

Однако чрезмерный рост государственных расходов6 может нарушить соотношение между доходами и расходами государственного бюджета и ведет к росту его дефицита. Это означает, что существуют определенные ограничения при использовании фискальных импульсов. Далее по цепочке - рост дефицита бюджета ведет к росту государственного долга и выплат по нему, а это может привести к негативным процессам в народном хозяйстве.

Подытожим формулой:
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где G – государственные расходы, DB – дефицит бюджета, GD – государственный долг. 

Дефицит же государственного бюджета и выплаты по государственному долгу в определенных рамках могут быть важными рычагами воздействия на народнохозяйственные пропорции, так как сегодня мы платим по вчерашним долгам, а сегодняшние долги относим на будущее. Это означает, что при динамичном развитии национальной экономики государство может тратить чуть больше, чем получает, без видимого негативного эффекта. Эмпирические исследования подтверждают, что при нормальном развитии национальной экономики дефицит бюджета и ежегодные выплаты по государственному долгу до 3% ВВП не сказываются негативно на развитии народного хозяйства (следовательно, обладают в целом положительным регулирующим потенциалом). Если же дефицит и выплаты превышают данный рубеж, то налицо негативное воздействие на макроэкономические пропорции.

Приведем теперь примеры денежных импульсов и их воздействия на поведение экономических субъектов и на народнохозяйственные пропорции в целом. Что происходит в народном хозяйстве, когда мы увеличиваем размер денежной массы (предложение денег) на некоторую незначительную величину? Очевидно, что цена денег (учетная ставка процента Центрального Банка) должна в результате этого снизиться. Банкиры будут снижать процентные ставки по кредитам. На данный импульс должны отреагировать предприниматели, которые увеличат заимствование денег для реализации инвестиционных проектов. Рост же инвестиций через некоторое время должен привести к росту валового внутреннего продукта. Таким образом, манипулируя (умело!) количеством денег в обращении, Центральный Банк в состоянии изменить поведение экономических субъектов таким образом, что результатом становится рост реального ВВП.

Заметим, что злоупотреблять таким импульсом, как рост количества денег в обращении, нельзя, так как это может привести к неконтролируемому обесценению национальной валюты и нарушению ценовых пропорций в народном хозяйстве (инфляция). Практические исследования показывают, что увеличение предложения денег в год до 3% в нормально развивающейся экономике позитивно сказывается на положении народнохозяйственной системы7. При превышении данного значения прироста, как правило, верх берут негативные процессы и тенденции.

Подытожим формулой:
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- предложение денег, r - учетная ставка процента, I - инвестиции, GDP - ВВП.

Легко заметить, что изменение цены денег (учетной ставки процента Центрального банка) в сторону снижения также в состоянии привести в действие отмеченную выше цепочку причинно-следственных связей, так как банкиры должны отреагировать на данный импульс снижением процентных ставок по кредитам.

Понятно, что существуют и другие цепочки причинно-следственных связей. Однако ограничения, налагаемые предметом исследования данного пособия, не позволяют рассмотреть их подробнее (предмет исследования другого раздела экономической теории), поэтому сейчас мы попытаемся выделить основные подходы к вопросу о регулировании народного хозяйства, которые существуют в науке.

Несмотря на обилие макроэкономических исследований и конкретных точек зрения их авторов на ту или иную проблему, можно выделить два основных подхода к народнохозяйственному регулированию (макроэкономическому регулированию). 

Первый - на основе кейнсианской8 традиции в макроэкономике9. Такая политика сводится к активному использованию фискальных рычагов воздействия на народнохозяйственные процессы при активном участии государства в перераспределительных процессах в экономике. Заметим, что она была достаточно эффективной в 40 - 60-е годы в развитых странах Запада.

Второй подход - на основе классической традиции в макроэкономике. Такая политика сводится к активному использованию денежных импульсов при сдержанном участии государства в перераспределительных процессах в народном хозяйстве. Она демонстрирует свою эффективность в настоящее время в развитых странах Запада. Однако такая политика дает сбои в развивающихся и некоторых трансформирующихся экономиках, например, России.

Последние вопросы раздела студентам предлагается рассмотреть самостоятельно10.

Следующая часть учебного пособия будет посвящена анализу мирового хозяйства.



1 Под государством мы будем понимать политическую организацию экономически господствующего класса, слоя, социальной группы. Заметим, что в рамках данной работы нас не будут интересовать предприятия, принадлежащие государству. Это такие же экономические субъекты, как и другие производители, с той лишь разницей, что присвоение условий и результатов их производства осуществляет не частное лицо, группа лиц, ассоциация частных и юридических лиц, а государство.
2 Государство восточного типа играло гораздо более значимую роль в экономической жизни цивилизаций Азии. Не в последнюю очередь это было связано с необходимостью распределения водных и земельных ресурсов.
3 Особо отметим, что речь идет именно о купле-продаже, а не о безвозмездном отчуждении. Последнее называется экспроприацией.
4 Подробно государственное регулирование рассматривается в рамках курса "Макроэкономика", который читается студентам на старших курсах.
5 Дефицит государственного бюджета - ситуация, когда расходы государства превышают его доходы (противоположная ситуация называется профицитом бюджета). Трансферты - социальные выплаты, осуществляемые за счет бюджета (пособия, пенсии и проч.).
6 Трансферты также представляют собой форму государственных расходов. Поэтому их воздействие на народнохозяйственную систему отдельно нами не рассматривается.
7 Некоторые исследователи, например Й. Шумпетер, справедливо ставят вопрос о положительном потенциале кредитной эмиссии для развития народного хозяйства и ускорения инновационного процесса в нем.
8 Дж. Кейнс (1892 - 1946) - выдающийся английский ученый-экономист, фактически родоначальник специального раздела экономической теории в современном ее виде (макроэкономики).
9 В данном исследовании используется самый простой подход к проблеме. Более сложные подходы представлены в следующих источниках: Акулов В. Б. Кейнсианская модель макроэкономического регулирования; или Акулов В. Б. Макроэкономика. Петрозаводск, 1994.
10 Подробнее см.: Курс экономической теории. Гл. 19. 
23. Мировое хозяйство и система мирохозяйственных
институтов

Основные этапы возникновения и становления мирового хозяйства. Интернационализация производства, капитала, воспроизводства. Интеграция. Возникновение мирохозяйственных институтов. Виды институтов, их роль в процессах регулирования мирохозяйственных экономических связей и мирохозяйственных воспроизводственных пропорций (Международный валютный фонд, Международный банк реконструкции и развития, Организация экономического сотрудничества и развития, Всемирная торговая организация, ежегодные встречи руководителей “восьмерки”).

Современная развитая экономика представляет собой в основном единое экономическое пространство для основных субъектов - крупных капиталов-монополий, немонополистических производителей и потребителей (ограничения налагаются только национальным законодательством). Существующее положение закрепляется формированием организаций, соглашений, правовых норм, регламентаций и прочими формами институтов, которые называются мирохозяйственными. Таким образом, мы имеем дело с мировым хозяйством1 и системой мирохозяйственных институтов. Однако данный тезис пока представляет собой лишь предположение. Только доказав его, мы можем утверждать, что имеем дело именно с таким феноменом.

Начнем с истории возникновения и становления мирового хозяйства. Выше мы уже рассматривали логику развития событий, которые вывели капитал за национальные границы. Первоначально - вывоз товара в поисках новых рынков сбыта, где можно получить достаточно высокую прибыль, затем - вывоз капитала в ссудной и, наконец, предпринимательской формах, представляющий собой вывоз и капиталистических производственных отношений. В конечном итоге именно этот тип отношений стал наиболее распространенным в большинстве стран мира. Данный тип отношений предполагает и определенные закрепляющие их институты (конкуренции, регулирования поведения экономических субъектов и проч.).

Отношения, связи, создаваемые капиталом между различными странами, “скрепили” разрозненные национальные экономики в нечто целостное, придав ему новые качественные характеристики. Возникло мировое (или всемирное) хозяйство. Чаще всего его определяют как глобальную, целостную, но вместе с тем и крайне противоречивую совокупность национальных экономик. Как нам кажется, данное определение страдает некоторой ограниченностью, так как в нем не учитывается, что и национальные экономики, и их совокупность - это прежде всего система отношений между хозяйственными субъектами. Вероятно, точнее определять мировое хозяйство именно как совокупность экономических отношений, возникающих между хозяйственными субъектами разной национальной принадлежности в процессе их функционирования (производство, обмен, распределение, потребление).

Исторически такой феномен возник на рубеже ХIХ-ХХ веков, когда крупные капиталистические (империалистические) страны поделили весь мир, который стал представлять собой систему нескольких метрополий и зависимых от них государств (в формах колоний, полуколоний, протекторатов и других зависимых и формально самостоятельных территорий). Вывоз капитала создал единую экономическую основу функционирования различных национальных экономик (капиталистические производственные отношения), закрепив существовавшие экономические связи. Такая система отношений, естественно, не могла не принять форму рынка как совокупности меновых отношений между субъектами различной национальной принадлежности. 

Однако мировое хозяйство - это совокупность не только меновых отношений, но прежде всего отношений производства и воспроизводства. Это означает, что ошибочным будет отождествление понятий мировой рынок и мировое хозяйство. Последнее - более позднее явление, связанное с процессами “скрепления” и взаимопроникновения национальных экономик друг в друга, тогда как мировой рынок базируется только на отношениях внешней торговли товарами и услугами (данные отношения появились существенно раньше, фактически в начале ХIХ века).

Таким образом, мы можем выделить, по крайней мере, два исторических этапа становления мирового капиталистического хозяйства. Первый - возникновение мирового рынка в результате процессов интернационализации (выхода за национальные границы) меновых отношений, торговли товарами и услугами. Второй - собственно становление мирового капиталистического хозяйства в результате интернационализации процессов производства и воспроизводства (вывоз капитала в ссудной и предпринимательской формах, миграция рабочей силы, “сцепление” национальных экономик в интеграционные сообщества (интеграция) и проч.). Исторические рамки обоих этапов весьма условны, но все-таки мы можем утверждать, что мировой рынок сформировался в основном к началу ХIХ века, а мировое капиталистическое хозяйство - в конце ХIХ - начале ХХ века.

Остановимся подробнее на рассмотрении процесса интернационализации (выхода за национальные границы) производства, капитала и воспроизводства. 

Интернационализация производства связана с вывозом капитала в предпринимательской форме, когда за национальными границами либо создаются новые предприятия, либо приобретаются уже действующие (вывоз капитала в предпринимательской форме анализировался нами в разделе 20).

Интернационализация капитала связана с отношениями собственности на средства производства. Речь идет о том, что собственниками капитала становятся граждане самых разных стран (за счет приобретения акций), причем это может быть связано даже с собственностью на контрольный пакет (например, МНК, когда капитал разной национальной принадлежности осуществляет контроль за деятельностью конкретного предприятия). Результатом интернационализации капитала становится образование международных капиталов-монополий в формах ТНК и МНК (см. раздел 20). 

Заметим, что процессы интернационализации производства и капитала идут параллельно и закрепляются международным разделением труда, когда определенные экономические субъекты тех или иных стран специализируются на производстве определенных товаров и услуг, производя их существенно больше собственных потребностей, и реализуют данные товары за пределами национальных границ на более-менее устойчивой основе. Примерами могут быть страны - производители нефти (ОПЕК, Россия), страны, где развиты отрасли высоких технологий, например, производство программного обеспечения (США), страны, выпускающие массовую серийную продукцию относительно невысокого технологического уровня, например, холодильники, телевизоры (Южная Корея, Китай), и т. д.

Интернационализация воспроизводственных процессов - это относительно новое явление, связанное с взаимопроникновением национальных экономик. Для этого необходим не только массовый двусторонний вывоз капитала из страны в страну, но и определенные институциональные изменения в виде соглашений, взаимных правовых норм, совпадения экономических условий функционирования иностранного капитала в разных странах и проч. Исторически данный процесс проявился в зримой форме к середине ХХ века. Он принял форму интеграции.

Таким образом, на данном этапе анализа мы фактически отождествляем интернационализацию воспроизводства капитала и интеграцию. Данное явление представляет собой не только чисто экономический процесс, но и требует зрелых институциональных форм закрепления (политических и правовых соглашений между государствами, в которых участники фактически отказываются от некоторой части собственного суверенитета в пользу создания единого воспроизводственного механизма). Основными зонами интеграции стали Западная Европа2, где создана самая зрелая институциональная инфраструктура, распространяющаяся и на денежное обращение (евро), Северная Америка, где основой интеграции являются крупные капиталы-монополии, а процесс институционального закрепления пока запаздывает (фактически он ограничивается соглашением о свободной торговле между США и Канадой, к которому присоединилась и Мексика) и Юго-Восточная Азия, где процессы “сцепления” национальных экономик пока существенно отстают от двух основных зон интеграции3.

Современный этап развития мирового капиталистического хозяйства характеризуется достаточно активным процессом создания мирохозяйственных институтов для координации процессов, протекающих в мировой экономике.

Перечислим некоторые из таких координирующих институтов: Международный валютный фонд (МВФ), Международный банк реконструкции и развития (МБРР, или Всемирный банк), Организация экономического сотрудничества и развития, Всемирная торговая организация (ВТО), институты западноевропейской интеграции (Парламентская ассамблея, рабочие органы Евросоюза, Европейский Банк и проч.), ежегодные встречи руководителей семи ведущих капиталистических стран и России. Каждая из перечисленных организаций (или институтов) имеет собственную историю.

Активный процесс возникновения мирохозяйственных институтов начался в 40-е годы нашего века, когда страны-победители решали принципиальный вопрос о новом устройстве безопасного мира. В это время возникли специализированные институты Организации Объединенных Наций - МВФ и МБРР, были приняты решения о системе мирохозяйственных расчетов в Бреттон-Вудсе и т. д. В 60 - 70-е годы активно создавались институты европейской интеграции, которые в 80 - 90-е годы переросли в новое качество, позволившее ставить вопрос об единой западноевропейской валюте - евро. В последние десятилетия возросла координирующая роль в вопросах международного товарного и денежного обменов (Всемирная торговая организация, локальные организации и соглашения о создании зон свободной торговли, например в Северной Америке, и проч.).

Заметим, что мирохозяйственные институты, выполняя каждый свою конкретную функцию, вместе способствуют повышению степени координации национальных экономик и уменьшению издержек международного обмена. При этом вырабатываются универсальные правила, которые, будучи признанными всеми участниками хозяйственных отношений, создают определенные рамки экономического поведения, что повышает предсказуемость процессов, протекающих в мировой экономике в современный период, который иногда еще называют периодом глобализации. Можно говорить, что глобализация - это процесс интернационализации производства и капитала, подкрепленный зрелыми институциональными отношениями и соответствующими информационными технологиями.

Конечно, решения мирохозяйственных институтов не могут носить обязательного характера для стран, государств и экономических субъектов. Однако они в значительной степени могут способствовать увязыванию конкретных экономических интересов, что повышает внимание к принимаемым решениям. 

Нельзя недооценивать и тот факт, что принимаемые решения могут быть невыгодны каким-то участникам хозяйственных отношений, что может создать новые коллизии и противоречия (например, фактическое исключение из системы мирохозяйственных отношений в разные годы Югославии, ЮАР, Ирака, Ливии и некоторых других стран далеко не всегда способствовало укреплению доверия в мировом хозяйстве).

Заметим, что в системе мирохозяйственных институтов борются две противоположные тенденции. Одна - к созданию равноправных экономических отношений и понятных правил в мировом хозяйстве, другая - к стремлению некоторых стран к доминированию в мировой экономике и навязыванию таких правил поведения, которые закрепляют существующее неравенство и недоверие между экономическими субъектами (вторая тенденция в наибольшей степени проявилась после распада Советского Союза).

Все это делает невозможным однозначно определить роль мирохозяйственных институтов как положительную для всех участников хозяйственных отношений. Такой вывод не может стать неожиданным, так как вся система мирохозяйственных отношений строится капиталом, который, как мы уже неоднократно говорили, стремится к самовозрастанию и господству.

Теперь нам необходимо рассмотреть проблему генезиса экономической системы: каким образом и когда возникли субъекты, входящие в современную экономическую систему. Это и будет предметом изучения следующего раздела работы.



1 В данной работе в качестве синонимов будут использоваться термины мировое хозяйство и мировое капиталистическое хозяйство. Это связано с тем, что специфический сегмент мирового хозяйства - мировое социалистическое хозяйство - в настоящее время прекратил свое существование.
2 Студентам предлагается самостоятельно ознакомиться с историей интеграционных процессов в Западной Европе, Северной Америке и Азиатско-Тихоокеанском регионе. См.: Экономика: Учебник / Под ред. А. С. Булатова. М., 1997. Гл. 34 (п. 1, 2).
3 Некоторые авторы рассматривают в качестве интеграционной зоны страны СНГ (Содружества независимых государств), бывшие советские республики. Однако эффективность многочисленных соглашений, которые уже подписаны, столь низка, а противоречия между государствами порой столь существенны, что вряд ли стоит согласиться с данным утверждением. Хотя в будущем тенденция к интернационализации воспроизводственных механизмов вполне может стать преобладающей на пространстве бывшего Советского Союза. 
24. Исторический генезис экономической системы

Исторический генезис экономической системы как процесс развития и возникновения новых экономических субъектов. Современная модель мировой экономики, в которой присутствуют субъекты, действующие на основе сопоставления результатов и затрат собственной деятельности, и регулирующие субъекты национального и мирохозяйственного уровней.

Экономическая история представляет собой объективный процесс развития материально-вещественных элементов производства (производительных сил) и соответствующих социально-экономических форм (производственных отношений). Экономическая система - это вся совокупность экономических отношений, возникающих в процессе взаимодействия человека с веществом природы по поводу преобразования его в элементы жизнедеятельности. Речь идет об отношениях, возникающих между всеми экономическими субъектами, хозяйствующими в известное время в данной стране (группе стран).

Мы рассматривали экономическую систему как конкретную форму бытия производительных сил. Таким образом, нас интересовали организационно-экономические отношения, возникающие в определенных общественных условиях.

При таком подходе за рамки анализа (по крайней мере, на первом этапе) выводились отношения присвоения, принимающие форму отношений собственности на средства производства и продукт труда. Нам представляется, что в данной работе такое допущение было вполне оправданным. 

Исторически первым способом взаимодействия человека с природой в ходе преобразования ее вещества в элементы производительных сил было натуральное хозяйство. Обмен деятельностью определялся естественным разделением труда и ограничивался рамками родовой общины. Последняя может рассматриваться одновременно и как производитель, и как потребитель созданной продукции. При этом исключалась возможность присвоения прибавочного продукта, а стало быть, и материальная основа для обмена деятельностью на основе стоимости.

После того как произошло разделение продукта на необходимый и прибавочный, исчезла связь обмена деятельностью с естественным разделением труда. Производство продукта сверх необходимых потребностей создало материальную основу для перехода от естественного разделения труда к общественному. Общественное разделение труда в конечном итоге привело к появлению исторически определенных экономических субъектов в непосредственном смысле этого слова и тем самым создало необходимость отношений между ними, в том числе и в форме рыночной связи.

Речь идет о переходе от натурального хозяйства к товарному производству, когда продукты труда производятся изначально для потребления другими. Это опосредуется обменом, принимающим на определенном этапе развития форму товарно-денежного обращения. 

Переход от натурального хозяйства к товарному представляет собой исторический процесс становления экономической системы и экономических субъектов. Можно проследить следующую логическую цепь: 

· изменения в уровне развития производительных сил 

· развитие общественного разделения труда 

· становление экономических субъектов, их развитие, количественный рост, увеличение масштабов, возникновение новых субъектов производства 

· изменения в отношениях между ними, проявляющиеся в развитии формы связи 

· совершенствование самой экономической системы. 

Раскрытие данной логической цепи и позволит проследить генезис экономической системы как таковой.

Первой ступенью в становлении и усложнении экономической системы является товарное производство (в форме простого товарного производства). Оно развивается как результат становления общественных производительных сил в направлении придания товарной формы все новым и новым продуктам труда, что сопровождается углублением общественного разделения труда. На этом базисе товарная форма экономической связи становится преобладающей. Но решающий толчок развитию экономической системы дало превращение в товар рабочей силы. Это привело к серьезным сдвигам в развитии общества, в механизме его социально-экономического прогресса.

Следует отметить, что еще раньше товаром стал сам работник. Но эти отношения не развились в господствующую форму, их формирование не представляло собой непрерывный процесс, они были единичны, нерегулярны. 

Превращение работника в раба дало определенный толчок общественному развитию, но на известном этапе превратилось в фактор торможения, не усложняя и не развивая экономическую систему как таковую. В свою очередь, феодальная зависимость отличается от рабства только количественной мерой свободы (товарности) самого работника и формой личной зависимости от собственника основных средств производства (земли).

Переход от такой социально-экономической формы, как рабство, к феодализму опирается на однотипный материально-вещественный базис производства (орудия ручного труда) и не способен преодолеть неразвитую товарную, скорее преобладающую натуральную, форму хозяйства. И само превращение работника в товар, объект купли-продажи, не является устойчивой экономической реальностью. Более того, такая хозяйственная система может существовать и без массовой купли-продажи рабов или феодально-зависимых крестьян. Используются иные (внеэкономические) формы воспроизводства личного фактора.

В условиях, когда способность к труду получила товарную форму, товарное производство (в форме капиталистического товарного производства) стало господствующим, превратилось в такую экономическую форму, которая определяет в своем развитии все аспекты существования хозяйственной системы. Если говорить на языке, отражающем организационно-экономические отношения, то мы должны сказать, что с превращением рабочей силы в товар рыночная форма организации производства стала ведущей, решающей, преобладающей. Это привело к качественным изменениям во всех звеньях представленной выше логической цепи. 

Товарное производство в условиях развитого общественного разделения труда и мирового рынка создает частнокапиталистический способ присвоения средств производства и результатов труда. При этом возникает множественность экономических субъектов, которые конкурируют между собой за более выгодные условия производства и реализации товаров. Схематически такой тип экономической системы может быть представлен следующим образом (рис. 2):
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Рис. 2. Экономическая система, соответствующая периоду превращения
рабочей силы в товар:
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– экономические субъекты, атомизированные, конкурирующие между собой.

Такое состояние экономической системы чрезвычайно близко к понятию совершенной конкуренции и чаще всего определяется как свободная конкуренция или, когда мы вносим в анализ отношения присвоения, как капитализм свободной конкуренции. Это положение характеризуется господством товарно-стоимостной формы связи между экономическими субъектами, каждый из которых ведет производство на свой страх и риск. Состояние свободной конкуренции максимально отвечает требованиям саморегулируемой системы и в абстракции может быть представлено однопорядковыми хозяйствующими субъектами, непосредственными производителями и потребителями. 

Здесь действует конкурентный механизм образования средней прибыли (проанализированный нами выше). Говоря о принципе “равная прибыль на равный капитал”, мы исходим из того, что это - господствующая тенденция, которая не исключает возможности получения прибыли выше средней и ниже средней. Это - экономическая система, где “правит бал” стоимость: ее закон действует с минимальными искажениями. В результате конкуренции одни производители выигрывают, другие - проигрывают, одни - укрупняются, другие - исчезают. 

Этот процесс выкристаллизовывания крупных производителей сопровождается прогрессом в производительных силах, которые уже развиваются на базе трехзвенной системы машин. Крупные и сверхкрупные экономические субъекты, возникшие в результате концентрации и централизации производства и капитала, - это не только продукты действия закона стоимости, но и результат прогресса производительных сил. Именно он на определенном этапе развития экономической системы превратил эти мощные капиталы в самостоятельные (отличные от других) хозяйствующие субъекты, которые привнесли в рыночную систему новые “правила игры”, во многом ими и определяемые. 

Начался период господства монополий в экономической системе, который достаточно основательно проработан в научной литературе. Нас же монополия интересует скорее не как определенный тип присвоения, новый по сравнению со свободной конкуренцией, а как организационно-экономическая реальность, как самостоятельный экономический субъект. Это можно n n изобразить схематически (рис. 3).
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Рис. 3. Экономическая система, соответствующая господству
монополий:
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– атомизированные, конкурирующие субъекты;
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– монополистические капиталы.

Очевидно, что данная экономическая система сложнее, чем та, которая анализировалась выше (см. рис. 1), хотя бы потому, что в ней появились новые самостоятельные субъекты, которые привнесли в нее начала регулирования, отличные от саморегуляции, присущей экономической системе в прежнем ее состоянии. Следует отметить, что монополистические союзы существовали и в период свободной конкуренции, например, Ост-Индская компания, но они представляли собой исключение из правил, не определяя основные параметры всей экономической системы. К началу ХХ в. подобные субъекты превратились в самостоятельных участников экономической деятельности и стали приспосабливать всю хозяйственную систему к своим интересам, перестраивая ее по своему образу и подобию, внеся в нее формы регулирования, отличные от существовавших ранее. 

Монополистические капиталы становятся субъектами регулирования всей экономической системы для того, чтобы получить на устойчивой основе прибыль выше средней, это устремление они успешно реализуют. Прежний принцип “равная прибыль на равный капитал” заменяется другим – “более высокая прибыль на монополистический капитал и прибыль в пределах средней и ниже на немонополистический капитал”1.

Такое положение в экономической системе приводит к ситуации, когда производитель (монополия) диктует свою волю не только другим производителям, но и потребителям и, в конце концов, регулирует всю экономическую систему в своих интересах. В условиях свободной конкуренции производитель и потребитель фактически равны перед лицом конкуренции, поэтому имеется конкуренция производителей и конкуренция потребителей. В условиях же монополистической системы происходит изменение положения в пользу крупных производителей-монополий. Они становятся господствующей стороной в отношениях “производитель – потребитель”.

Монополистическое ценообразование не может не вызвать ответной реакции со стороны потребителей. Непосредственные экономические рычаги воздействия на монополию у потребителя весьма ограничены, но он начинает воздействовать на нее через систему представительных органов власти. Давление со стороны потребителей на законодательную власть (через права избирателей) приводит в конечном итоге к появлению антимонопольного законодательства (например, закон Шермана был принят в США в 1890 г.). Таким образом, потребители получают определенный рычаг воздействия на экономическую систему. Но воздействие это сугубо внеэкономическое, административно-правовое.

Монопольное макроэкономическое регулирование приводит к тому, что экономическая система начинает испытывать определенное воздействие со стороны внеэкономического субъекта, каковым в данном случае является государство. Изменения затрагивают и форму экономической связи между субъектами: планомерная форма связи становится реальностью на микроуровне2. Монополистические объединения уже не могут вести производство, не согласовывая с самого начала действий всех своих структурных подразделений и подчиненных капиталов, непосредственно вовлеченных в сферу их экономической деятельности, в том числе и юридически самостоятельных субподрядчиков (о подрыве рыночных отношений внутри ТНК и МНК см. выше).

С точки зрения отношений присвоения такая “картинка” экономической системы соответствует империалистической стадии в развитии капитализма. Однако эту сторону экономических отношений мы специально не анализировали.

Монополистический тип производства, если его рассматривать в динамике, приводит к раздвоению экономической системы. На одном полюсе формируется ограниченное число мест вложения монополистического капитала, который в своей деятельности исходит из необходимости извлечения на устойчивой основе прибыли выше средней. На другом полюсе - все остальные места вложения капитала. На одном полюсе - достаточность инвестиционных ресурсов, возможность быстрого обновления продукции, поколений машин и оборудования. На другом - нехватка инвестиционных ресурсов, невозможность активного использования достижений технического прогресса. Результатом становится образование структурно-больных отраслей в народном хозяйстве. Если предположить, что возникшая ситуация не будет обществом целенаправленно регулироваться, то неизбежен развал экономической системы из-за обострения внутренних структурных диспропорций.

Речь здесь идет о феномене экономики с “двойной структурой”. Пожалуй, в наибольшей степени это относится к современной японской экономике, где 1100 заводов производят 1/2 промышленной продукции, остальную часть - 5 млн. мелких и мельчайших предприятий. Первые представляют собой прообраз заводов ХХI в., на них занято 30% японских трудящихся. Вторые, где занято 70% работников, могут служить иллюстрациями учебников истории VIII в.3 Экономическая система настоятельно требует регулирования отмеченных выше процессов. Своекорыстная экспансия крупного монополистического капитала, стремящегося регулировать макроэкономику в своих интересах, на известном этапе обострения указанных структурных диспропорций приходит в противоречие с объективной потребностью воздействия на макросферу. 

Немонополистический капитал заинтересован в целенаправленном регулировании экономической системы для радикального улучшения ситуации в структурно-больных отраслях. Потребитель, в самом широком смысле слова, выступал и выступает за ограничение всевластия монополий, его экономические интересы противоречат стремлению монополистического капитала повысить цены, ограничить конкуренцию, поскольку это в конечном итоге сказывается на качестве продукции и техническом прогрессе.

В сложившейся ситуации становится актуальным вопрос: кто должен взять на себя функцию регулирования макросистемы, причем так, чтобы с этим смогли согласиться все экономические субъекты? Противоречие разрешается в том случае, если субъекты делегируют часть своих функций по воздействию на хозяйственную систему государству, которое через механизм налогообложения и прочие регуляторы осуществляет целенаправленные действия по недопущению краха экономической системы из-за возникших внутренних диспропорций. До известных пределов здесь просматривается и интерес монополистического капитала, который таким образом освобождается от необходимости регулирования структурных диспропорций, им же созданных. 

Участие государства в качестве субъекта макроэкономического регулирования отвечает и интересам немонополистического капитала, который в результате такого воздействия получает известную защиту от монополистического произвола. Данное воздействие устраивает и потребителя, который заинтересован в преобладании конкурентного начала, поскольку только конкуренция позволяет ослабить искажения в отношениях “производитель - потребитель” и дает возможность последнему занять более достойное место в экономической системе.

Таким образом, превращение государства в экономический субъект является объективным процессом, отражающим конкретные сдвиги в экономической системе. При этом изменяется и сама экономическая система, которая в результате ряда внутренних изменений принимает следующий вид (рис. 4):
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Рис. 4. Экономическая система, соответствующая превращению государства
в субъект регулирования макроэкономических процессов:
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- немонополистические капиталы;
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- монополистические капиталы;
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- государственное регулирование экономических параметров системы.

Превращение государства в экономический субъект означает необходимость введения в макросистему элемента сознательного (командного) воздействия на экономику в целом. Государство в таких условиях берет на себя функцию определения “правил игры” для всех участников хозяйственной деятельности. Оно начинает регулировать среду обитания всех экономических субъектов. Эти функции могут выполняться только осознанно (т. е. с введением в экономическую систему командного начала). Помимо господствующей формы связи между субъектами (стоимостной) появляется иная форма - планомерная. 

Планомерная форма связи укрепляется не только на микро-, но и на макроуровне. Это происходит в результате дальнейшего углубления общественного разделения труда, которое требует большей согласованности действий частных экономических субъектов уже до начала процесса производства (например, контрактная система), а в конечном счете - действий всех многочисленных хозяйствующих субъектов. Однако планомерность ограничивается лишь созданием экономической среды обитания и опосредуется товарной (стоимостной) формой связи между экономическими субъектами.

Суммируя все вышеизложенное, мы можем сделать ответственный вывод об объективности превращения государства в экономический субъект в результате прогресса производительных сил.

Вернемся к рис. 4. В экономической системе увеличилось количество регулирующих ее субъектов. К существующим добавилось государство, которое как участник экономического действия наравне с другими выступает в качестве производителя. Но это, на наш взгляд, не отражает существа “вторжения” государства в экономику. Введение в экономическую систему государства-производителя не изменяет ее внутренних свойств. Государственные предприятия по своему регулирующему воздействию на систему ничем не отличаются от других экономических субъектов (см. выше).

Более существенно то, что государство становится регулятором макроэкономики, который в состоянии сознательно и целенаправленно на нее воздействовать через финансовые, кредитные, денежные и иные рычаги, определять “правила поведения”, параметры среды обитания всех экономических субъектов, включая и государственные предприятия.

Государство приходит в макроэкономику со своими собственными экономическими интересами, и, как результат, экономическая система наполняется новыми, неизвестными ранее противоречиями между интересами государства как экономического субъекта и стратегическими интересами монополий, интересами государства и интересами немонополистического сектора, а также интересами государства и интересами потребителей. И только увеличение количества связей в системе делает ее в конечном итоге более устойчивой к воздействию извне.

Здесь следует сделать одно важное замечание. Выше рассматривалась закрытая, ограниченная национально-территориальными рамками, система, не связанная непосредственно с процессами интернационализации хозяйственной жизни, которые активно протекают в современных условиях. Но теперь мы должны исследовать открытую экономическую систему. Интернационализация производства стала реальностью, но лишь на определенном этапе, соответствующем новому, более высокому уровню развития производительных сил. Именно капитализм сформировал мировой рынок. 

Однако интернационализация производства - это более поздний процесс. Он связан с выходом за национальные границы предпринимательского капитала. Стоит напомнить, что экспорт капитала является следствием господства на национальных рынках монополистических производителей, для которых необходимы места вложения капитала с прибылью выше средней. Количество таких мест вложения на внутренних рынках ограничено, поэтому монополии стремятся искать их за пределами национальных границ. Экспорт капитала как экономическое явление соответствует такому уровню развития экономической системы, который был показан на рис. 3. 

Объяснение этому феномену необходимо искать в существенном прогрессе производительных сил. Отныне мы должны говорить уже не о господстве трехзвенной системы машин, а о переходе к четырехзвенной, когда появляется контролирующее устройство, высвобождающее человека из непосредственного процесса производства. Процесс интернационализации производства не случайно совпал с этими качественными изменениями в производительных силах общества. Сегодня мы еще не можем утверждать, что современные производительные силы - это уже ставшая четырехзвенной система машин, но вправе говорить о таком переходе.

Из всего вышесказанного можно сделать вывод, что современная экономическая система, даже рассматриваемая на уровне отдельной страны, стала открытой в результате объективных процессов, протекающих на уровне материально-вещественного базиса производства и соответствующих ему организационно-экономических отношений. Не сопровождается ли такое изменение в производительных силах изменением в самой экономической системе, не появляются ли в ней новые субъекты, пытающиеся регулировать ее с учетом специфики и реалий новейшего развития? Ответ на данный вопрос может быть положительным, так как мы наблюдаем становление и превращение в самостоятельную силу таких экономических субъектов, как международные экономические институты. Их регулирующее воздействие ощущается в современной экономической системе, даже если мы ее рассматриваем в национально-территориальных границах.

Сегодня на наших глазах такие международные экономические институты, как Международный валютный фонд (МВФ), Международный банк реконструкции и развития (МБРР), Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), Всемирная торговая организация (ВТО) и некоторые другие, становятся субъектами макроэкономического регулирования национальной системы с учетом ее положения во всемирном хозяйстве. Уровень согласования макроэкономических реалий сегодня достаточно высок. 

“Сильные мира сего” - крупнейшие западные страны - стремятся регулировать мировую среду обитания экономических субъектов. Этому способствует взаимодействие по важнейшим финансовым, экономическим и иным вопросам. Такая согласованность достигается практически постоянным функционированием институциональных механизмов “поднастройки” мировой среды обитания хозяйствующих субъектов. На вершине “пирамиды” - ежегодные встречи руководителей семи ведущих капиталистических стран4 по экономическим вопросам (Россия, являясь формально членом этого клуба, все-таки допущена только до решения основных политических вопросов современного мира), в ходе которых и принимаются определенные “правила поведения”, этим нормам фактически подчиняются все экономические субъекты практически во всех странах. 

Данное положение подтверждается и тоном итоговых документов совещаний “семерки” (“восьмерки”). Они носят рекомендательный характер, но “правила поведения” для того и разрабатываются, чтобы ими руководствовались на деле, исходя из экономической целесообразности, а не только из политических симпатий или антипатий.

Достаточно напомнить, что МВФ и МБРР осуществляют собственные программы стабилизации ряда национальных и региональных экономик, имея при этом значительные финансовые ресурсы, колоссальные возможности кредитования, другие экономические рычаги воздействия. Понятно, что международные экономические институты не могут быть субъектами, однопорядковыми тому или иному производителю (монополиям, немонополиям, государственным предприятиям). В данном случае речь идет о преобладании сознательного начала и целенаправленного воздействия на макроэкономическую среду с помощью финансовых, кредитных и иных рычагов.

Уже само по себе превращение международных экономических институтов в субъекты воздействия на экономическую систему не может не изменить ее. В результате модель экономической системы модифицируется следующим образом (рис. 5):
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Рис. 5. Экономическая система, соответствующая регулированию
национального хозяйства со стороны международных экономических
институтов (открытая система):

[image: image18.png]


- немонополистические капиталы;
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- монополистические капиталы;
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- регулирование со стороны национального государства;
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- регулирование со стороны международных (мировых) экономических институтов. 

Сознательное (командное) начало вносится и на уровень всей мировой экономической системы, и на уровень национальной, развивающейся как открытая системы.

Подведем итоги. Современное состояние экономической системы характеризуется наличием множества экономических субъектов, которые придерживаются одновременно и принципа “равная прибыль на равный капитал”, и принципа “неравная (более высокая) прибыль на монополистический капитал и соответственно в пределах средней и ниже на немонополистический капитал” и которые могут быть представлены и частными (различной степени ассоциированности), и государственными предприятиями. 

Кроме субъектов-производителей современная хозяйственная система включает в себя и такие субъекты, функции которых сводятся к сознательному и целенаправленному воздействию на нее. Это в первую очередь национальное государство, определяющее экономические параметры среды обитания при помощи известных рычагов, а также международные экономические институты, которые в состоянии регулировать макроэкономику как на мировом уровне, так и в рамках национально ограниченных хозяйств.

Закончить содержательную часть работы следует воспроизведением общей логики развития экономической системы в рамках историко-логической концепции.



1 Необходимо отметить, что ленинский анализ монополии также исходил из превращения монополистических капиталов в регуляторы всей экономической системы. Вспомним, что, характеризуя монополию, Ленин говорит о трех ее признаках: 1) значительный объем производства того или иного товара сосредоточен в руках монополий; 2) это позволяет им (монополиям) влиять на продажную цену в сторону повышения по товарам, которые продает монополистический капитал, и в сторону понижения по товарам, которые монополистический капитал приобретает; 3) в результате этого происходит присвоение монопольной прибыли, по крайней мере, существенно превышающей среднюю.
2 Под планомерной формой связи между экономическими субъектами мы понимаем сознательно организованное поддержание хозяйственных пропорций.
3 См.: Цветов В. Я. Пятнадцатый камень сада Реандзе. М., 1986. С. 140.
4 В этот элитный клуб входят Соединенные Штаты Америки, Япония, Германия, Великобритания, Франция, Италия, Канада. На ежегодных встречах в последнее время присутствует представитель Европейского экономического сообщества, а с середины 90-х годов и Президент России. 
25. Общая схема развития экономической системы
в рамках историко-логической концепции

Человек - природа - потребности - производство - продукт труда - натуральный продукт труда - товар как специфическая форма продукта труда - обмен товаров - товарное производство - выделение из товарного мира особого товара (денег) - превращение денег в капитал - капитал как самовозрастающая стоимость - превращение прибавочной стоимости в капитал - накопление капитала (воспроизводство капитала) - промышленный капитал и его формы (торговый, ссудный) - отделение капитала-собственности от капитала-функции - появление титулов собственности в качестве самостоятельных объектов купли-продажи (земля, собственно капитал) - превращение капитала в капитал-монополию (присвоение прибыли выше средней на устойчивой основе) - изменение мотива поведения капитала-монополии (стремление к абсолютному господству) - монополизация денежного капитала - образование финансового капитала - выход финансового капитала за национальные границы - общественное воспроизводство капитала (реализация общественного продукта, цикличность экономического развития) - превращение государства в экономический субъект (для повышения эффективности национальной экономики и противодействия финансовому капиталу в его стремлении к абсолютному господству) - возникновение мирового хозяйства - интернационализация производства, капитала и воспроизводства - возникновение мирохозяйственных институтов для повышения эффективности функционирования мировой экономики и поддержания существующего мирового экономического порядка.
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Приложение 1

Планы семинарских занятий

Тема 1. Введение в экономическую теорию

1. Общественное производство: понятие, факторы развития.

2. Производительные силы общества, их исторический генезис (развитие).

3. Производственные отношения. Организационно-экономические и социально-экономические (присвоения, собственности) отношения.

4. Экономические категории и законы. 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 1, 2, 3.

Тема 2. Товарное производство. Товар и его свойства

Первое занятие

1. Товар как специфическая общественная форма продукта труда.

2. Обмен продуктами труда. Проблема эквивалентности обмена. 

3. Двойственный характер труда, воплощенного в товаре. Конкретный и абстрактный труд.

4. Товарное производство, его характеристика. 

5. Закон стоимости. 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 5.
Маркс К. Капитал. Т. 1. Гл. 1. § 1, 2. // Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 23.

Второе занятие

1. Исторические формы стоимости - простая, развернутая, всеобщая, денежная.

2. Деньги - историческая специфическая форма товара, сросшаяся с золотом.

3. Функции денег. Мера стоимости. Средство обращения. Средство накопления и образования сокровищ. Средство платежа. Мировые деньги.

4. Исторические виды денег: товарные, металлические, бумажные, кредитные. 

Литература

Аникин А. Золото. М., 1988. С. 23- 44, 215-244.
Борисов С. Мировой рынок золота: двадцать лет спустя // Деньги и кредит. 2000. № 8. С. 45 - 55, № 9. С. 64 - 70.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чеурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 5.
Маркс К. Капитал. Т. 1. Гл. § 3; Гл. 2, 3 // Маркс. К. Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 23.
Харрис Дж. Денежная теория: Пер. с англ. М., 1990. Гл. 1.
Юров А. Наличные деньги - их место в современной России // Деньги и кредит. 2000. № 5. С. 14 - 19.

Тема 3. Капитал. Прибавочная стоимость. Накопление капитала

Первое занятие

1. Превращение денег в капитал. Всеобщая формула капитала, ее противоречия.

2. Рабочая сила как товар. Факторы, определяющие величину ее стоимости.

3. Производство прибавочной стоимости, норма и масса прибавочной стоимости.

4. Постоянный и переменный капитал. 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 9. § 1, 2.
Экономическая история капиталистических стран. М.: Изд-во МГУ, 1986. Гл. 15, 17.

Второе занятие

1. Производство абсолютной и относительной прибавочной стоимости. Избыточная прибавочная стоимость. 

2. Этапы развития капитализма в промышленности: простая кооперация, мануфактура, фабрика. Границы применения машин.

3. Сущность зарплаты. Основные формы и системы заработной платы. 

Литература

Грейсон Дж.-мл., О’Делл К. Американский менеджмент на пороге ХХI века / Пер. с англ. М., 1991. Гл. 14.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров. 1999. Гл. 9. § 5, Гл. 10. § 1. 
Третье занятие

1. Простое и расширенное воспроизводство. Сущность и факторы накопления капитала.

2. Органическое строение капитала. Концентрация и централизация капитала.

3. Социальные последствия накопления капитала. Промышленная резервная армия труда. 

4. Безработица и ее формы. Структурная безработица.

5. Всеобщий закон накопления. Два полюса накопления: богатство - бедность. 

Литература

Краткосрочные экономические показатели: Статистический бюллетень. Петрозаводск, 1999, 2000 (Раздел: социальная сфера, уровень жизни населения)
Кузнецов В. Реформы в России и перераспределение доходов // МЭ и МО. 2000. № 6. С. 72 - 86.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 16.

Тема 4. Кругооборот и оборот капитала

1. Кругооборот промышленного капитала и его функциональные формы.

2. Оборот капитала. Основной и оборотный капитал.

3. Физический и моральный износ основного капитала.

4. Амортизация. Норма амортизации. Ускоренная амортизация. 

Литература

Борисенко З. Н. Амортизационная политика. Киев, 1993. Гл. 2. § 4; Гл. 3.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 9. § 2.
Маркс К. Капитал. Т. 2. Гл. 1. § 4 // Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-е изд. Т. 24.
Никитин С., Никитин А. и др. Налоговые льготы, стимулирующие предпринимательскую деятельность в развитых странах.// МЭ и МО. 2000. № 11. С. 48 - 56.

Тема 5. Механизм свободной конкуренции.
Образование средней прибыли и цены производства

1. Издержки производства. Виды издержек.

2. Прибыль, масса и норма прибыли. Рентабельность. Максимизация прибыли в условиях совершенной конкуренции.

3. Конкуренция, виды конкуренции.

4. Образование средней нормы прибыли и цены производства. 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 6. § 5. Гл. 7. § 1, 2. 
Экономическая школа. СПб., 1991. Т. 1. Вып. 1. С. 52-57, 67-72. 

Тема 6. Торговый капитал

1. Торговый капитал и торговая прибыль.

2. Издержки обращения - чистые и дополнительные.

3. Товарные рынки. Торговля и ее виды.

4. Товарная биржа. 

Литература

Иващенко А. А. Товарная биржа. М., 1991. Гл. 1. § 1, 3, 4, 5; Гл. 6. § 1, 2.
Маркетинг: Учебник // Под ред. А. Н. Романова. М., 1996. Гл. 42.
Маркс К. Капитал. Т. 3. Гл. 17 // Маркс К., Энгельс Ф. Соч. 2-изд. Т. 25. Ч. 1.
Ноздрева Р., Цыгичко Л. Маркетинг: как побеждать на рынке. М. 1991. Гл. 2. § 1,2.

Тема 7. Ссудный капитал

1. Сущность ссудного капитала, его источники. Капитал как собственность и капитал как функция.

2. Ссудный процент. Предпринимательский доход.

3. Кредит, сущность и формы кредита.

4. Кредитная система. Центральный банк. Коммерческие банки. Небанковские учреждения. 

Литература

Банковское дело / Под ред. Ю. А. Бабичева. М., 1994. С. 4- 21.
Евтух А. Жилищная ипотечная система: мировой опыт // Деньги и кредит. 2000. № 10. С. 47 - 53.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 17.

Тема 8. Акционерный капитал

1. Акционерное общество и акционерный капитал. Реальный и фиктивный капитал.

2. Ценные бумаги, их виды.

3. Рынок ценных бумаг. Первичный и вторичный рынок. Фондовая биржа. 

Литература

Алехин В. Рынок ценных бумаг. Гл. 3. § 1; Гл. 5. § 1, 2; Гл. 6. § 1, 2, 3; Гл. 7. § 1,2.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 18.

Тема 9. Аграрные отношения. Земельная рента.
Аграрные отношения и их особенности.

1. Земельная рента. Виды земельной ренты: дифференциальная и абсолютная земельная рента. Арендная плата.

2. Цена земли. Рынок земли. 

Литература

Демьяненко В., Рылько Д. Мировая продовольственная система: уроки для России // МЭ и МО. 1999. № 8. С. 26 - 34.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров. 1999. Гл. 9. § 3.
Черняков Б. Развитие и регулирование аграрной экономики США на рубеже веков // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 4. С. 46 - 50.

Тема 10. Капитал-монополия

Первое занятие

1. Концентрация и централизация капитала и возникновение монополий.

2. Виды и формы монополий. Соотношение конкуренции и монополии.

3. Монополистическая цена и монополистическая прибыль. Механизм присвоения монополистической прибыли.

4. Немонополистический сектор экономики. 

Литература

Ичитовкин Б. Н. Немонополистический сектор экономики в системе современного монополистического капитализма. Красноярск, 1988.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 7.
Экономическая школа. Вып. 1. СПб., 1991. С. 74 - 77.
Экономическая школа. Вып. 3. СПб., 1993. С. 214 - 224.

Второе занятие

1. Образование и сущность финансового капитала. Формы переплетения и сращивания промышленного и банковского капитала.

2. Организационная форма существования финансового капитала - финансово-промышленная группа (ФПГ). История развития и виды ФПГ.

3. Персонификация финансового капитала - финансовая олигархия. Структура финансовой олигархии. Методы господства и обогащения финансовой олигархии. 

Литература

Дементьев В. Отечественные ФПГ: испытание кризисом - 98 // РЭЖ 1999. № 11 - 12. С. 29 - 35.
Винслав Ю., Хуснутдинов М. и др. К развитию постсоветских транснациональных корпораций // РЭЖ. 1999. № 11-12. С. 12 - 21.
Мельников В. Перспективы развития транснациональных финансово-промышленных групп СНГ // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 3. С. 72 - 76.
Ногальский Б., Вроновский А., Мидзяк. В. Правовое регулирование деятельности финансовых групп в некоторых странах ЕС // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 5. С. 46 - 51.
Мовсесян А. Транснациональные банки в мировой экономике // Банковское дело. 2000. № 9. С. 9 - 13.

Третье занятие

1. Вывоз капитала: причины, сущность, формы.

2. Международные монополии: их значение и формы (многонациональные (МНК) и транснациональные (ТНК) корпорации).

3. Проблема интернационализации рыночных отношений и их подрыва в рамках ТНК. 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 24. § 2.
Лебедев В. Привлечение иностранных инвестиций: фактология, проблемы, подходы к решению // РЭЖ. 2000. № 5-6. С. 69 - 78.

Тема 11. Общественный капитал и его воспроизводство

1. Воспроизводство индивидуального и общественного капитала. Общественный продукт и методы его измерения: совокупный общественный (СОП) и валовой национальный (ВНП) продукт. Система национальных счетов.

2. ВНП, его структура. Потребление, сбережения, инвестиции.

3. Реализация общественного продукта. Условия реализации при простом и расширенном воспроизводстве.

4. Экономический рост и его типы.

5. Капиталистический цикл и его фазы. Волны экономической динамики (проблема длительности цикла). 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 11, 14, 15.
Меньшиков С., Клименко Л. Длинные волны в экономике. М., 1989.

Тема 12. Государство и экономика

Первое занятие

1. Государство как экономический субъект. Экономические функции государства.

2. Прямые способы регулирования экономики. Государственная собственность. Национализация и приватизация.

3. Косвенные методы регулирования экономики. Фискальная (бюджетная) и денежная политики. 

Литература

Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 22. § 1, 2.
Козбаненко В. Формы и методы государственного управления // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 2. С. 46 - 49.
Савченко А. Экономические основы управления государственной собственностью // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 6. С. 28 - 34.
Штиль Х. Государство и экономика: сотрудничество и конфронтация // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 5. С. 36 - 39.

Второе занятие

1. Государственный бюджет. Государственные доходы и расходы, государственный долг.

2. Налоговая система государства. Виды налогов.

3. Социальная политика государства. 

Литература

Виссарионов А., Еланчук О. Использование налогов в государственном регулировании экономики России // Проблемы теории и практики управления. 2000. № 5. С. 40 - 46.
Звонова Е. О внешней задолженности России // Деньги и кредит. 2000. № 8. С. 60 - 64.
Имс Д., Крептул А. Система помощи лицам и семьям с низкими доходами в Канаде // Проблема теории и практики управления. 2000. № 1. С. 86 - 88.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 19, 21.

Тема 13. Мировое хозяйство

1. Основные этапы развития мирового хозяйства.

2. Интеграция. Виды интеграционных группировок.

3. Возникновение и виды мирохозяйственных институтов. МВФ, МБРР, ВТО. 

Литература

Аваков Р. Колонизация и деколонизация: эволюция развивающегося мира // МЭ и МО. 2000. № 9. С. 3 - 10.
Курс экономической теории: Учебное пособие / Общ. ред. М. Чепурина, Е. Киселевой. Киров, 1999. Гл. 23, 24.

Тема 14. Исторический генезис экономической системы

1. Рынок совершенной конкуренции - первый этап развития экономической системы.

2. Появление монополий и переход к новому состоянию экономической системы.

3. Становление государства как экономического субъекта и переход к очередному этапу усложнения экономической системы.

4. Современное состояние многосубъектной экономической системы (становление мирохозяйственных институтов). 

Литература

Акулов В. Б. Кейнсианская модель макроэкономического регулирования: возможность использования в современной экономике. СПб., 1993. С. 5 - 18.
Акулов В. Б. Макроэкономика. Петрозаводск, 1994. С. 5 - 20.

Приложение 2

Словарь основных терминов

А | Б | В | Г | Д | З | И | К | М | Н | О | П | Р | С | Т | У | Ф | Ц | Э
Абсолютная земельная рента - доход, получаемый собственником земли на основе монополии частной собственности. Разница между стоимостью и ценой производства сельскохозяйственной продукции.

Акция - ценная бумага (титул собственности), показывающая, что ее владелец является собственником части ассоциированного капитала.

Амортизация - утрата стоимости средствами труда в процессе их эксплуатации.

Б

На начало страницы 
Бюджет - централизованный фонд денежных ресурсов государства (свод доходов и расходов).

В

На начало страницы 
Валовой внутренний продукт (ВВП) - добавленная стоимость всего объема товаров и услуг во всех сферах экономики страны независимо от национальной принадлежности предприятий, расположенных на территории данной страны.

Валовой национальный продукт (ВНП) - добавленная стоимость всего объема продукции и услуг во всех сферах национальной экономики независимо от территориального местоположения национальных предприятий (в своей стране или за рубежом).

Воспроизводство (индивидуальное, общественное) - процесс повторения производства в неизменном (простое) или возрастающем (расширенное) масштабе.

Вывоз капитала (иностранные инвестиции) - перемещение капитала в различных формах (предпринимательского и ссудного) за национально-государственные границы.

Г

На начало страницы 
Государственный долг - накопленная задолженность государственных органов.

Д

На начало страницы 
Денежная политика - способ воздействия государства на национальную экономику с использованием ставки процента Центрального банка (учетной ставки процента) и размеров денежной массы.

Деньги - всеобщий эквивалент, соответствующий определенному этапу развития экономической системы (металлические, бумажные, кредитные).

Дефицит бюджета - ситуация, когда расходы государства превышают его доходы.

Дивиденд - доход собственника акции.

Дифференциальная рента второго рода - доход, получаемый за счет дополнительных вложений капитала в сельское хозяйство (применение удобрений, ирригация, средства борьбы с сорняками и проч.).

Дифференциальная рента первого рода - доход, получаемый на основе различий в плодородии и местоположении земельных участков. Разница между общественной и индивидуальной ценами производства на разных участках земли. 

З

На начало страницы 
Земельная рента - экономическая форма реализации собственности на землю. Доход сверх средней прибыли, присваиваемый собственником земли.

И

На начало страницы 
Избыточный (прибавочный) продукт труда - продукт, производимый сверх необходимого (в товарно-капиталистическом хозяйстве - прибавочная стоимость).

Издержки - денежное выражение затрат на производство товара.

Интеграция - интернационализация воспроизводственных процессов, закрепляемая созданием соответствующих международных институтов (наднациональные исполнительные и законодательные органы).

Интернационализация производства - выход производства за национальные границы на основе вывоза капитала в предпринимательской форме.

Инфляция - переполнение каналов обращения обесценившимися бумажными знаками.

Инфраструктура - материальные элементы, создающие условия для процесса производства, но не участвующие непосредственно в нем (здания, сооружения, дороги, системы связи и коммуникаций).

К

На начало страницы 
Капитал - стоимость, приносящая прибавочную стоимость, самовозрастающая стоимость.

Капиталистическое товарное производство - производство, основанное на отделении работника от средств производства, предполагающее куплю-продажу рабочей силы или наемный труд.

Картель - соглашение между независимыми фирмами одной отрасли о цене и доле рынка.

Конгломерат - концерн, не имеющий “отраслевого лица”.

Конкуренция - борьба между капиталистами за более выгодные условия производства и сбыта продукции.

Концентрация капитала - укрупнение капитала путем его накопления.

Концерн - объединение предприятий, компаний (как юридически самостоятельных, так и несамостоятельных), связанных в единое целое системой участия и личной унией.

Кредит - специфическая форма, в которой существует ссудный капитал (коммерческий, банковский).

Кругооборот капитала - процесс прохождения капитала через три формы (денежную, производительную и товарную) и выполнения им соответствующих функций.

Курс акций (цена акций) - отношение дивиденда к ссудному проценту, выраженное в процентах.

М

На начало страницы 
Мануфактура - кооперация, основанная на разделении труда.

Машина - искусственное орудие труда, состоящее из рабочей машины, механического двигателя и передаточного устройства.

Меновая стоимость - количественная пропорция, в которой товары приравниваются друг к другу в процессе обмена.

Мировое хозяйство - совокупность национальных экономик.

Многонациональная корпорация (МНК) - многонациональная (чаще всего - двунациональная) по капиталу и контролю и многонациональная по сфере деятельности компания.

Монополия (капитал-монополия) - капитал, контролирующий значительную часть производства и сбыта продукции, получающий монопольно высокую (выше средней) прибыль на устойчивой основе.

Моральный износ - утрата стоимости средств труда вне связи с процессом производства (рост производительности труда - моральный износ первого рода, научно-технический прогресс - моральный износ второго рода).

Н

На начало страницы 
Накопление капитала - самовозрастание капитала путем использования части прибавочной стоимости для покупки дополнительных элементов производства.

Натуральное хозяйство - производство для удовлетворения личных потребностей производителя.

Научно-техническая революция (НТР) - коренное качественное преобразование производительных сил на основе превращения науки в ведущий фактор развития производства и общества (переход от трехзвенной к четырехзвенной системе машин за счет появления контролирующего устройства).

Национализация - сделка, в которой государство выступает покупателем активов (капитала).

Необходимый продукт труда - продукт, необходимый для удовлетворения минимальных физиологических потребностей людей (в товарно-капиталистическом хозяйстве соответствует стоимости товара рабочая сила).

О

На начало страницы 
Облигация - свидетельство предоставления денежной ссуды акционерному обществу.

Оборот капитала - непрерывный процесс кругооборота капитала.

Оборотный капитал - часть постоянного и переменного капиталов, переносящая свою стоимость на продукт в течение одного кругооборота.

Организационно-экономические отношения - отношения между людьми по поводу организации в едином технологическом процессе производства, распределения обязанностей между ними, обмена деятельностью и т. д.

Органическое строение капитала - стоимостное строение капитала, отражающее его техническое строение и определяемое отношением постоянного капитала к переменному.

Орудия труда - материально-вещественные элементы, при помощи которых человек воздействует на вещество природы (предмет труда).

Основной капитал - часть постоянного капитала, овеществленная в средствах труда, переносящая свою стоимость по частям на продукт в течение нескольких кругооборотов.

П

На начало страницы 
Переменный капитал - часть капитала, потраченная на найм рабочей силы и изменяющая свою стоимость в процессе производства.

Портфельные инвестиции - приобретение пакетов акций иностранных компаний, не дающее права контроля над ними.

Постоянный капитал - часть капитала, потраченная на приобретение средств производства и не изменяющая свою стоимость в процессе труда.

Потребительная стоимость (полезность) - способность продукта труда удовлетворять потребности человека.

Потребительная стоимость товара рабочая сила - способность рабочей силы производить стоимость большую, чем ее собственная.

Потребление - использование полученного дохода в текущем периоде времени.

Предмет труда - то, на что воздействуют орудия труда в процессе производства (сырье, материалы, топливо, энергия).

Прибавочная стоимость - излишек стоимости над стоимостью рабочей силы, без эквивалента присваиваемая капиталистом.

Прибыль - денежная форма реализованной прибавочной стоимости.

Приватизация - сделка, в которой государство выступает продавцом активов (капитала).

Продукт труда - результат хозяйственной деятельности человека.

Производительность труда - количество продукта труда, производимого в единицу времени.

Производительные силы - совокупность средств производства и рабочей силы.

Производственные отношения - отношения между людьми по поводу организации производства и присвоения условий и результатов производства (организационно-экономические отношения и отношения присвоения).

Производство - процесс взаимодействия человека с веществом природы по поводу его превращения в элементы жизнедеятельности (для удовлетворения потребностей).

Промышленный капитал - капитал, который последовательно проходит три фазы в своем движении и одновременно находится в трех функциональных формах (денежной, производительной и товарной).

Простая кооперация - организация производства, когда много людей планомерно и во взаимодействии друг с другом работают в одном процессе производства.

Простое товарное производство - производство, основанное на личном труде и собственности работника (ремесленное производство, крестьянское хозяйство).

Профицит бюджета - ситуация, когда доходы государства превышают его расходы.

Прямые инвестиции - приобретение пакетов акций иностранных компаний, дающих право контроля над ними, или строительство новых предприятий за границей.

Р
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Рабочая сила - способность к труду, совокупность физических и духовных возможностей, которые человек использует в процессе труда (знания, опыт, квалификация).

Располагаемый доход - номинальный доход за вычетом налогов и прочих обязательных платежей.

Реализация общественного продукта - возмещение по стоимости и в натуре всех элементов совокупного общественного продукта.

Реальный капитал - капитал, овеществленный в средствах производства.

Рынок - совокупность экономических отношений между экономическими субъектами по поводу обмена.

С
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Сбережение - перенесение потребления на будущий период времени.

Синдикат - объединение юридически самостоятельных предприятий, теряющих коммерческую самостоятельность (сбыт продукции идет из единого центра).

Совокупный общественный продукт - сумма товаров, произведенных за год, в рамках национального хозяйства.

Средства производства - совокупность предметов труда и средств труда.

Средства труда - совокупность орудий труда и элементов инфраструктуры.

Ссудный капитал - обособившаяся часть промышленного капитала, связанная с движением денег и предоставлением их во временное пользование функционирующим капиталистам.

Ссудный процент - форма, в которой приносит доход ссудный капитал (плата за пользование чужими деньгами).

Стоимость - определенная историческая форма затрат труда на производство товара, количество средне общественного (общественно необходимого) рабочего времени, затраченного на производство товара.

Стоимость товара рабочая сила - стоимость жизненных благ, необходимых для воспроизводства наемного работника и его семьи.

Т
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Товар - продукт труда,. предназначенный не для личного потребления, а для обмена.

Товарное производство - организация общественного хозяйства, основанная на разделении труда, частной собственности на средства производства, когда для удовлетворения общественных потребностей необходима купля-продажа продуктов труда. превращающихся в силу этого в товары.

Торговый капитал - обособившаяся часть промышленного капитала, связанная с реализацией товаров.

Транснациональная корпорация (ТНК) - однонациональная по капиталу и контролю, но многонациональная по сфере деятельности компания.

Трест - объединение, участники которого теряют юридическую и коммерческую самостоятельность, превращаясь в структурные подразделения одной фирмы.
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Учетная ставка процента (ставка рефинансирования) - ставка процента Центрального банка (цена денег для коммерческих банков и государства).

Ф
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Физический износ капитала - утрата потребительной стоимости и стоимости средств труда в процессе производства.

Фиктивный капитал - капитал, представленный титулами собственности (ценными бумагами).

Финансовая олигархия - персонификация финансового капитала (владельцы крупных пакетов акций, недвижимости и прочих финансовых активов).

Финансово-промышленная группа - объединение крупнейших капиталов-монополий разных сфер деятельности, имеющих общие интересы и общую стратегию.

Финансовый капитал - капитал, возникающий на основе соединения, переплетения, сращивания монополистического промышленного и монополистического банковского капиталов.

Фискальная политика - способ воздействия государства на национальную экономику путем использования бюджетной, налоговой политик.
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Цена - денежная форма выражения стоимости товара.

Цена земли - капитализированная земельная рента. Отношение земельной ренты к ссудному проценту.

Цена производства - совокупность издержек производства и средней прибыли на авансированный капитал.

Централизация капитала - укрупнение капитала за счет слияний и соединения различных капиталов (сосредоточение в немногих руках).
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Экономическая система - вся совокупность экономических отношений, возникающих в процессе взаимодействия человека с веществом природы по поводу преобразования его в элементы жизнедеятельности.

Экономический субъект - участник экономических отношений, осуществляющий собственное воспроизводство и реализующий собственный интерес на основе присвоения условий и результатов производства.

